Anleihen F?nder

Der Newsletter fir Anleihen im Mittelstand

., ANGEZAHLT"

Nach wie vor ist der KMU-Anleihemarkt aufgrund der
letzten Insolvenz- und Problemfdlle etwas ,,angezahlt*,
das zeigt sich in einer derzeit weiterhin verhaltenen
Emissionstétigkeit, an zuriickhaltenden Investoren und
teils volatilen Anleihen-Kursen. Allerdings birgt das Jahr
2022 noch jede Menge Potenzial, ist der Refinanzierungs-
bedarf am KMU-Anleihemarkt doch weitaus héher als in
den vergangenen Jahren. Und trotz des derzeit insgesamt
schwierigen Marktumfelds entwickelt sich der Mittel-
standsanleihen Index ,,GBC MAX* mit seinen nunmehr 41
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Anleihen gegenwadrtig sehr solide und notiert mit rd. 145
Punkten nur knapp unter seinem Allzeithoch.

Markus Knoss von der emissionsbegleitenden BankM AG
beklagt in seiner ,,FuBnote” daher, dass die aktuelle Situa-
tion am KMU-Anleihemarkt haufig mit der Krisensituation
von vor funf Jahren verglichen werde - als das Segment
schon einmal fur K.O. erklart wurde. Laut Knoss sei dieser
Vergleich keinesfalls gerechtfertigt, denn die damaligen
Krisenfalle entstammten der ersten Generation an »



Anzeige ‘

Mittelstandsanleihen mit teils unzureichend gepriften Ge-
schaftsmodellen, intransparenter Kommunikation und ohne
nachhaltige Kapitalmarktstrategie. Dass dies heute nicht
mehr so ist, missen die Emittenten und Emissionsbegleiter
stets aufs Neue beweisen - nicht nur wahrend der Emission
einer Anleihe, sondern Uber die gesamte Laufzeit des Wert-
papieres hinweg. Als erfolgreich erweist sich gegenwartig
etwa das auf Erneuerbare Energien-Projekte aufbauende
Geschaftsmodell der reconcept GmbH, die ihren jlingsten
Green Bond kurz nach der Zeichnungsphase zunéachst
ausplatziert und nun sogar noch einmal aufgestockt hat.
Und nicht nur bei reconcept stimmt die Nachrichtenlage.
Die Deutsche Rohstoff AG profitierte zuletzt deutlich vom
steigenden Olpreis und hat in diesen Tagen noch einmal
kraftig in weitere Explorationsbohrungen in den USA inves-
tiert. Anleihe-Emittentin TERRAGON AG konnte im Rahmen
eines Forward Deals eine der gréBten Einzeltransaktionen
im Bereich Service-Wohnen in Deutschland tatigen und
der Immobilienentwickler The Grounds Real Estate De-
velopment AG Ubertrifft seine Prognose im Kalenderjahr
deutlich um Gber 30% - mehr zu diesen Themen in unserem

ANLEIHEN-SPLITTER.

Unternehmen im Fokus

Zudem befassen wir uns mit drei Unternehmen aus drei
vollig unterschiedlichen Branchen, die sich zusatzlich auch
noch in komplett unterschiedlichen Phasen ihrer Entwicklung
befinden. Beginnen wir mit der mehrfachen Anleihe-Emit-
tentin Metalcorp Group, die mit ihrer GréBe (und Emissi-

onsvolumina) mittlerweile schon aus dem KMU-Segment
entwachsen ist. Der weltweit tdatige Rohstoff-Dienstleister
hat im vergangenen Jahr ein Rekord-EBIT erzielt, musste
sich aber zuletzt mit Schwierigkeiten an einer Produktions-
statte in Westafrika herumschlagen. Wir haben mit dem
Co-CEO Carlos Leite dartiber gesprochen - IM FOKUS auf
Seite 12. Ende vergangenen Jahres hat die Hamburger Cre-
dicore Pfandhaus GmbH ihre erste Unternehmensanleihe
aufgelegt. Wir hatten im letzten Newsletter bereits Uber die
8,00%-Anleihe berichtet, nun haben wir mit dem Unterneh-
mensgrinder und Geschaftsfihrer Miguel Meyer Uber das
Pfandgeschaft, den Markt fir Pfandleihen sowie die Hinter-
grinde der Anleihe-Emission ausgiebig gesprochen - unser

INTERVIEW auf den kommenden Seiten. Noch vor der Emis-

sion steht ein junges Minchner Immobilien-Unternehmen,
das groBe Plane verfolgt und den Weg auf den Kapitalmarkt
anstrebt. Die FiveRocks Development SE, so der Name des
Immobilienprojektierers, méchte in den kommenden Wochen
eine Wandelanleihe (WIB ist bei der BaFin eingereicht) bege-
ben und den Borsengang im Jahr 2025 vollziehen. Auf welche
Projekte sich die Minchner fokussieren, warum die Wande-
lanleihe der richtige Finanzierungsbaustein ist und wie sie
potenzielle Investoren flir sich gewinnen mdchten, erfahren
Sie im DOPPEL-INTERVIEW mit den Unternehmensgriindern
Tobias Hanschke und Michael Schréder auf Seite 17.

Wie gewohnt haben wir in unseren ONLINE NEWS die wich-
tigsten Nachrichten der KMU-Anleihe-Emittenten sowie die
neuesten Entwicklungen bei den Sanierungsféllen fir Sie
zusammengefasst. |
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Die erfahrensten Kapitalmarktspezialisten
fur lhre Finanzierung

Ist es Ihnen wichtig, eine erfolgreiche Finanzierungsform im Kapitalmarktd-
schungel zu finden? Wollen Sie Outperformance durch ehrlichen Dialog erzie-
len? Oder die beste Anlage als Erster entdecken?
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,»GELD GEGEN PFAND IST EINFACH
UNSCHLAGBAR UNBUROKRATISCH

UND SCHNELL"

Interview mit Miguel Meyer, Credicore Pfandhaus GmbH

Mit der Credicore Pfandhaus GmbH hat Ende letzten
Jahres ein weiterer Anleihe-Debiitant die Kapitalmarkt-
bihne betreten. Mit ihrer fiinfjdhrigen Premieren-Anleihe
(WKN: A3MP5S) méchte das Hamburger Pfandhaus bis
zu 15 Mio. Euro einnehmen und bietet Anlegern dafiir
jahrlich einen Zinskupon von 8,00% an. Griinder und
Geschaftsfiihrer Miguel Meyer stellt uns das Unterneh-
men, die Geschéaftstatigkeit sowie die Hintergriinde der
Anleihe-Emission im Anleihen Finder-Interview vor.

Anleihen Finder: Hallo Herr Meyer, was macht die
Credicore Pfandhaus GmbH? Wie verdient das Unter-
nehmen sein Geld?

Miguel Meyer: Wir sind ein Pfandhaus, dass auf Luxus-
und hochpreisige Produkte fokussiert ist. Credicore-Kun-
den sind gut situierte Privat- und Geschaftskunden. Sie

hinterlegen flr einen kurzfristigen Kredit Luxusguter
wie beispielsweise hochwertigen Schmuck und Uhren,
Kunstwerke und auch Fahrzeuge. Die Konditionen sind
gesetzlich reguliert und ermdéglichen uns ein hoch profi-
tables Geschaftsmodell. Die Zinsen liegen bei 1% und die
zusatzlichen Gebulhren bei 3,5 % pro Monat. Die Einnah-
men mit hochgerechneten bis zu 54 % p.a. pro Pfandleihe
stehen Kosten flr Personal, Sicherheitstechnik, Lager-
haltung, Sachgutachten, Marketing und kinftig auch
die Anleihezinsen gegenlber. Doch unterm Strich sollte
ein ordentlicher Gewinn Ubrigbleiben, um organisch zu
wachsen und die Anleihe pinktlich zu tilgen.

,Die Konditionen sind

gesetzlich reguliert und erméglichen

uns ein hoch profitables

Geschaftsmodell” >

Anleihen Finder
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Anleihen Finder: Wie kam es zur Geschaftsidee und zur
Unternehmensgrindung im vergangenen Jahr? Was ist
Ihre Expertise in diesem Bereich?

Miguel Meyer: Unser Team hat jahrzehntelange Erfahrung
im Pfandgeschaft und der Bewertung, mit Expertise in
moglichst komplementdren Assets. Ich selbst stamme
aus dem kaufmannischen Bereich und bin dann im
Pfandhausbetrieb gelandet. Meine Spezialisierung lag
urspriinglich bei Gold. Aufgrund unserer Branchenerfah-
rung haben wir festgestellt, dass dieses Luxus-Segment
in vielen Stadten nicht oder kaum abgedeckt ist, da dies
unter anderem einen hohen Finanzierungsbedarf und Be-
wertungskompetenz erfordert. Dabei ist der Bedarf hoch,
wie die vergangenen Monate gezeigt haben.

Anleihen Finder: Wie werden die Preise fir die Pfand-Ob-
jekte ermittelt? Wer zahlt zu lhrem Kundenkreis und wie
sichern Sie sich dabei ab?

Miguel Meyer: Aufgrund unserer Erfahrung erfolgt die
Wertermittlung intern bei uns, dabei nutzen wir auch
externe Datenbanken sowie Auskinfte von Sachverstan-
digen und Gutachtern. Unsere Kunden - aufgrund der
hierzulande hohen Standards kommen sie haufig auch
aus den Nachbarldndern - sind solvent und kreditwr-
dig, aber bei einer Bank dauern die Prozesse manchmal
einfach zu lange. Bei uns nur wenige Tage. Daher sind
auch rund 60 % Wiederholungskunden. Zu ihnen gehort
beispielsweise ein Galerist. Mit unserer Uberbriickungs-
finanzierung will er auf einer anstehenden Auktion ein
Bild ersteigern, fir das er schon Abnehmer hat - dafir

Anleihen Finder

hinterlegt er bei uns einen Monet. Andere Beispiele sind
der Uhrenhandler, der eine kurzfristige Finanzierung zum
Erwerb eines Nachlasses benotigt oder der Unternehmer,
der einen Auftrag vorfinanzieren muss und dafir seinen
Oldtimer hinterlegt. Geld gegen Pfand ist einfach un-
schlagbar unbtrokratisch und schnell.

Anleihen Finder: Und wie hoch ist das Ausfallrisiko?

,Der niedrige Beleihungswert von max.
50% stellt einen deutlichen Sicherheits-
Puffer fiir uns dar*

Miguel Meyer: Bei uns niedrig. Nur jeder zehnte bis zwan-
zigste Pfandgegenstand geht in eine Versteigerung. Denn
wir beleihen sehr konservativ bis maximal 50 %. Daher
macht es eigentlich flr einen Kunden keinen Sinn, dass
Objekt nicht irgendwie auszuldésen und dann zu verkau-
fen. Geht es doch in die Versteigerung stellt der niedrige
Beleihungswert einen deutlichen Sicherheits-Puffer fir
uns - und jetzt auch flr unsere Anleiheinvestoren - dar.

Anleihen Finder: Wo und wie lagern Sie die teuren und
hochwertigen Pfandobjekte? Wie lange sind diese durch-
schnittlich in Threm Bestand?

Miguel Meyer: Die Laufzeit der Kredite betrdagt im Schnitt
3 Monate. Wir nutzen Standorte ehemaliger Bankfilialen
mit vorhandenen Sicherheitssystemen. GréBere Objekte
wie Autos werden in bewachten Hallen aufbewahrt und
kontinuierlich gepflegt. In Zusammenarbeit mit zwei Fi-
nanzinstituten stiinden uns sofort in mehreren Stadten »



passende Raumlichkeiten inklusive Sicherheitstechnik
zur Verfligung. Dies ist auch ein Grund fUr die Anlei-
he-Emission.

Anleihen Finder: Sie sprechen die Anleihe an. Woflr
bendtigen Sie die bis zu 15 Mio. Euro?

Miguel Meyer: Vollstandig zur Wachstumsfinanzierung.
Allein am Standort Hamburg Ubersteigt die Nachfrage un-
ser aktuelles Working Capital deutlich. Bisher finanzieren
wir uns hauptsachlich Gber Eigenkapital in Héhe von rund
2 Mio. Euro. Unser Pfandvolumen liegt derzeit bei rund
2,8 Mio. Euro. Mit den Anleihemitteln ist eine Steigerung
auf 8 Mio. Euro absolut realistisch. AuBerdem mdchten
wir pro Jahr ein bis zwei Standorte in anderen groB3en
deutschen Stadten er6ffnen. Aufgrund der Nutzung ehe-
maliger Banken sind die Investitionen tUberschaubar, aber
wir bendtigen natirlich auch entsprechendes Working
Capital zur Kreditausgabe. Insgesamt kdonnen wir das
Anleihekapital sehr kurzfristig gewinnbringend einsetzen
und mussen nicht erst eine Fabrik errichten oder neue
Produkte entwickeln.

Anleihen Finder: Warum muss die Expansion gleich in
solch groBem Ausmal erfolgen? Warum versuchen Sie
Ihr Wachstum nicht mit einer Start Up- oder Bankfinan-
zierungen zu steuern? Wieso stlirmen Sie direkt zu hohen
Kosten auf den Kapitalmarkt?

Miguel Meyer: Wir sind davon Uberzeugt, dass unser
leicht verstandliches und hoch profitables Geschafts-
modell fir den Kapitalmarkt interessant ist. Mit diesem
wollen wir uns als verlasslicher Emittent nachhaltig
etablieren und Anleger tUberzeugen. Wir platzieren die
Anleihe nach und nach. Sie kann an der Bérse Frank-
furt zu einem Kurs von 99,80 % gekauft oder Uber die
Hausbank erworben werden. Diesen kontinuierlichen
Mittelzufluss nutzen wir zum Wachstum. Nach Fertig-
stellung des Jahresabschlusses 2021 werden wir auch
institutionelle Investoren ansprechen.

Anleihen Finder: Als noch junges Unternehmen missen
Sie die moglichen Investoren von lhrem Business-Modell
Uberzeugen. Wie groB ist der Markt fir Pfandverleihge-
schafte, warum ist Credicore daflir besonders geeignet?

,Der Markt bietet erhebliches Wachstum-
spotenzial und mit den Anleihemitteln
kdnnen wir einen Marktanteil von bis

zu 10 % erreichen*

Anleihen Finder

Miguel Meyer: GemdaB dem Zentralverband Pfandkredit
betrdgt das Pfandkreditvolumen in Deutschland jahrlich
rund 630 Mio. Euro und verteilt sich auf rund ca. 1 Mio.
Kunden. Das tatsachliche Volumen durfte noch deutlich
héher liegen. Die Rahmenbedingungen der Branche wer-
den seit 1961 gesetzlich geregelt. Dies schafft Vertrauen
und sorgt fur eine hohe Nachfrage Uber die Grenzen
Deutschlands hinaus. Der Markt bietet uns erhebliches
Wachstumspotenzial und mit den Anleihemitteln halten
wir mittelfristig das Erreichen eines Marktanteils von 10
% fUr realistisch.

Anleihen Finder: Welche Folgen hatte es flr das Unter-
nehmen, wenn Sie die anvisierte Summe von bis zu 15
Mio. Euro nicht einsammeln kénnen?

Miguel Meyer: Dann wlrden wir eben langsamer wachsen.
Wir benoétigen ja keine Mindestsumme, um beispielsweise
neue Maschinen zu kaufen. Selbstverstandlich schauen
wir uns auch laufend nach weiteren Finanzierungsopti-
onen um.

Anleihen Finder: Wie sind die Margen in lhrem Geschaft
und welche Finanzkennzahlen kénnen Sie seit der Grin-
dung vorweisen?

Miguel Meyer: Im Rahmen der Prospekterstellung haben
wir einen gepriften Zwischenabschluss fur die Zeit vom
7. April bis 15. August 2021 erstellt. In diesen vier Monaten
haben wir 101.000 Euro umgesetzt und dabei einen Uber-
schuss von rund 68.000 Euro erzielt. Das Pfandvolumen
lag Ende Juli 2021 erst bei 0,65 Mio. Euro und ist bis »
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Jahresende auf 2,8 Mio. Euro gestiegen. Daher sollten
sich auch Umsatz und Uberschuss positiv weiterentwi-
ckelt haben. Der Jahresabschluss wird derzeit erstellt.

Wie soll damit dann ein jahrlicher Kupon
von 8,00% p.a. bedient werden?

Wie beschrieben ist unser Geschafts-
modell hoch profitabel. Mit 2 Mio. Euro ausgegebenen
Pfandvolumen kénnen rund 90.000 Euro Umsatz im
Monat erwirtschaftet werden und die Anleihe-Mittel
kénnen praktisch sofort eingesetzt werden, um das
Pfandvolumen zu steigern. Mit zunehmenden platzierten

<

WALTER LUDWIG

Anleihevolumen werden Umsatz und Gewinn entspre-
chend zulegen. Daher sehen wir in der Kupon-Zahlung
keine Herausforderung.

Welche konkreten Ziele - unternehme-
risch und operativ - haben Sie fir 20227

Unsere Ziele fir 2022 sind operatives
Wachstum und Etablierung am Kapitalmarkt. Allein
am Standort Hamburg haben wir das Potenzial, unser
Geschaftsvolumen mehr als zu verdoppeln. Wie schnell,
hangt auch von der Anleihe-Emission ab. AuBerdem
wollen wir im laufenden Jahr die ersten ein oder zwei
Standorte auBerhalb Hamburgs eréffnen.

Herr Meyer, besten Dank
fir das Gesprach.

~

Innovators Make Markets

vvvvvv.vvolter—ludvvig.com
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Europaischer

Mittelstandsanleihen
Fonds

Die Weiterentwicklung eines Erfolgskonzeptes:
Der Europaische Mittelstandsanleihen FONDS

Vorteile fur Anleger auf einem Blick

+ Der europaische Mittelstand in einem Fonds
* Selektion durch Analyseverfahren KFM-Scoring

« Umfassende Transparenz Uber alle Investments

Weitere Informationen erhalten Sie unter:

www.europaeischer-mittelstandsanleihen-fonds.eu

WKN: A2PFOP, ISIN: DEOOOA2PFOP7
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/
KFM Rathausufer 10 Tel:+49(0) 211 21073741 Web:www.kfmag.de

Deutsche Mittelstand AG 40213 Diisseldorf Fax: + 49 (0) 211 21073733 Mail: info@kfmag.de
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ANLEIHENSPLITTER

THE GROUNDS
UBERTRIFFT UMSATZ- UND
ERGEBNISPROGNOSE FUR 2021

Prognose um liber 30% Ubertroffen - die The
Grounds Real Estate Development AG ubertrifft auf
Grundlage erster vorlaufiger Zahlen ihre Umsatz-
sowie Ergebnisprognose fiir das Geschaftsjahr 2021
deutlich. Demnach hat das Immobilienunternehmen
Konzernumsatzerlése von mehr als 30 Mio. Euro so-
wie ein Konzernergebnis vor Zinsen und Steuern
(EBIT) von liber als 8,0 Mio. Euro erwirtschaftet.
Urspriinglich waren fiir 2021 Konzernumsatzerlése
von 23 Mio. Euro sowie ein Konzern-EBIT von 6,1
Mio. Euro erwartet worden

Einen gréBeren Beitrag am deutlichen Uberscheiten
der Planzahlen leistete nach Angaben des Unterneh-
mens der Verkauf eines Mehrheitsanteils am Projekt
,Borde Bogen” in Magdeburg an einen Joint-Venture
Partner. Zudem habe die Wertentwicklung des Port-
folios im Anlagevermdgen und die Umsatzrealisie-
rung nach Baufortschritt in den Projektentwicklungen
zum Ubertreffen der Umsatz- und EBIT-Erwartungen
beigetragen. Die Verdffentlichung des Geschaftsbe-
richts flr das Geschaftsjahr 2021 ist am 13. April 2022
vorgesehen.

Anleihen Finder

THE GROUNDS-WANDELANLEIHE 2021/24

Die nicht besicherte Wandelanleihe 2021/24 (ISIN: DE-
000A3H3FH2) der The Grounds Real Estate Develop-
ment AG wird jahrlich mit 6,00% p.a. verzinst (Zins-
termin halbjahrlich am 18.02. und 18.08.) und hat ein
platziertes Emissionsvolumen in Héhe 16,8 Mio. Euro.
Die Wandelanleihe mit dreijahriger Laufzeit notiert am
Open Market der Borse Frankfurt bei 100% (Stand:
07.02.22). Vorzeitige Kindigungsmoglichkeiten nach
Wahl der Emittentin bestehen nicht. Der anfangliche
Wandelpreis je Aktie der The Grounds Real Estate
Development AG (WKN A2GSVV) betragt 3,20 Euro.

RECONCEPT GMBH STOCKT
GREEN BOND Il AUF BIS ZU
17,5 MIO. EURO AUF

Ausplatzierung und Aufstockung - nur wenige
Tage nach Borsenstart ist der neue Green Bond Il
der reconcept GmbH (WKN A3E5WT) im Volumen
von 15 Mio. Euro vollstandig platziert. Aufgrund des
hohen Investoren-Interesses hat sich die Emittentin
nun nach eigenen Angaben, fiir eine weitere Auf-
stockung der Anleihe in Héhe von bis zu 2,5 Mio.
Euro auf ein Gesamtvolumen von bis zu 17,5 Mio.
Euro entschieden.

RECONCEPT-ANLEIHE 2022/28

Die sechsjaghrige reconcept-Anleihe 2022/28
(Green Bond II) wird jahrlich mit 6,25% verzinst
(halbjahrliche Auszahlungen jeweils am 25.01. und
25.07. eines Jahres). Das aufgestockte Emissions-
volumen betragt nun 17,5 Mio. Euro, die Anleihe
notiert im Open Market Segment der Boérse
Frankfurt. Kindigungsmaoglichkeiten seitens des
Emittenten bestehen ab dem 25.01.2026 zu 102%
und ab dem 25.01.2027 zu 101% des Nennwertes.



https://www.anleihen-finder.de/anleihe/reconcept-gmbh-2022-28

DEUTSCHE ROHSTOFF-TOCHTER
INVESTIERT 65 MIO. USD
IN BOHRUNGEN

Investition in Bohrungen - Salt Creek Oil & Gas, eine
100%ige Tochtergesellschaft der Deutsche Rohstoff
AG hat in der vergangenen Woche einen Vertrag
unterzeichnet, der die Teilnahme an 18 Bohrungen
im Powder River Basin/Wyoming, USA, vorsieht.
Die Bohrungen werden im Laufe des ersten Quar-
tals 2022 beginnen. Uber einen Zeitraum von 12 Mo-
naten wird Salt Creek ungefdhr 65 Mio. USD in die
Bohrungen investieren.

DEUTSCHE ROHSTOFF-ANLEIHE 2019/24

Die funfjahrige Unternehmensanleihe 2019/24

(WKN A2YN3Q) der Deutsche Rohstoff AG hat ein
vollstandig platziertes Gesamt-Volumen von 100
Mio. Euro. Die Anleihe wird jahrlich mit 5,25% verz-
inst (halbjahrliche Auszahlung) und notiert derzeit
an der Borse Frankfurt bei 102% (Stand: 08.02.2021).

FORWARD-DEAL: TERRAGON AG
VERAUBERT PREMIUM-WOHNPRO-
JEKT IN HAMBURG

Die TERRAGON AG hat im Rahmen eines For-
ward-Deals, gemeinsam mit ihrem Joint Venture
Partner Garbe Immobilien-Projekte, die Projekt-
entwicklung ,VILVIF Hamburg“ an die Aachener
Grundvermégen Kapitalverwaltungsgesellschaft
verkauft. Nach Marktinformation ist es die bisher
groBte Einzeltransaktion fiir Service-Wohnen in
Deutschland.

Anleihen Finder

Das Projekt in der Hamburger HafenCity in
bester Lage direkt an der Elbe umfasst ein Seni-
or-Living-Konzept mit 186 Premium-Wohnungen
auf einer Wohnflache von insgesamt knapp 14.000
Quadratmetern, Service- und Gemeinschaftsfla-
chen von Uber 1.500 Quadratmetern sowie rund
100 Tiefgaragen-Stellplatze. Mit dem Bau wurde
bereits zum Jahresauftakt gestartet. Nach der
Fertigstellung wird die gemeinsame Servicege-
sellschaft von TERRAGON und dem Gesundheits-
konzern AGAPLESION gAG das ,VILVIF Hamburg“
als Generalmieter und Serviceanbieter betreiben.
Far den Betrieb wurde bereits ein Mietvertrag mit
einer Laufzeit von 25 Jahren geschlossen.

JWir  registrieren  eine  kontinuierlich  hohe
Nachfrage fir unsere Projekte im Bereich Ser-
vice-Wohnen und freuen uns sehr, die Aachener
Grundvermodgen erneut als Kaufer eines unserer
Leuchtturmprojekte gewonnen zu haben. Der
Kaufpreis liegt im Rahmen unserer Erwartung
und Planung. Die erfolgreiche Transaktion be-
statigt uns in unserer Unternehmensstrategie, in
den kommenden Jahren weitere Projekte dieser
Art und GréBenordnung zu realisieren und weiter
substanziell zu wachsen®, sagt TERRAGON-CEO
Dr. Michael Held. |

TERRAGON-ANLEIHE 2019/24

Die unbesicherte Anleihe 2019/24 der TERRAGON
AG ist mit einem Zinskupon von 6,50% p.a. (Zins-
termin jahrlich am 24.05.) ausgestattet und hat eine
Laufzeit bis zum 24.05.2024. Die Anleihe hat ein
Gesamtvolumen von 25 Mio. Euro mit einer Stlicke-
lung von 1.000 Euro und notiert am Open Market in
Frankfurt notiert. Der Kurswert notiert derzeit um
die 92% (Stand: 08.02.2022).



,,FUBNOTE": VIER GEWINNT -

JE MEHR OPTIONEN, DESTO WAHR-
SCHEINLICHER EINE ERFOLGREICHE

REFINANZIERUNG

Ein Blick auf den KMU-Anleihemarkt von Markus Knoss, BankM AG

2022 trifft am KMU-Anleihemarkt ein hoher Refinan-
zierungsbedarf auf zuriickhaltende Investoren. Wer
keine Uberdurchschnittlichen Zahlen, ESG-Konfor-
mitdt oder das ein oder andere strukturelle Bonbon
bieten kann, sollte rechtzeitig iber Eigenkapital nach-
denken. Vergleiche mit der Situation vor fiinf Jahren
sind jedoch unangebracht.

Der Schlussakkord in Moll hat sich seit unserem Jahres-
rickblick von Ende November zu einem dunkel grollen-
den Crescendo verstarkt. Zumindest vordergrindig: Von
der Hausdurchsuchung bei der Deutschen Lichtmiete
Uber die Insolvenz der Green Energy bis zu den Planen
von Paragon zur Laufzeitverlangerung, dominieren nega-
tive Schlagzeilen die aktuelle Berichterstattung tber den
KMU-Anleihemarkt. Immer haufiger werden Parallelen
zur Situation vor funf Jahren gezogen. 2016/17 war es zu
zahlreichen Ausféllen gekommen und das Neuemissions-

volumen fiel auf den tiefsten Stand der
noch jungen Segmentgeschichte. MARKUS KNOSS

Doch der Vergleich wird der Situation nicht gerecht.
Viele der damaligen Krisenfdlle entstammten der
ersten Generation an Mittelstandsanleihen. Hervor-
gegangen aus den Nachwehen der Finanzkrise, wa-
ren die Bilanzen vieler Emittenten immer noch ange-
schlagen. Der Weg der Bondfinanzierung war oftmals
die einzige Chance an frisches Geld zu gelangen und
nicht wie heute eine aktive Auswahlentscheidung
fir eine nachhaltige Kapitalmarktstrategie. Uber-
tincht wurde dies von einem Schleier bekannter
Markennamen, der die Verzinsung als Risikoindikator
vernebelte. Die begleitende Goldgraberstimmung
tat ihr Ubriges. Geschaftsmodelle wurden nicht aus-
reichend geprift, transparente Kommunikation war
Mangelware. 4

Anleihen Finder
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Andere Situation als 2016/2017

Kurzum: Die Ausfalle waren Ausdruck eines Versagens
auf ganzer Linie. Heute lasst sich das so nicht sagen.
Die Bilanzen sind Uberwiegend immer noch solide, die
Transparenz ist gemaB der jingsten Auswertung von
IR.on so hoch wie nie und professionelle Begleiter wie
BankM sind nach und nach dazugekommen. Der Markt
hat zweifelsfrei dazugelernt. Sonst ware er angesichts
einer anhaltenden Pandemie, schwerwiegender Liefer-
kettenengpasse und immer weiter steigender Mate-
rialkosten schon langst kollabiert. Stattdessen wurde
noch im Herbst 2021 am Allzeithoch gekratzt. Das sagt
viel Gber die gewachsene Starke aus. Nicht vergessen,
2016/2017 befand sich die Wirtschaft in einem stabilen
Aufschwung.

Insgesamt darf der Lackmus-Test mit Blick auf die ver-
gangenen beiden Jahre bis auf weiteres deshalb ohne
Zweifel als bestanden gelten. Dass Emittenten verein-
zelt ins Straucheln geraten und vielleicht auch einmal
ein fauler Apfel auffallig wird, ist Teil des Geschafts - im
Segment fir KMU-Bonds wie Uberall sonst am Kapi-
talmarkt. Was grundsatzlich fur jede Phase richtig ist,
muss im aktuellen Umfeld erst recht gelten. Doch sich
gut zu schlagen ist eine Sache, eine Refinanzierung
zu erhalten eine zweite. Denn natdrlich verhalten sich
viele Investoren aktuell zurlickhaltend. Daflr gibt es
segmentspezifische Grinde, doch vor allem die ge-
stiegene Inflation beschaftigt Anleger. Die Aussicht auf
Zinserhéhungen lie die Kurse am Rentenmarkt zuletzt
einbrechen, die Renditen zehnjahriger Bundesanleihen
sind erstmals seit mehr als zweieinhalb Jahren wieder
positiv.

Hausaufgaben machen

Neue KMU-Emissionen werden dadurch nicht einfacher.
Gleichzeitig ist der Refinanzierungsbedarf hoch. 15
Anleihen in kumulierter Hohe von knapp 800 Millionen
Euro laufen 2022 aus, das Gros in der zweiten Jahres-
halfte. Das entspricht drei Vierteln des 2021 emittierten
Gesamtvolumens. Die Ausgangslage ist dabei extrem
unterschiedlich und reicht von Restrukturierungsfallen
wie paragon bis zu erfahrenen Mehrfachemittenten wie
Metalcorp, NZWL oder Photon Energy. Letztgenannte
haben ihre Hausaufgagen schon vergangenes Jahr
gemacht. Alle drei Gesellschaften begaben 2021 neue

Anleihen Finder

Anleihen unter Einbindung eines Umtauschangebots
fUr die Glaubiger der auslaufenden Bonds. Dieses Mit-
tel hat sich in den vergangenen Jahren bereits haufiger
als gute Wahl erwiesen.

Neben dem Track-Rekord Uberzeugten auch die
Zahlen. So hat Metalcorp auf Basis vorlaufiger
Werte flr das Geschaftsjahr 2021 erst kirzlich das
beste Ergebnis der Unternehmensgeschichte ver-
kiindet. Der Spezialist fir Beschaffung, Produktion,
Abbau und Vermarktung von Metallen und Minera-
lien profitiert dabei von seinem sehr risikoaversen
Geschaftsmodell. Wir halten fest: Auch im aktuellen
Marktumfeld gute Chancen auf eine Refinanzierung
haben Emittenten, die nachhaltig stabile Ertrage
erwirtschaften und rechtzeitig mit der Strukturie-
rung beginnen, am besten mit Umtauschangebot
und zusatzlichen Sicherheiten. Eine Sonderstellung
nehmen Green-Bonds ein. Hier ist die Nachfrage
ungebrochen hoch, wie die jingsten Emissionen
von Photon Energy, reconcept oder S Immo zeigen.

Debt-to-Equity-Swap einmal anders

Wer keine dieser Karten spielen kann, sollte bei der
Refinanzierung verstarkt auf die Eigenkapitalseite
schauen. Hier scheint das Emissionsfenster trotz aller
Unwagbarkeiten aktuell einen Spalt weiter gedffnet.
Mit ihrer Kapitalmarkterfahrung kdénnen bonderprobte
Unternehmen dies fir sich nutzen. Ein Listing als
Voraussetzung ist relativ schnell und unkompliziert
moglich, die Regularien gréBtenteils bekannt. Eine
Eigenkapitalaufnahme wuirde nicht nur den akuten
Finanzierungsbedarf |6sen, sondern die gesamte Fi-
nanzierungsstruktur verbessern. Nicht umsonst ist der
Debt-to-Equity-Swap in Restrukturierungssituationen
so beliebt. Warum sich dies also nicht zunutze machen,
so lange man selber im Driver-Seat sitzt? Mit erhdhter
Eigenkapitalquote ist dann auch die Fremdkapitalauf-
nahme wieder deutlich einfacher.

Die Markte werden auch in den kommenden Monaten
volatil bleiben. Umso wichtiger ist es, sich Optionen
zu schaffen. Spatestens wenn aus den derzeitigen
Dissonanzen die ersten hellen Frihlingsmelodien
erwachen, gilt es handlungsfahig zu sein.

Markus Knoss, BankM AG [ |
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CARLOS LEITE

»WIR VERFUGEN AKTUELL
UBER ETWA 200 MIO. EURO

AN

Im Gesprach mit Carlos Leite, Metalcorp Group S.A.

Nach vorldufigen Zahlen hat die Metalcorp Group im
vergangenen Geschéftsjahr 2021 ein Rekord-EBITDA in
Hoéhe von 56,9 Mio. Euro erwirtschaftet, dennoch spie-
gelt sich dieses Ergebnis im aktuellen Kurs der 2021er
Metalcorp-Anleihe (bei rd. 90%) nicht wider. Grund da-
fiir waren zuletzt Schwierigkeiten bei einer Bauxit-Pro-
duktionsstatte in Guinea. Die Anleihen Finder Redak-
tion hat mit Carlos Leite, Co-CEO der Metalcorp Group,
Uiber die aktuelle Situation in Guinea, die gegenwdrtige
Auftragslage sowie die weitere Ausrichtung des Unter-
nehmens gesprochen.

Anleihen Finder: Hallo Herr Leite, die Metalcorp Group
hat in der letzten Woche ein Rekordergebnis flr das ver-
gangene Geschaftsjahr 2021 gemeldet. Was sind die we-
sentlichen (Erfolgs-)Faktoren und Wachstumstreiber?

Anleihen Finder

Carlos Leite: Unser nachhaltiger Erfolg mit einem neuen
Rekord-EBITDA von rund 57 Mio. Euro in 2021 resultiert
vor allem aus unserem risikoaversen Back-to-Back-Ge-
schaftsmodell, das nicht auf physischen Bestanden,
sondern auf Dienstleistungen basiert. Wir haben in den
letzten Jahren unsere Produktionsaktivitaten deutlich
ausgeweitet und haben nunmehr 6 Produktionsstatten,
davon 5 in Europa. Wir werden erst bei festen Kun-
denauftrdgen aktiv und beschaffen auch erst dann die
erforderlichen Vormaterialien. Des Weiteren haben wir
unseren Handel auf reine Marketingaktivitdaten umgestellt
und flhren ein Geschaft nur dann durch, wenn sowohl
Kaufer als auch Verkaufer far die entsprechende Ware
mit ausverhandelten Konditionen bereits feststehen. Auf
diese Weise kénnen wir uns von den Preisentwicklungen
der Rohstoffmarkte nahezu vollstandig entkoppelnund »
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in beiden Bereichen gut kalkulierbare Margen erzielen.
Deshalb erwirtschaften wir seit unserer Unternehmens-
griindung in 2006 in allen Marktphasen durchgehend
Gewinne. Durch die hohe Nachfrage konnten wir unsere
Kapazitaten in allen Bereichen gut auslasten.

Anleihen Finder: Wie performen die drei Produktionsli-
nien Aluminium, Metalle/Konzentrate sowie Schuttgut/
Eisen im Einzelnen?

Carlos Leite: Im Aluminiumbereich haben wir in den letz-
ten Jahren trotz Pandemie in unsere beiden deutschen
Werke erheblich investiert und profitieren nun von einer
sehr guten Auslastung. Die Mine in Guinea ist in Betrieb
und wir haben bereits 1,7 Mio. Tonnen Bauxit an chinesi-
sche Kunden verkauft.

Im Bereich Metalle/Konzentrate haben wir unsere Pro-
duktionskapazitat in Kupferrecycling ebenfalls ausgebaut
und dardber hinaus ein sehr erhebliches Platingruppen-
metallgeschaft aufgebaut.

Im Bereich Ferrous haben wir eine gute Nachfrage fir
Automotive und konnten insbesondere im Bereich Roh-
materialien die Tonnagen vervielfachen.

Anleihen Finder: Trotz der guten operativen Zahlen geriet
der Anleihekurs kirzlich unter Druck, was wohl hauptsach-
lich im Zusammenhang mit den rechtlichen Streitigkeiten um
die Bauxit-Aktivitdten in Guinea stand. Wie ist da nun der
aktuelle Stand? Kann bzw. darf lhre Tochtergesellschaft SBG
in Guinea weiterhin produzieren?

,,Die Produktion in Guinea wurde
zu keinem Zeitpunkt gestoppt

Carlos Leite: Die Produktion in Guinea wurde zu keinem

Anleihen Finder

Zeitpunkt gestoppt. Es gab ein vorldufiges Verfahren, das
von einem Zulieferer angestoBen wurde, dessen Vertrag
seitens der SBG gekundigt worden war, weil dieser Zulie-
ferer seinen vertraglichen Verpflichtungen nicht nachge-
kommen war. Dieses vorlaufige Verfahren wurde am 4.
Januar 2022 vom Berufungsgericht in Conakry, Guinea,
zu Gunsten der SBG eingestellt. Die ganze Angelegenheit
hatte weder flr SBG noch flir Metalcorp negative wirt-
schaftliche Auswirkungen.

Anleihen Finder: Warum ist das Guinea-Bauxit-Projekt
von solch groBer Bedeutung flr die Metalcorp Group?
Wie ,,;sicher und tragfahig“ ist ein solches Projekt in einem
Land mit schwierigen, unsicheren politischen Rahmenbe-
dingungen?

Carlos Leite: Bauxit ist der Rohstoff, aus dem letztlich via
einer Transformation in Alumina Aluminium gewonnen
wird. In Guinea verflgen wir Uber langfristige Minen-
rechte an Bauxitvorkommen sehr guter Qualitat von tber
550 Millionen Tonnen. Die Nachfrage nach Aluminium
steigt und Guinea hat sehr bedeutende Bauxitreserven.
Flihrende Unternehmen der Branche sind in dem Land
aktiv, was es zu einem wichtigen Minenstandort macht.
Naturlich gibt es in Emerging Markets immer ein gewisses
Risiko, aber wir arbeiten auf der Basis eines hierauf aus-
gerichteten Risikomanagements.

,Die Gewinne der Mine in Guinea
werden erst 2022 zum Konzernergebnis
beitragen“

Und um noch einmal die Zahlen in die richtige Perspek-
tive zu setzen: Die Gewinne der Mine in Guinea werden
erst 2022 zum Konzernergebnis beitragen, d. h., dass
bereits jetzt starke Ergebnisniveau wurde vollkommen
unabhangig von Guinea erreicht. >
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Anleihen Finder: Die Kurse der Muttergesellschaft Monaco
Resources Group (MRG) sowie der Schwestergesellschaft
R-LOGITECH gaben zuletzt ebenfalls etwas nach. Laut
Bloomberg wird in London gegen den Wirtschaftsprufer
der MRG ermittelt. Um was geht es dabei, was kénnen Sie
uns dazu sagen?

Carlos Leite: Wie Sie richtig festgestellt haben, richten sich
die Ermittlungen nicht gegen die Monaco Resources bzw.
nicht gegen die Tochtergesellschaft MRG Finance UK pilc,
sondern ausschlieBlich gegen deren Wirtschaftsprifer.
Es geht dabei konkret um die Jahresabschllisse 2018 und
2019 der MRG Finance UK plc, die in Abstimmung mit
dem Wirtschaftspriifer in Pfund Sterling erstellt wurden.
Die Wirtschaftspriferaufsicht ist der Ansicht, dass der
Abschluss in Euro statt in Pfund hatte erstellt werden mas-
sen. In der Zwischenzeit wurden die Abschlisse bereits
entsprechend angepasst. Weitere Anderungen wurden
nicht vorgenommen.

Anleihen Finder: Im vergangenen Jahr haben Sie eine 250
Mio. Euro-Anleihe emittiert, die ja zum Teil der Refinanzie-
rung der in diesem Jahr auslaufenden Metalcorp-Anleihen
dient. Wo wurde bzw. wird das Ubrige Geld eingesetzt, wo
mdissen Sie investieren?

Carlos Leite: Wir nutzen die Mittel zur Finanzierung der
Lieferkette und unserer laufenden Geschaftstatigkeit -
stets unter Wahrung einer adaquaten Liquiditatsreserve.
Die wesentlichen Investitionen in unsere Werke und in un-
sere Mine haben wir bereits in den vergangenen zwei Jah-
ren getatigt und dadurch hervorragende Voraussetzungen
far unser weiteres profitables Wachstum geschaffen.

Anleihen Finder: Die neue Anleihe 2021/26 hat ja einen
deutlich héheren Kupon als urspriinglich anvisiert und als
die beiden Vorganger-Bonds. Warum ist das so gekom-
men und wie finanzieren/bedienen Sie das?

Carlos Leite: Der finale Zinssatz ist das Ergebnis des
Bookbuilding-Verfahrens. Einen wesentlichen Einfluss
hatten die damals kurz zuvor getroffenen Aussagen der
US-Notenbank, nach denen mit einer Anhebung der
Leitzinsen zu rechnen ist. Da wir in den kommenden
Jahren profitabel wachsen und unsere Ertragskraft weiter
steigern werden, werden wir auch die Verpflichtungen fir
die Anleihe 2021/26 weiterhin komfortabel aus unserem
operativen Cashflow leisten kénnen.

Anleihen Finder: Wie hoch sind derzeit Liquiditat und
Eigenkapitalausstattung der Metalcorp Group S.A.?

Carlos Leite: Wir verflgen aktuell Gber ca. 200 Mio. Euro
an Liquiditat in Form von Zahlungsmitteln, Zahlungsmit-
teldquivalenten und ungenutzten Kreditlinien. Unsere
Eigenkapitalquote lag zum 31. Dezember 2021 auf Basis
vorlaufiger Zahlen bei rund 29 %.

Anleihen Finder: Kommen wir nochmal zuriick zum opera-
tiven Geschaft - wie sieht die gegenwartige Auftragslage
aus? Worauf legen Sie derzeit besonderen Fokus?

,Die Auftragslage in allen unseren
Geschaftsbereichen ist sehr gut -

wir erwarten in 2022 héhere Umsatz-
und Ergebnisvolumina“

Carlos Leite: Die Auftragslage in allen unseren Geschafts-
bereichen ist sehr gut. Als wesentliche langfristige Wachs-
tumstreiber flr unser weiteres Ertragswachstum sehen wir
unsere zusatzlichen Abnahmevereinbarungen sowie eine
signifikant steigende Aluminium- und Bauxitproduktion.

Anleihen Finder: Welche konkreten Ziele haben Sie fir
2022 - sowohl im Produktions-/Handelsbereich als auch
bei den operativen Kennzahlen?

Carlos Leite: Wir wollen unser profitables Wachstum der
vergangenen Jahre nahtlos fortsetzen. Fir 2022 erwarten
wir hdhere Umsatz- und Ergebnisvoluminag, die sich bereits
jetzt aus der guten Auftragslage erwarten lassen.

Anleihen Finder: Herr Leite, besten
Dank fur die Auskunft. [ |

Anleihen Finder
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H BEITRAG

MITTELSTANDSANLEIHEN
INDEX GBC MAX MIT
,»SOLIDER* PERFORMANCE

Trotz schwierigem Marktumfeld entwickelt sich der
Mittelstandsanleihen Index ,,GBC MAX* (ISIN: DEOOOS-
LAIMX8) derzeit ,solide”. Der Anleihen-Index zeigt
trotz der andauernden Corona-Krise und dem damit
verbundenen schwierigen Marktumfeld in den vergan-
genen Monaten inkl. Unternehmensinsolvenzen von
Eyemaxx und VST weiterhin eine ordentliche Perfor-
mance mit rd. 145 Punkten per Ende Januar 2022. Der
GBC MAX liegt somit nicht allzu weit vom Index-All-
zeithoch im Sommer 2021 mit 149,8 Punkten entfernt.

Der GBC MAX hat das vergangene Jahr 2021 mit einem
Plus von +1,37% abgeschlossen. Trotz einer durch die Co-
rona-Situation bedingten moderaten Volatilitat von 4,13%
im abgelaufenen Jahr, konnte in Kombination mit einer
soliden Performance (Performance 2021: +1,37%) ein
positives Sharpe-Ratio von 0,41 erzielt werden. Die zuvor
aufgenommenen Anleihen im Index, etwa der Media and
Games Invest SE oder der DIC ASSET AG, haben laut
GBC-Analysten mit positiven Kurseffekten und Kupons
die Gesamtperformance des GBC MAX befllgelt.

Sehen Sie hier die Gesamt-Entwicklun
des GBC MAX

8 Neuzugange - Eyemaxx,
VST & Hylea raus

Seit dem letzten Update im September 2021 wurden acht
neue Anleihen in den GBC MAX aufgenommen, gleichzei-
tig haben vier Anleihen den Anleiheindex verlassen. Da-
runter mit der Eyemaxx und VST zwei Unternehmen, die
Insolvenz anmelden mussten. Somit befinden sich aktuell
41 Unternehmensanleihen im Index. Der durchschnittliche
Zinskupon des aktuellen Portfolios betragt 5,15%, die
gewichtete Duration der Anleihen belduft sich aktuell auf
3,87 Jahre. >

Anleihen Finder
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Bei den Indexneuzugangen zeigt sich laut GBC AG, dass AG, der Nordex SE, der OTTO GmbH & Co KG, der BayWa
das Thema ESG und Nachhaltigkeit im Anleihebereich bei  AG und der DIC Asset AG dar [ |
den emittierenden Unternehmen zunehmend an Bedeu-
tung gewinnt. Die gréBten Positionen des GBC MAX stel- } Mgw

len im Januar 2022 die Anleihen der Hornbach Baumarkt

UBERBLICK UBER DIE IM GBC MAX ENTHALTENEN ANLEIHEN

Credit: GBC AG

Anzeige

PFANDHAUS MIT HOCH
PROFITABLEM GESCHAFTSMODELL

Das Pfandgeschéft ist eines der &ltesten Kreditgeschéafte und
wird in Boom- und Krisenzeiten genutzt, um kurzfristige
Liquiditatslicken zu Uberbriicken. Der Markt ist gesetzlich
reguliert und Credicore ist in einer hoch profitablen Nische
tatig. Die Hinterlegung hochwertiger Giter zu maximal 50
% ihres Wertes ist ein zusatzlicher Sicherheits-Puffer. Jeden
Euro aus der Anleihe kénnen wir bereits kurzfristig fir profi-
tables Wachstum nutzen.

Volumen: bis zu 15 Mio. Euro

ISIN / WKN: DEOOOA3MP5S0 / A3SMP5S
Stiickelung/Mindestanlage: 1.000 Euro
Zinssatz (Kupon): 8,00 % p.a.
Laufzeit: 5 Jahre (bis zum 15.11.2026)

8,00 % P.A. FESTZINS.
KAUFEN AN DER BORSE FRANKFURT.

RECHTLICH MASSGEBLICHER WERTPAPIERPROSPEKT:
WWW.CREDICORE-INVESTOR-RELATIONS.DE



http://www.more-ir.de/d/23327.pdf
https://www.credicore-investor-relations.de

MICHAEL SCHRODER

TOBIAS HANSCHKE

,»UNSERE ZIELSTELLUNG IST DER
IM JAHR 2025

Interview mit Michael Schréder und Tobias Hanschke, FiveRocks Development SE

Das junge Miinchener Immobilien-Unternehmen Five-
Rocks Development SE strebt den Weg auf den
Kapitalmarkt an und méchte dafiir zeithnah eine Wandel-
anleihe im Volumen von bis zu 5 Mio. Euro begeben.
Die Wandelanleihe soll dabei zundchst jahrlich mit
3,50% verzinst werden bevor eine Wandlung in Aktien
ab dem dritten Laufzeit-Jahr erfolgen kann. Auf wel-
che Projekte sich FiveRocks spezialisiert hat und was
die Hintergriinde der geplanten Emission sind, erkla-
ren die beiden Unternehmensgriinder Michael Schro-
der und Tobias Hanschke im Anleihen Finder-Interview.

Anleihen Finder: Sehr geehrter Herr Schréder, sehr
geehrter Herr Hanschke, stellen Sie uns doch kurz die
FiveRocks Development SE vor. Seit wann gibt es das
Unternehmen, wie funktioniert lhr Geschaftsmodell
und weshalb firmieren Sie als ,,SE*?

Tobias Hanschke: Im Grunde gibt es unser Geschafts-

modell schon seit Anfang 2019, laufend auf den
Namen LAROCCA Capital Management. Wir méchten

Anleihen Finder

einen Beitrag dazu leisten, um den Wohnungsmangel
jedes Jahr ein stlckweit zu reduzieren, unter der
Berlcksichtigung der modernsten Energieeffizi-
enz-Standards.

Im Zuge der Aufnahme unseres Partners Oleg Gra-
motenko als Gesellschafter grindeten wir dann im
September 2021 die FiveRocks Development SE. An-
schlieBend brachten Michael und ich unsere Anteile
der LAROCCA in die SE ein. Die SE als europaische
Gesellschaftsform unterstreicht im Grunde unsere
perspektivische Zielrichtung. Wir schauen Uber den
Tellerand Deutschland hinaus und perspektivisch
nehmen wir auch Chancen in anderen europadischen
Landern wahr - was wir ja bereits mit unserem ersten
Projekt in Kroatien bewiesen haben.

Anleihen Finder: Wer sind die Gesellschafter des Un-
ternehmens, wie sind die Besitzanteile strukturiert?

Tobias Hanschke: Die Gesellschafter der FiveRocks »
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Development SE sind Michael Schréder und ich, sowie ein
finanzstarker institutioneller Investor, die Estonia Energy
Invest (EEI). Deren CEO Oleg Gramotenko ist ebenfalls
im Verwaltungsrat. Michael und ich halten jeweils 37,55%
der Aktien, der Ankerinvestor EEI halt 24,9%.

Anleihen Finder: Auf welche Art von Immobilienpro-
jekten fokussieren Sie sich?

Michael Schroder: Wir sind spezialisiert auf die
Entwicklung von Grundstlicken und anschlieBendem
Neubau von Wohnhdusern sowie betreutem und al-
tersgerechten Wohnen mit einem hohen Energiestan-
dard. In der Entwicklungsphase werden dabei die
planungsrechtlichen Parameter flir das Neubauvorha-
ben gelegt sowie die notwendigen Genehmigungen
eingeholt. In der anschlieBenden rund 18-monatigen
Bauphase werden die baulichen Konzepte und Pla-
nungen bis zur Fertigstellung des Baus in die Realitat
umgesetzt. Der gesamte Projektzyklus umfasst somit
rund 2-3 Jahre.

ZukUnftig sollen auch Bestandsgebaude mit Wertstei-
gerungspotenzial fir eine langfristige Haltedauer und
einer entsprechenden Cashflow Strategie erworben
werden und Neubauten durch die Refinanzierung
nach Fertigstellung im Bestand gehalten werden.
Grundlegend ist die Zielstellung auf die Hebung von
Wertpotenzialen gerichtet. Dies umfasst die Ausrich-
tung und Integrierung von energieeffizienten Techno-
logien sowie die Nutzung von erneuerbaren Energien.

Anleihen Finder: Welche Ankauf-Kriterien mussen
potenzielle Immobilien/Grundstiicke fir Sie erfllen?

,Der Hauptfokus liegt in den nachsten
2 Jahren auf Projekten in und um Miinchen®

Anleihen Finder

Michael Schroder: Die Ankaufsstrategie der FiveRocks
umfasst die Akquisition von noch zu entwickelnden
Grundsticken und Grundsticken mit Baugenehmi-
gung, sowie den Ankauf von Bestandswohngebaude mit
Ausbau- und Werthebungspotenzial. Der geografische
Fokus richtet sich auf metropolnahe Lagen sowie B-
und C-Stadte in den Bundesldndern Bayern und Nord-
rhein-Westfalen, wobei der Hauptfokus in den nachsten
2 Jahren auf Projekte in und um Minchen gerichtet ist.
Dabei liegen die Gesamtinvestitionskosten je Projekt bei
8 bis 25 Millionen Euro.

Anleihen Finder: Wie viele Projekte (und mit welchem
Volumen/Erldsen) haben Sie aktuell in der Umsetzung?
Wie sieht die weitere Projektpipeline aus?

Tobias Hanschke: Derzeit haben wir 2 Projekte in der
Umsetzung mit einem geplanten gesamten Verkaufsvo-
lumen in Héhe von 14 Mio. EUR. Beide Projekte befinden
sich in Nordrhein-Westfalen, genauer gesagt in Willich
bei Dusseldorf und in Ménchengladbach.

Zusatzlich wird ein weiteres Grundstlick mit Kaufpreis
in Héhe von rund 3 Mio. EUR in den nachsten 2 Wochen
beurkundet. Parallel dazu gibt es 2 weitere Projekte in der
Pipeline, welche sich noch in der Due Diligence Phase be-
finden. Diese Projekte befinden sich in der S-Bahn-Region
um Minchen, sowie in Richtung Augsburg. Das geplante
Verkaufsvolumen der Pipelineprojekte belduft sich auf ca.
28 Mio. EUR.

Anleihen Finder: Sie planen nun schon sehr friih nach Un-
ternehmensgriindung die Emission einer Wandelanleihe.
Warum gehen Sie diesen Weg (lber den Kapitalmarkt),
warum finanzieren Sie lhre Projekte nicht Uber herkdmm-
liche Bankenkredite oder andere Seed-Finanzierungen?
Und warum muss es die ,Wandelanleihe” sein? >
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,Einerseits profitiert FiveRocks von einer
geringeren jahrlichen Zinsbelastung, ande-
rerseits bietet der Wandler fiir die Investo-
ren ein enormes Upside-Potential“

Tobias Hanschke: Das stimmt und unterstreicht unse-
rer Meinung nach auch die professionelle und langfris-
tige Perspektive unseres Unternehmens. Mittelfristig
planen wir einen Bdrsengang und wollen daher so
frih wie moglich die ersten Kapitalmarkterfahrungen
sammeln. Die Wandelanleihe soll rein nur eine Bei-
mischung in unserer Finanzierungsstruktur sein. Wir
werden weiterhin die herkdmmlichen Bankenkredite,
vor allem fir die Finanzierung der BaumaBBnahmen,
nutzen. Ein Beispiel dazu: fir das anstehende zu beur-
kundende Grundstlck wird die Finanzierung des Bau-
vorhabens von einer dsterreichischen Bank begleitet,
welche einige Vorteile in der Finanzierungsstruktur im
Vergleich zu deutschen Banken mitbringen.

Zusammengefasst bietet die Wandelanleihe das Beste
aus zwei Welten. Einerseits profitiert die FiveRocks
von einer geringeren jahrlichen Zinsbelastung und
andererseits bietet der Wandler fir die Investoren ein
enormes Upside-Potential. So haben beide Parteien
eine Win-Win-Situation.

Anleihen Finder: Woflr sollen die Emissions-Mittel
von bis zu 5 Mio. Euro konkret verwendet werden?

,,Die Anleihe dient dem Ankauf
weiterer Projekte und der Trans-
aktionsschnelligkeit®

Michael Schroder: In dem schnelllebigen und kom-
petitiven Markt in und um Minchen gilt es im Rah-
men von Akquisitionen Sicherheit und Schnelligkeit
zu gewahrleisten. Die klare Zielsetzung ist es, durch
den Emissionserlés der Wandelanleihe im Rahmen
von Akquisitionsprozessen bankenunabhangiger und
schneller agieren zu kénnen. Die Anleihe soll somit
dem Ankauf weiterer Projekte dienen. Neben dem
Zugewinn an Transaktionsschnelligkeit ergénzt die
Anleihe die klassische Bankenfinanzierung im Hoch-
bau und schlieBt die Licke bei der Strukturierung von
Finanzierungen.

> Weitere Informationen zur FiveRocks
D

evelopment SE finden Sie hier

Anleihen Finder: Wie ist die weitere Planung, wann
soll der IPO erfolgen und welchen Wandlungspreis
soll es geben?

Michael Schréder: Nach Grindung der FiveRocks
Development SE sowie Einbringung der LAROCCA
Capital Management GmbH im Rahmen einer Sach-
kapitalerhéhung wurden im vergangenen Jahr die
Weichen flir den Kapitalmarkt gelegt. Geplant ist
durch die Emission der Wandelanleihe das Wachstum
des Unternehmens durch den Zukauf von weiteren
Projekten sowie den Aufbau eines renditestarken
Portfolios weiter auszubauen. Unsere Zielstellung ist
der Bérsengang im Jahr 2025.

Unseren frihen Investoren mdéchten wir neben einer
jahrlichen Verzinsung die Méglichkeit an dem Borsen-
gang zu partizipieren. Den Investoren soll die Wand-
lung der Wandelanleihe in Aktien zu einem Preis von
30% unter dem Ausgabepreis gewahrt werden.

Anleihen Finder: Das Kapitalmarktumfeld ist derzeit
schwierig, die Anleihe wird zunachst mit 3,5% p.a.
vergleichsweise gering verzinst, zudem ist FiveRocks
ein sehr junges Unternehmen - alles in allem ein am-
bitioniertes Unterfangen. Wie rechtfertigen Sie den
Kupon und wie mdéchten Sie potenzielle Investoren
Uberzeugen?

Tobias Hanschke: Korrekt, die Basisverzinsung der
Wandelanleihe soll 3,5% p.a. betragen. Zusatzlich, bei
Boérsengang, soll es ein beidseitiges Wandlungsrecht
geben. Im Fall des Bérsengangs wird das Fremdkapi-
tal in Aktien an der FiveRocks gewandelt. Der Wand-
lungspreis liegt dabei ab dem 3. Jahr Laufzeit der
Wandelanleihe bei 30% unter dem Firmenwert zum
Stichtag - also ein lukratives Upside-Potential. Sollte
es nicht mit einem Bdrsengang klappen, zahlen wir
am Ende der Laufzeit die Wandelanleihe mit 117,5%
zurlck, sodass die durchschnittliche Verzinsung fur
die Investoren 7% betragt.

Neben den attraktiven Konditionen méchten wir mit
unserem jungen, professionellen und ambitionierten
Elan Uberzeugen und Investoren eine langfristige,
verlassliche Option bieten.

Anleihen Finder: Welche Anleger sprechen Sie mit
der Wandelanleihe denn konkret an, wann und wie
kann sie geordert werden und aus welchen Mitteln soll
der jahrliche Zins bedient werden? >

Anleihen Finder
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https://www.fiverocks.eu/wandelanleihe
https://www.fiverocks.eu/
https://www.fiverocks.eu/
https://www.fiverocks.eu/wandelanleihe

,Mo6chten einen ersten ‘footprint”
bei institutionellen Investoren setzen*

Tobias Hanschke: Mit unserem Angebot der Wandelan-
leihe mdéchten wir ein Angebot fir Kleinanleger und
semiprofessionelle Anleger schaffen. Uns ist es wichtig,
vor allem hinsichtlich des geplanten Bdrsengangs in
2025, dass wir eine Vielzahl von Anlegern gewinnen
um spater eine liquide Aktie zu haben. Wir wiinschen
uns natdrlich langfristige Anleger, aber wenn jemand
Liquiditat zurtck gewinnen will durch den Verkauf von
Aktien soll das problemlos und zu einem guten Kurs
erfolgen kdnnen. Erganzend dazu mochten wir natir-
lich auch einen ersten ,footprint” bei den typischen
institutionellen Investoren setzen. Wir denken dabei
beispielsweise an die KFM Deutsche Mittelstands AG.
Die meisten Anleihe-Emittenten werden in der Regel
zu Wiederholungstatern und wir haben durchaus vor,
nach erfolgreichem Abschluss dieser Wandelanleihe
weiteres Wachstumskapital aufzunehmen. Dann aber in
einer anderen GréBenordnung - sowohl was das Emissi-
onsvolumen, als auch unsere FirmengréBe betrifft.

Der jahrliche Zins soll fUr die erste Zahlungsperiode aus
Eigenkapital bedient werden. Die folgenden Zinsver-
bindlichkeiten sollen aus den Gewinnen aus dem Verkauf
der Projekte in Willich und Ménchengladbach bedient
werden.

Anleihen Finder: Was bedeutet es fur lhre Plane, wenn
Sie die anvisierten 5,0 Mio. Euro nicht in Ganze einsam-
meln kénnen? Haben Sie einen Plan ,,B“ oder ,,C*?

Michael Schroder: Ziel ist die Erreichung der anvisierten
5,0 Mio. Euro, um unsere Wachstumsziele zu gewahr-
leisten. Dabei liegt das Hauptaugenmerk vor allem auf
Wachstumskapital, welches auf Holding-Ebene uber

mehrere Projekte diversifiziert eingesetzt werden kann
und Schnelligkeit innerhalb des Akquisitionsprozesses
gewabhrleistet. Zeitgleich verfligen wir Uber ein Netzwerk
an Kapitalgebern, welche uns auch im Rahmen von
Joint-Ventures oder Mezzanine-Kapital auf Projektebene
zur Seite stehen. Auch hierbei bieten sich Opportunitaten
far weiteres Wachstum - und ggf. offene Finanzierungs-
licken kdnnen somit geschlossen werden. Unser Ziel ist
es uns jedoch breitflachig am Markt zu positionieren.

Anleihen Finder: Welche Sicherheiten (Covenants) bieten
Sie potenziellen Anlegern?

Michael Schroder: Die Stellung von Covenants ist bei
jeder Investition eine grundlegende Frage. Wir mdchten
potenziellen Anlegern zum Beispiel die Kontrollwechsel-
klausel und eine Ausschittungssperre bieten.

Anleihen Finder: Kénnen Sie uns trotz der jungen Ge-
schaftstatigkeit schon erste operative Geschaftszahlen
nennen? Wie hoch ist das Eigenkapital? Welche Planzah-
len (Umsatz/EBIT/Cash-Flow) haben Sie fiir 2022?

,»Flir 2022 planen wir ein
Verkaufsvolumen in H6he
von rund 16 Mio. EUR“

Michael Schroder: Derzeit sind in den ersten beiden
Projekten, in Willich und Ménchengladbach, bereits rund
1,0 Mio. EUR an Eigenkapital fir die Entwicklung der
Projekte allokiert worden. Flr 2022 planen wir zudem ein
Verkaufsvolumen nach MaBV (Zahlungsplan der Makler-
und Bautragerverordnung) aus den operativen Projekten
in Hohe von rund 16 Mio. EUR. Der Gewinn wird bei Fer-
tigstellung realisiert.

Anleihen Finder: Zu lhrem persdnlichen Hintergrund:
Welche Expertise bzw. welchen Track Record kénnen Sie
auf dem Immobilienmarkt vorweisen?

Tobias Hanschke: Natdrlich kénnen wir, aufgrund unseres
Alters Anfang der 30er, noch keine 20 Jahre Berufs- und
Projekterfahrung vorweisen. Allerdings haben wir bereits
in verschiedenen Bereichen der Immobilienwirtschaft
bei vorherigen Stationen spannende Projekte in bis zu
dreistelligen Millionenbetragen begleitet und konnten
zudem bereits fundierte Skills im Bereich der Unterneh-
mensfihrung aufbauen.

Far die erfolgreiche Realisierung unserer Projekte ha- »

Anleihen Finder
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ben wir uns zudem mit Jahrzehnte langer Erfahrung auf
dem Bau und in der Projektsteuerung Gber unseren Part-
ner ,, AS Bau- und Projektmanagement” verstarkt. Zudem
komplettieren das Projektteam die Architekten von ,Fies
Schmitz Architekten®, die den neusten und effizientesten
Standard aus architektonischer Sicht mitbringen.

Anleihen Finder: AbschlieBend: Was ist der USP der
FiveRocks Development SE? Was unterscheidet Ihr
Konzept und lhre Strategie von anderen Immobilienent-
wicklern? Warum koénnen Sie sich auf dem umkampften
Immobilien-Markt durchsetzen?

Michael Schroder: Die Corona-Krise hat gezeigt, wie
wichtig die Wohnimmobilie ist. Auch in Zukunft wird es
einen weiterhin hohen Bedarf an qualitativ hochwertigem
Wohnraum geben. Zudem werden im Bereich energieeffi-
zientes Bauen neue Standards gesetzt, welche groBe Op-
portunitaten fir Immobilienentwickler bieten. In diesen
beiden Markten haben wir uns positioniert und méchten

von dem Aufschwung in den kommenden Jahren profi-
tieren.

Tobias Hanschke: Dem kann ich mich nur anschlieBen
und mdchte noch erganzen, dass eine unserer wich-
tigsten Starken, die Projektakquise, eine Kernsaule fur
die Zukunft der FiveRocks darstellt. Wir legen einen
groBen Wert auf faire und langfristige Kooperationen mit
Immobilienmaklern, Finanzdienstleistern, etc. um unsere
Projektpipeline permanent und vielversprechend gefullt
zu halten.

In Richtung unserer potenziellen Investoren der Wandel-
anleihe mochte ich noch den Begriff Transparenz als USP
hervorstellen. Wir wollen interessierten Investoren die
direkte und enge Kommunikation anbieten und regelma-
Bige Reportings sind bei uns Standard.

Anleihen Finder: Herr Hanschke, Herr Schroder,
besten Dank fir das Gesprach. |

SUNfarming-Anleihe 2022/27

Branche Erneuerbare Energie
ISIN DEOOOA3MQM78
Volumen 15 Millionen Euro
Zinskupon 5,00% p.a.
Zinszahlung halbjahrlich

Laufzeit 5 Jahre
Endfalligkeit 14.03.2027
Zeichnung

Umweltfinanz Seit 07.01.2022

Zeichnungsphase

Bérse 21.02. -10.03.2022

Mindest-
zeichnungssumme 1.000 Euro

Borse Borse Frankfurt

> Hier finden Sie den Wertpapierprospekt

Credicore-Anleihe 2021/26

Branche Dienstleistungen
ISIN DEOOOA3MP5S0
Volumen 15 Millionen Euro
Zinskupon 8,00% p.a.
Zinszahlung jahrlich

Laufzeit 5 Jahre
Endfalligkeit 15.11.2026
Zeichnung Bis 15.11.2022
ITIEfE 1.000 Euro

zeichnungssumme

Borse Borse Frankfurt

} Hier finden Sie den Wertpapierprospekt

Anleihen Finder
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https://www.anleihen-finder.de/neuemission-sunfarming-gmbh-begibt-neue-anleihe-a3mqm7-zinskupon-von-500-p-a-volumen-von-bis-zu-15-mio-euro-00055071.html
https://www.anleihen-finder.de/debuet-anleihe-credicore-pfandhaus-gmbh-bietet-800-kupon-p-a-00055123.html
https://sunfarming.de/unternehmen/ir/anleihe-2022-2027
https://www.credicore-investor-relations.de/anleihe
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EMITTENTEN NEWS MEISTGEKLICKT IN
DER LETZTEN WOCHE

» Greencells GmbH baut PV-Portfolio
in Italien weiter aus

» ANLEIHEN-Woche #KWS5 - 2022: GBC MAX
reconcept, Score Capital, Hormann Industries,

TERRGAON, Dt. Rohstoff, VST Building, The
Grounds, Mutares, Dt. Lichtmiete, Henri Broen, ...

» JDC schlieBt 5-Jahresvertrag mit
R+V-Tochtergesellschaft ab

» Deutsche Lichtmiete AG: Aktueller Status-

” Rating-Upgrade: S&P stuft Hapag-Lloyd bericht - Investoren-Telefonkonferenz am
von ,,.BB* auf ,,BB+“ herauf 08. Februar um 17 Uhr

” Deutsche Lichtmiete: Insolvenzverwalter » ANLEIHEN-Woche #KW4 - 2022: Dt. Rohstoff,
stoBen Verkaufsprozess an - Verteidigung Greencells, paragon, reconcept, Metalcorp, Dt.
verweist auf mehrere Gutachten Lichtmiete, LR Global, Green City, Eyemaxx,

Noratis, Aves One, SLM Solutions, ...

» VST verkauft kompletten Anteil
an PREMIUMVERBUND GmbH

GLAUBIGERSCHUTZ
» SLM Solutions Group AG: Laufzeit
der Wandelanleihe 2017/22 (A2GSF5) » Green City AG: Insolvenzverwalter sieht
soll um 2 Jahre verlangert werden »gute Chancen auf Investorenlésung und

Sanierung des Unternehmens*
» Vorlaufige Zahlen: Metalcorp erzielt

Konzern-EBITDA von 56.9 Mio. Euro ” Green City AG: Rechtsanwalt Axel Bierbach
in 2021 zum vorlaufigen Insolvenzverwalter bestellt

” OSA mit neuem Update zu Eyemaxx

» Mutares als ,,Unternehmen des Jahres

2022“ in der Kategorie Beteiligungsgesell-
schaften ausgezeichnet

ANLEIHEN-BAROMETER

» ABO Wind AG realisiert 86 Megawatt-Windpark )
in Eigenregie ” Anleihen-Barometer: HORMANN-Industries-

Anleihe 2019/24 (A2TSCH) erhélt weiterhin
3.5 KFM-Sterne - ,,Gutes Cash Management*

» Euroboden startet neues Immobilienprojekt

in Berlin . .
” Anleihen-Barometer: Anleihe 2020/25 der

Score Capital AG (A254SG) ,,punktet” trotz
Pandemie-Auswirkungen

» Henri Broen Holding: Wachstumsplane,
Bdrsengang und Anleihe-Kuponzahlung

” Anleihen-Barometer: Neuer reconcept Green

Bond 2022/28 (A3E5WT) erhélt 3,5 Sterne

» Noratis verdauBert Immobilienportfolio
mit 239 Wohneinheiten in Miinster
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https://www.anleihen-finder.de/greencells-gmbh-baut-pv-portfolio-in-italien-weiter-aus-00055363.html
https://www.anleihen-finder.de/greencells-gmbh-baut-pv-portfolio-in-italien-weiter-aus-00055363.html
https://www.anleihen-finder.de/jdc-schliesst-5-jahresvertrag-mit-rv-tochtergesellschaft-ab-00055360.html
https://www.anleihen-finder.de/jdc-schliesst-5-jahresvertrag-mit-rv-tochtergesellschaft-ab-00055360.html
https://www.anleihen-finder.de/rating-upgrade-sp-stuft-hapag-lloyd-von-bb-auf-bb-herauf-00055358.html
https://www.anleihen-finder.de/rating-upgrade-sp-stuft-hapag-lloyd-von-bb-auf-bb-herauf-00055358.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-lichtmiete-insolvenzverwalter-stossen-verkaufsprozess-an-verteidigung-verweist-auf-mehrere-gutachten-00055263.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-lichtmiete-insolvenzverwalter-stossen-verkaufsprozess-an-verteidigung-verweist-auf-mehrere-gutachten-00055263.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-lichtmiete-insolvenzverwalter-stossen-verkaufsprozess-an-verteidigung-verweist-auf-mehrere-gutachten-00055263.html
https://www.anleihen-finder.de/slm-solutions-group-ag-laufzeit-der-wandelanleihe-2017-22-a2gsf5-soll-um-2-jahre-verlaengert-werden-00055255.html
https://www.anleihen-finder.de/slm-solutions-group-ag-laufzeit-der-wandelanleihe-2017-22-a2gsf5-soll-um-2-jahre-verlaengert-werden-00055255.html
https://www.anleihen-finder.de/slm-solutions-group-ag-laufzeit-der-wandelanleihe-2017-22-a2gsf5-soll-um-2-jahre-verlaengert-werden-00055255.html
https://www.anleihen-finder.de/vorlaeufige-zahlen-metalcorp-erzielt-konzern-ebitda-von-569-mio-euro-in-2021-00055270.html
https://www.anleihen-finder.de/vorlaeufige-zahlen-metalcorp-erzielt-konzern-ebitda-von-569-mio-euro-in-2021-00055270.html
https://www.anleihen-finder.de/vorlaeufige-zahlen-metalcorp-erzielt-konzern-ebitda-von-569-mio-euro-in-2021-00055270.html
https://www.anleihen-finder.de/mutares-als-unternehmen-des-jahres-2022-in-der-kategorie-beteiligungsgesellschaften-ausgezeichnet-00055299.html
https://www.anleihen-finder.de/mutares-als-unternehmen-des-jahres-2022-in-der-kategorie-beteiligungsgesellschaften-ausgezeichnet-00055299.html
https://www.anleihen-finder.de/mutares-als-unternehmen-des-jahres-2022-in-der-kategorie-beteiligungsgesellschaften-ausgezeichnet-00055299.html
https://www.anleihen-finder.de/henri-broen-holding-wachstumsplaene-boersengang-und-anleihe-kuponzahlung-00055316.html
https://www.anleihen-finder.de/henri-broen-holding-wachstumsplaene-boersengang-und-anleihe-kuponzahlung-00055316.html
https://www.anleihen-finder.de/noratis-veraeussert-immobilienportfolio-mit-239-wohneinheiten-in-muenster-00055266.html
https://www.anleihen-finder.de/noratis-veraeussert-immobilienportfolio-mit-239-wohneinheiten-in-muenster-00055266.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw5-2022-gbc-max-reconcept-score-capital-hoermann-industries-terrgaon-dt-rohstoff-vst-building-the-grounds-mutares-dt-lichtmiete-henri-broen-00055343.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw5-2022-gbc-max-reconcept-score-capital-hoermann-industries-terrgaon-dt-rohstoff-vst-building-the-grounds-mutares-dt-lichtmiete-henri-broen-00055343.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw5-2022-gbc-max-reconcept-score-capital-hoermann-industries-terrgaon-dt-rohstoff-vst-building-the-grounds-mutares-dt-lichtmiete-henri-broen-00055343.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw5-2022-gbc-max-reconcept-score-capital-hoermann-industries-terrgaon-dt-rohstoff-vst-building-the-grounds-mutares-dt-lichtmiete-henri-broen-00055343.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-lichtmiete-ag-aktueller-statusbericht-investoren-telefonkonferenz-am-08-februar-um-17-uhr-00055312.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-lichtmiete-ag-aktueller-statusbericht-investoren-telefonkonferenz-am-08-februar-um-17-uhr-00055312.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-lichtmiete-ag-aktueller-statusbericht-investoren-telefonkonferenz-am-08-februar-um-17-uhr-00055312.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw4-2022-dt-rohstoff-greencells-paragon-reconcept-metalcorp-dt-lichtmiete-lr-global-green-city-eyemaxx-noratis-aves-one-slm-solutions-00055285.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw4-2022-dt-rohstoff-greencells-paragon-reconcept-metalcorp-dt-lichtmiete-lr-global-green-city-eyemaxx-noratis-aves-one-slm-solutions-00055285.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw4-2022-dt-rohstoff-greencells-paragon-reconcept-metalcorp-dt-lichtmiete-lr-global-green-city-eyemaxx-noratis-aves-one-slm-solutions-00055285.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw4-2022-dt-rohstoff-greencells-paragon-reconcept-metalcorp-dt-lichtmiete-lr-global-green-city-eyemaxx-noratis-aves-one-slm-solutions-00055285.html
https://www.anleihen-finder.de/green-city-ag-rechtsanwalt-axel-bierbach-zum-vorlaeufigen-insolvenzverwalter-bestellt-00055278.html
https://www.anleihen-finder.de/green-city-ag-rechtsanwalt-axel-bierbach-zum-vorlaeufigen-insolvenzverwalter-bestellt-00055278.html
https://www.anleihen-finder.de/osa-mit-neuem-update-zu-eyemaxx-00055258.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-anleihe-2020-25-der-score-capital-ag-a254sg-punktet-trotz-pandemie-auswirkungen-00055336.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-anleihe-2020-25-der-score-capital-ag-a254sg-punktet-trotz-pandemie-auswirkungen-00055336.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-anleihe-2020-25-der-score-capital-ag-a254sg-punktet-trotz-pandemie-auswirkungen-00055336.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-neuer-reconcept-green-bond-2022-28-a3e5wt-erhaelt-35-sterne-00055281.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-neuer-reconcept-green-bond-2022-28-a3e5wt-erhaelt-35-sterne-00055281.html
https://www.anleihen-finder.de/abo-wind-ag-realisiert-86-megawatt-windpark-in-eigenregie-00055381.html
https://www.anleihen-finder.de/euroboden-startet-neues-immobilienprojekt-in-berlin-00055366.html
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better-orange.de www.kfmag.de
www.mzs-recht.de www.sdg-investments.com.

QUIRIN

PRIVATBANK
www.quirinprivatbank.de www.mwbfairtrade.com
www.bankm.de www.walter-ludwig.com/

KAPITALMARKT

KMU

www.kapitalmarkt-kmu.de
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http://www.better-orange.de
http://www.quirinprivatbank.de
http://www.bankm.de
http://www.kfmag.de
http://www.mwbfairtrade.com/de/home/
http://www.kapitalmarkt-kmu.de
http://www.quirinprivatbank.de
http://www.sdg-investments.com.
http://www.mwbfairtrade.com
http://www.walter-ludwig.com/
http://www.bankm.de
http://www.mzs-recht.de
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Redaktionsleitung

Timm Henecker

Anleihen Finder GmbH
Hinter Hahn 21
65611 Brechen

Tel.: +49 (0) 6483 - 918 66 47

Die im Anleihen Finder dargestellten Inhalte
manifestieren keine Beratungs- oder Vermitt-
lungsleistung, insbesondere keine Vermittlungs-
leistungen im Sinne des Gesetzes lber das
Kreditwesen (KWG), vor allem nicht im Sinne
des §32 KWG. Werbende Inhalte sind als

solche gekennzeichnet.

Alle redaktionellen Informationen im Anleihen
Finder sind sorgfaltig recherchiert. Dennoch
kann keine Haftung fr die Richtigkeit der
gemachten Angaben Ubernommen werden
Weiterhin ist www.anleihen-finder.de nicht fur
Inhalte fremder Seiten verantwortlich, die
Uber einen Link erreicht werden.

Auch flr unverlangt eingesandte Manuskripte
kann keine Haftung Ubernommen werden.
Namentlich gekennzeichnete Beitrage von
Unternehmen geben nicht unbedingt die
Meinung der Redaktion wieder.

Verfielfaltigung jeder Art, auch auszugsweise
oder als Aufnahme in andere Online-Dienste
und Internet-Angebote oder die Verfielfaltigung
auf Datentrager, dirfen nur unter der Angabe
der Quelle, www.anleihen-finder.de, erfolgen.

Wir wissen das Vertrauen, das unsere Leser/
innen in uns setzen, zu schatzen. Deshalb be-
handeln wir alle Daten, die Sie uns anvertrauen,
mit auBerster Sorgfalt. Mehr dazu lesen Sie auf
unserer Homepage.

Fur Fragen, Anregungen und Kritik
wenden Sie sich bitte direkt an Timm Henecker

(henecker@anleihen-finder.de)

Alle Inhalte und bisherigen Ausgaben kdnnen
Sie im Anleihen Finder-Online-Archiv nachlesen.
Sie kdnnen sich entweder per E-Mail an
henecker@anleihen-finder.de oder per Link in
der Newsletter-E-Mail vom Bezug des News-
letters abmelden.
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