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IM AKKORD

Eine nach der anderen - nachdem wir im letzten Newsletter
vor zwei Wochen den Beginn der heiBen Emissions-Phase
eingeldutet hatten, ist diese jetzt in vollem Gange. Alleine
am vergangenen Montag haben sich drei neue Unterneh-
mensanleihen fiir den KMU-Markt angekiindigt, weitere
Bonds befinden sich derweil in der Umtausch- oder Zeich-
nungsphase. Analog zum Gesamtmarkt sind auch in der ak-
tuellen Hochphase die Anleihen aus dem Immobiliensektor
nach Anzahl fiihrend. In unseren NEUEMISSIONEN weiter

hinten in dieser Ausgabe finden Sie einen Uberblick der
aktuellen Emissionen samt deren wichtigsten Eckdaten.

Neben zahlreichen erfahrenen Emittenten wagen sich
einige neue Unternehmen auf die Emissions-Bihne,
wobei bei der PANDION AG keineswegs von einem
Kapitalmarkt-Neuling gesprochen werden kann, hat der
Kolner Immobilienentwickler in den vergangenen Jahren
doch bereits erfolgreich ein Schuldscheindarlehen am »
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Markt platziert. Mit dem Unternehmensgriinder Reinhold
Knodel haben wir auf den folgenden Seiten Uber die erste
Unternehmensanleihe sowie die vielversprechende Pro-
jektpipeline des Immobilienunternehmens gesprochen
und interessante Einsichten erhalten. Auch bei Tobias
Fischer-Zernin  vom KMU-Anleihe-Dauerbrenner und
Befestigungsmittel-Hersteller Joh. Friedrich Behrens AG
haben wir nachgefragt und uns Uber die Hintergriinde
der nunmehr vierten Anleihe-Emission erkundigt. Selbst-
verstandlich wurden dabei auch die Auswirkungen der
Corona-Krise auf das Unternehmen sowie das erwartete
Landes-Darlehen des Landes Schleswig-Holstein thema-
tisiert - Seite 15.

Bleiben wir noch einmal bei der Branchen-Unterteilung
der aktuellen Neuemissionen. Neben der PANDION AG,
planen im Immobilienbereich sowohl die Noratis AG als
auch die BENO Holding AG zeitnahe Erst-Emissionen,
wahrend die Gecci Investment KG ihre erste 8,0 Mio.
Euro-Anleihe bereits aufgelegt hat und derzeit borslich
sowie auBerbdrslich anbietet. Auch bei der Minchner
Euroboden GmbH hat in dieser Woche das Umtauschan-
gebot fir Alt-Anleger in den neuen 75 Mio. Euro-Bond
des Unternehmens begonnen, bevor Anfang November
die eigentliche Zeichnungsphase erfolgt. AuBerhalb
des Immobiliensektors kdnnen Anleger aber auch auf

,ariine Anleihen” setzen, so ist die Solaranleihe der
SUNfarming GmbH ebenso zum Ausgabepreis zu er-
halten wie die neue Multi Asset-Anleihe der reconcept
Gruppe. Der Leipziger Automobilzulieferer Neue ZWL
Zahnradwerk Leipzig GmbH bringt dagegen erstmals
einen zweijahrigen Kurzlaufer-Minibond heraus, um allen
voran Alt-Anleger mit einer 6,50%-Verzinsung weiter zu
binden und von einem Umtausch zu Gberzeugen. Auch
das Schienen-Logistik-Unternehmen Aves One AG ist
aktuell am Kapitalmarkt aktiv und hat das Volumen sei-
ner 5,25%-Anleihe aufgrund der hohen Nachfrage um ein
Volumen von bis zu 20 Mio. Euro auf ein Maximalvolumen
von 50 Mio. Euro aufgestockt. Mehr dazu lesen Sie in
unserem ANLEIHEN-SPLITTER.

Dass sich immer mehr mittelstdndische Unternehmen fir
den Kapitalmarkt entscheiden und Mittelstandsanleihen,
Debt-Fonds oder auch Schuldscheine als Bausteine in
ihrem Finanzierungsmix aufnehmen, hat verschiedene
Grinde, die die Redaktion der Quirin Privatbank in unserer
KOLUMNE auf Seite 13 zusammenfasst. Selbstverstandlich
finden Sie wie gewohnt weitere aktuelle Informationen
zu Anleihen-Emittenten in unseren ONLINE NEWS. Dort
kénnen Sie auch die aktuellen Anleihen-Analysen der
KFM-Experten zu den Unternehmen der Monaco Resour-
ces Group nachlesen. [ |



https://www.euroboden.de/investor-relations

REINHOLD KNODEL

,»ZAHLEN MIT EINEM AKTUELLEN
PROJEKTVOLUMEN VON RUND
4,3 MRD. EURO ZU DEN GROBTEN
ENTWICKLERN DEUTSCHLANDS*

Mit der PANDION AG aus KéIn betritt eine neue Emit-
tentin den KMU-Anleihemarkt und begibt ihre erste
Unternehmensanleihe (ISIN DEOOOA289YC5) mit einem
Zielvolumen von 50 Mio. Euro. Der jahrliche feste Zinssatz
der fiinfjdhrigen PANDION-Anleihe soll in der Spanne
zwischen 5,50% und 5,75% liegen. Wir haben mit dem
Unternehmensgriinder Reinhold Knodel iiber die Anlei-
heemission, seine Erfahrung am Kapitalmarkt sowie iiber
das Geschéaftsmodell des Unternehmens gesprochen.

Anleihen Finder: Sehr geehrter Herr Knodel, Sie sind
Grinder und Alleinaktionar eines groBen deutschen Pro-
jektentwickler fir Wohnimmobilien. Erldutern Sie doch kurz
Ihren Werdegang und was Sie in den letzten 18 Jahren mit
PANDION erreicht haben.

Reinhold Knodel: Ich habe nach der Schule mit einer Aus-
bildung zum Zimmermann gestartet, was meine Liebe zum
Bauen und zur Architektur begriindet. Das Erlernen eines
soliden Handwerks vermittelt zudem die Achtung vor der
eigenen Leistung. Und einem Zimmermann macht am Bau
so schnell niemand etwas vor. Weitere Stationen waren eine
Polizeiausbildung und ein BWL-Studium, bevor ich 2002 die
PANDION gegriindet habe.

Heute sind wir ein bundesweit aktiver und flhrender
Immobilienprojektentwickler und konzentrieren uns auf
hochwertige und architektonisch anspruchsvolle Wohn-
projekte sowie selektiv Gewerbeprojekte in den deutschen
A-Stadten. Seit der Griindung vor 18 Jahren haben wir 7100
Wohneinheiten mit Gber 300.000 m?* Wohnflache entwi- »



ckelt, gebaut und verkauft. Wir operieren seit dem ersten
Geschéftsjahr profitabel und zahlen mit einem aktuellen
Projektvolumen von rund 4,3 Mrd. Euro zu den gréBten
Entwicklern in Deutschland.

Anleihen Finder: Was ist das Alleinstellungsmerkmal lhres
Geschaftsmodells bzw. was sind die Starken der PANDION
AG?

,»Sind mit insgesamt 36 Immobilien-
projekten sehr breit diversifiziert*

Reinhold Knodel: Als einer der wenigen Projektentwickler
decken wir die komplette Wertschépfungskette einer
Immobilie ab, was uns beim Grundstlcksankauf ebenso
zugutekommt wie beim Verkauf der Immobilien. Eine unse-
rer wichtigsten Starken ist die Entwicklung exitorientierter
und marktféhiger Gebaudekonzepte, d.h. wir wissen durch
unseren unternehmensinternen Vertrieb genau, wie ein
Gebaude bzw. eine Wohnung konzipiert sein muss, um eine
hohe Kundenzufriedenheit und gute Ertrédge zu erzielen und
gleichzeitig unseren architektonischen Anspriichen gerecht
Zu werden.

Hinzu kommt, dass wir durch die Abdeckung aller Prozesse
ein sehr effizientes und pro-aktives Risikomanagement eta-
bliert haben, was in unserer wettbewerbsintensiven Branche
ein wichtiger Erfolgsfaktor ist. Nicht zuletzt z&hlen wir mit
unserer Pipeline von 4,3 Mrd. Euro zu den flnf gréBten Pro-
jektentwicklern in deutschen A-Stadten. Mit insgesamt 36
Immobilienprojekten ist die Pipeline der PANDION-Gruppe
in Bezug auf Assetklasse, Ort und Projektstatus sehr breit
diversifiziert und minimiert damit die Risiken aus dem ein-
zelnen Projekt fUr einen Anleiheinvestor. Hier unterscheiden

Anleihen Finder

wir uns deutlich von anderen Emittenten dieser Branche am
Markt fir mittelgroBe Anleihen.

Anleihen Finder: Wie unterteilt sich diese Projekt-Pipeline
und wo liegt der Fokus?

Reinhold Knodel: Die Projektpipeline der PANDION AG
umfasst derzeit 36 Projekte mit einem Verkaufsvolumen von
rund 4,3 Mrd. Euro, darunter 23 Wohn- und 10 Gewerbeob-
jekte in Form von Blroentwicklungen sowie 3 Vorratspro-
jekte, die der Projektentwicklung zugeftihrt werden sollen.
Damit ist die wichtigste Grundlage fur die Auslastung der
PANDION-Gruppe in den kommenden Jahren sichergestellt.
Mit rund 4.250 Wohneinheiten (ca. 363.000 m?) liegt der
Fokus auf dem Bereich Wohnen, der fir ca. zwei Drittel der
Projektpipeline (bezogen auf geplante Flache und Gesam-
tinvestitionskosten) steht.

Die vorhandenen Projekte weisen in Relation zu den Ver-
kaufspreisen eine ausgeglichene regionale Verteilung auf
die A-Standorte Berlin, Dusseldorf, Koéln, Stuttgart und
Minchen sowie eine gleichmaBige Verteilung im Hinblick
auf den Projektstatus auf.

Anleihen Finder: Wie ,finden” Sie neue Projekte und welche
Kriterien mussen erfillt sein, damit die PANDION AG ein
neues Wohnbau- oder Gewerbeprojekt beginnt?

,»Konnen dank unserer GroBe ganze
Quartiere entwickeln”

Reinhold Knodel: Wir fokussieren uns bei der Suche nach
neuen Projekten klar auf die A-Stadte und hier wiederum
auf sehr gute Lagen. Diese Strategie verfolgen natir- »



lich auch viele Wettbewerber, aber wir haben den Vorteil,
dass wir seit 18 Jahren im Markt sind, einen starken Track
Record haben und flr die Gewinnung neuer Projekte dank
unseres gewachsenen Sourcing-Netzwerks bestens positi-
oniert sind. Dartber hinaus kénnen wir, auch dank unserer
GroRe, inzwischen ganze Quartiere entwickeln. Bei solchen
Quartiersentwicklungen wird der Wettbewerb deutlich
geringer, denn fir diese muss man Kompetenz sowohl im
Wohn- als auch Gewerbesegment durch zahlreiche Projekte
nachweisen. Hier haben wir aufgrund unserer diversifizier-
ten Produktpalette von Wohnbau- und Biroprojekten viel
Erfahrung und dadurch bedingt eine starke Marktposition.

Anleihen Finder: Kdnnen Sie uns weitere aktuelle Finanz-
kennzahlen (Gesamtleistung, Ergebnis, Eigenkapital) der
PANDION AG und deren Entwicklung kurz nennen?

Reinhold Knodel: Im Jahr 2019 erreichte das Unterneh-
men eine Gesamtleistung von 509 Mio. Euro bei einem
EBITDA von 44,9 Mio. Euro. Fir 2020 plant PANDION mit
einem EBITDA von Uber 85 Mio. Euro und einem Ergebnis
nach Steuern von Uber 45 Mio. Euro, welches bereits zum
aktuellen Zeitpunkt weitgehend abgesichert ist. Damit ist
PANDION in 2020 auf dem Weg zum erfolgreichsten Jahr
der Unternehmensgeschichte.

Was die Bilanz angeht, so hatten wir in den letzten Jahren

Anleihen Finder

einen Uberproportionalen Anstieg der Bilanzsumme be-
dingt durch die Akquisition neuer Projekte, insbesondere
Vorratsgrundstiicke und durch Preissteigerungen auf
rund 900 Mio. Euro zum Jahresende 2019. Davon entfiel
ein GroBteil auf die flr unser Geschaft typischen Projekt-
finanzierungen. Parallel wuchs unser Eigenkapital durch
Gewinnthesaurierungen weiter an und lag zum 31.12.2019
bei 105 Mio. Euro und wird Ende 2020 auf rund 150 Mio.
Euro ansteigen. Insgesamt wollen wir mit der Anleihe
unsere Finanzierungsstruktur weiter diversifizieren und
die Corporate Finanzierung neben den Komponenten
Eigenkapital und unbesicherten Schuldscheindarlehen
weiter starken.

Anleihen Finder: Was sind die Grinde daflr, dass
PANDION gerade in 2020 auf ein Rekordjahr zusteuert? Wa-
rum kommen Sie besonders gut durch die ,,Corona-Zeit”?

Reinhold Knodel: Ja, wir kdnnen uns gllcklich schatzen,
dass unser Geschaft weniger stark von der Krise betrof-
fen ist als andere Branchen. Wir hatten ebenfalls einen
temporaren Nachfrageriickgang in den Krisenmonaten
April und Mai, sind aber inzwischen bei unseren Verkau-
fen wieder auf Vor-Corona-Niveau. So lagen die Verkaufe
im Wohnbereich im Monat September bereits Uber dem
urspringlichen Plan. Auch bei unserer Gewerbepipeline,
welche ausschlieBlich Biroprojekte in Core-Lagen »



beinhaltet, haben wir einige Projekte bereits vor der
Corona-Pandemie verauBert und befinden uns auch in
anderen Buroprojekten aktuell in fortgeschrittenen Ge-
sprachen mit sehr interessanten potenziellen Mietern.

Der Grund fUr die Krisenresistenz liegt u.a. in unserer
starken Geschaftsentwicklung und Ankaufsdynamik
in den vergangenen Jahren, aus der unsere sehr gut
diversifizierte  Projektpipeline  resultiert.  Dartber
hinaus hat die Krise bewiesen, dass durch den an-
haltenden Urbanisierungstrend in Deutschland unser
Fokus auf sehr gute Lagen in den A-Stadten die
richtige Strategie ist, um auch in schwierigen Zeiten
langfristig stabile Ertrage und Cashflows zu generieren.

Anleihen Finder: Die PANDION AG hat bereits einen
Schuldschein bei institutionellen Investoren begeben -
warum haben Sie sich nun fir die erstmalige Emission ei-
ner Anleihe entschieden und wofir sollen die anvisierten
Anleihe-Mittel konkret eingesetzt werden?

,Sind der einzige Projektentwickler am
KMU-Anleihemarkt, der schon ein Schuld-
scheindarlehen erfolgreich genutzt hat”

Reinhold Knodel: Wir haben 2018 und 2019 erste positive
Erfahrungen am Kapitalmarkt durch die erfolgreiche
Platzierung von unbesicherten Schuldscheindarlehen
bei deutschen und internationalen Banken mit einem
Gesamtvolumen von 84 Mio. Euro gesammelt. Damit sind
wir der einzige Projektentwickler im Markt fir mittelgroBe
Anleihen, der auch das Instrument eines unbesicherten
Schuldscheindarlehens erfolgreich genutzt hat, was das
Vertrauen institutioneller Investoren in unser Geschaft
unterstreicht.

Mit der Begebung einer Unternehmensanleihe wollen
wir unserer Unternehmensfinanzierung einen weiteren
Baustein zur Diversifizierung und Weiterentwicklung
der Finanzierungsstruktur hinzuftigen. Die Mittel dienen
der Finanzierung der Aktivitaten der PANDION-Gruppe,
insbesondere der Umsetzung aktueller Projekte auf Ba-
sis unserer Strategie mit Fokus auf unser Kernsegment
Wohnen in deutschen A-Stadten, selektiv ergdanzt um
attraktive Gewerbeobjekte.

Anleihen Finder: Warum holen Sie jetzt bei der Anleihe
auch Privatanleger (Mindestzeichnungssumme von 1.000
Euro) ins Boot?

Reinhold Knodel: Die Anleihe ist eine ideale Erganzung
unserer Finanzierungsstruktur. Bei der Emissionsstruktur

haben wir uns bewusst flr ein 6ffentliches Angebot ent-
schieden, da wir durch die breite Investorenansprache eine
erhdhte Liquiditat der Anleihe im Sekundarmarkt erreichen.
Im Ubrigen sind wir Uiberzeugt, dass wir mit einem Kupon
von 5,50 % bis 5,75 % p.a. mit dem PANDION-Wertpapier
sowohl fir institutionelle Investoren als auch fir Privatan-
leger sehr attraktive Konditionen bieten. Dies gilt vor allem
gemessen an unserer breitgefacherten Projektpipeline von
4,3 Mrd. Euro, deren Umsetzung uns gesicherte Ertrage
Uber die nachsten 5 Jahre - also die Laufzeit der Anleihe -
hinaus generieren wird. Aus den Ertragen der bestehenden
Pipeline ist damit auch die Rickfihrung und Verzinsung der
Anleihe gesichert. Wir sind hier als Unternehmen nicht auf
weiteres Wachstum angewiesen.

Anleihen Finder: Sicherheitsaspekte stehen derzeit hoch
im Kurs. Bieten Sie neben den gangigen Anleihe-Klauseln
weitere Sicherheiten fUr die Anlegern (Freiwillige Transpa-
renzverpflichtung mit méglichem Zinsaufschlag bei Nichte-
inhaltung, Grundpfandrechte 0.3.)?

Reinhold Knodel: Wir haben uns bei der Struktur der
Anleihe und den Sicherheitsaspekten am erfolgreich plat-
zierten Schuldscheindarlehen orientiert. Die Anleihe steht
als unbesichertes Instrument im gleichen Rang zum Schuld-
scheindarlehen - entsprechend hat sich diese Struktur bei
nationalen und internationalen Banken bewahrt. Heraus-
zuheben ist die weit gefasste Negativerklarung, die sicher-
stellt, dass PANDION auf Ebene der Emittentin keinerlei
besicherte Finanzverbindlichkeiten aufnehmen darf (auch
keine Bankverbindlichkeiten). Weiterhin garantieren wir
Anleiheglaubigern einen Zinsaufschlag von 0,25 Prozent-
punkten, sofern das Eigenkapital gewisse Schwellenwerte
nicht Gberschreitet. Zuletzt verpflichtet sich die Emittentin,
Investoren in halbjahrlichen Abstanden detailliert Uber die
Fortschritte und Verkaufszahlen der laufenden Projektent-
wicklungen zu informieren. Um eine optimale Transparenz
gegeniber Investoren sicher zu stellen, werden wir darlber
hinaus wahrend der gesamten Laufzeit der Anleihe mit einer
IR-Agentur zusammenarbeiten.

Anleihen Finder: Wie schatzen Sie generell den Immobilien-
markt in Deutschland zuklnftig ein und welche Ziele haben
Sie mit PANDION in den nachsten Jahren?

,,Haben nach wie vor einen Nachfrage-
Uiberhang bei Wohnimmobilien in den von
uns fokussierten A-Stadten”

Reinhold Knodel: Wir sind weiterhin davon Uberzeugt,
dass der Projektentwickler-Markt in Deutschland viel »

Anleihen Finder
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Potenzial bietet. Wir haben nach wie vor einen Nachfra-
geliberhang bei Wohnimmobilien in den von uns fokus-
sierten A-Stadten. Auch im Gewerbebereich sehen wir in
den Core-Standorten, auf die wir uns konzentrieren, ein
ungebrochenes Interesse von Seiten der Mieter wie auch
der Immobilieninvestoren. Und nicht zuletzt tragt das an-
haltend niedrige Zinsniveau mit dazu bei, dass es wenig
attraktive Anlagealternativen zum Immobiliensektor gibt.
Unsere strategischen Ziele sind der weitere Ausbau des
Kernsegments Wohnen, erganzt um selektive Gewer-
beprojekte sowie die Entwicklung ganzer Quartiere. So
entwickeln wir derzeit im Kdlner Stadtteil Ehrenfeld auf
12,3 ha Flache ein modernes Stadtquartier mit mehr als
1.300 neuen Wohnungen, rund 2.300 Arbeitsplatzen,
einer Schule, mehreren Kitas sowie Raum fur Kultur
und Gastronomie. Darlber hinaus wollen wir unsere
Architektur-Fuhrerschaft unter den deutschen Immobili-
enentwicklern langfristig behaupten. Denn trotz unserer
GroBe legen wir bei unseren Immobilien-Projekten sehr
viel Wert auf die Detailarbeit.

Ihr Schluss-Pladoyer: Gegenwartig tum-
meln sich einige neue Anleihen am Kapitalmarkt - warum
sollten sich Anleger dabei fir die Deblt-Anleihe der
PANDION AG entscheiden?

<

WRALTER

Ich denke, was PANDION auszeichnet
ist die Kombination aus den sechs folgenden Erfolgsfak-
toren:

Herr Knodel, besten Dank
fUr das Gesprach.

-~

LUDWIG

Innovators Make Markets

vvwvv.wolter—ludvvig.com
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ANLEIHENSPLITTER

NORATIS AG BEGIBT 50 MIO.
EURO-UNTERNEHMENSANLEIHE -
ZINSKUPON MIND. BEI 5,00% P.A.

Neuemission - die Noratis AG plant die Emission ei-
ner neuen fiinfjdhrigen Anleihe mit einem Volumen
von bis zu 50 Mio. Euro. Der jahrliche Zinskupon soll
zwischen 5,00% und 5,50% liegen. Mit den Emissi-
ons-Mitteln méchte die Noratis AG aus Eschborn nahe
Frankfurt am Main ihr Geschaftsmodell als Bestands-
entwickler von attraktivem und gleichzeitig bezahlba-
rem Wohnraum in Deutschland ausweiten.

Offentliches Angebot ab Ende Oktober

Die Emittentin plant ein o6ffentliches Angebot in
Deutschland, Osterreich und Luxemburg, voraussicht-
lich ab Ende Oktober 2020. Die Noratis-Anleihe soll
dabei Uber eine Stuckelung von nominal 1.000 Euro
verfligen und Uber die Zeichnungsfunktionalitat ,Di-
rectPlace” der Deutsche Bérse AG geordert werden
kénnen.

Zudem soll begleitend eine internationale Privatplat-
zierung der Anleihe bei institutionellen Investoren
erfolgen. Die Einbeziehung der Noratis-Anleihe
2020/25 in den Bérsenhandel im Freiverkehr (Quota-
tion Board) der Bérse Frankfurt ist im November 2020
vorgesehen. Die Aktie der Noratis AG ist ebenfalls an
der Borse Frankfurt gelistet. Als Sole Global Coordi-
nator und Bookrunner der Anleihe-Emission fungiert
die ICF BANK AG.

Anleihen Finder

Unternehmensanleihe als
Ergdnzung zum Eigenkapital

Die Mittel aus der Noratis-Anleihe sollen ergan-
zend zur Eigenkapitalausstattung des Unterneh-
mens das profitable Wachstum der Gesellschaft
untermauern. Bei ihrer Expansionsstrategie kann
Noratis zudem auf die zur Merz-Gruppe gehdrende
Merz Real Estate GmbH & Co. KG bauen. Aktuell ist
Merz mit rd. 47,7 Prozent an Noratis beteiligt. Im
Rahmen einer Investoren- und Festbezugsverein-
barung hatte sich Merz verpflichtet, bis Ende 2024
durch KapitalmaBnahmen bis zu 50 Mio. Euro in
Noratis zu investieren.

Erst im September 2020 hat Noratis das Eigenka-
pital durch eine Kapitalerhdhung mit einem Mittel-
zufluss von brutto 16,9 Mio. Euro weiter deutlich
gestarkt. Der aktuelle Immobilienbestand inklusive
bereits gekaufter aber noch nicht bilanziell erfass-
ter Objekte umfasst mehr als 3.400 Wohnungen in
Deutschland, die im ersten Halbjahr 2020 laufende
Mieteinnahmen von 8,0 Mio. Euro erwirtschaftet
haben. Die Mieteinnahmen lagen damit bereits um
rd. 35 Prozent Uber dem Niveau des Vorjahreszeit-
raums.

AVES ONE AG STOCKT
ANLEIHE 2020/25 (A289R7)
UM BIS ZU 20 MIO. EURO AUF

Die Aves One AG stockt das Volumen ihrer 5,25%-An-
leihe um ein Volumen von bis zu 20 Mio. Euro auf,
damit steigt das maximale Gesamtvolumen der
Aves-Anleihe 2020/25 auf bis zu 50 Mio. Euro. Die
Emissionserlése dienen einerseits der Finanzierung
von Akquisitionen und andererseits zur Refinanzie-
rung bestehender Assets.

Die Konditionen der im Juni 2020 begebenen Anleihe
bleiben von der Aufstockung unberithrt. Sie wird
weiterhin ab einem Zeichnungsbetrag von 1.000 Euro
und einer Stlcklung von 1.000 Euro erhaltlich sein. »
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AVES-ANLEIHE 2020/25

Die Aves One-Anleihe 2020/25 (ISIN DEOOOA289R74)
ist mit einem jahrlichen Zinskupon von 5,25% p.a. aus-
gestattet. Die Zinsen werden halbjahrlich jeweils am 1.
Dezember und am 1. Juni ausgezahlt. Die Laufzeit der
Anleihe endet am 31. Mai 2025.

Okologisch orientiertes Investment

sWir freuen uns sehr, dass unsere bodrsennotierte
Anleihe am Markt stark nachgefragt wird. Mit den
Emissionserlésen setzen wir unseren Wachstums-
kurs mit einer gut geflllten Akquisitionspipline im
Segment Rail fort“, erklart Sven MeiBner, Mitglied
des Vorstands der Aves One AG. Da sich der bor-
sennotierte Konzern auf Rail-Investments fokussiert,
handelt es sich bei der Anleihe um ein 6kologisch
orientiertes Investment in einem zukunftstrachtigen
Wachstumsmarkt.

GECCI INVESTMENT KG BEGIBT
5,75%-ANLEIHE (A3E46C)

Die Gecci Investment KG begibt eine fiinfjahrige Un-
ternehmensanleihe (ISIN: DEOOOA3E46C5) in Hohe
von bis zu 8 Mio. Euro. Die Anleihe hat einen fes-
ten Zinskupon von 5,75 % p.a., eine Stiickelung von
1.000 Euro und notiert an der Borse Frankfurt (Open
Market), wo sie seit Oktober 2020 gekauft werden
kann. Die Gecci Gruppe baut moderne Massivhauser
und vermarktet diese im Rahmen eines speziellen
Miet- und Ubereignungsvertrages.

Die mwb fairtrade Wertpapierhandelsbank AG
betreut als Designated Sponsor den Bdrsenhandel.
Die Emission wird von der Hinkel & Cie. Vermé&gens-
verwaltung AG organisiert und als Selling-Agent fir
qualifizierte Anleger begleitet.

Anleihen Finder

Mietlibereignungsmodell

Der Emissionserlds soll im Wesentlichen flr den Bau
der Eigenheime im Rahmen des Mietlbereignungsmo-
dells Gecci Rent And Buy(R) verwendet werden. Das
MietUbereignungsmodell (www.mietlibereignung.de)
wurde von der Gecci Gruppe entwickelt und rechtlich
geschutzt.

,Mit der Gecci-Anleihe investieren Anleger in den
neuen Weg ins Eigenheim. Er verbindet jahrzehn-
telange Bauerfahrung, modernste Massivhauser
und eine einzigartige Finanzierung. Daflr haben
wir in den vergangenen Jahren viel investiert, unser
MietUbereignungsmodell entwickelt und von unab-
hangigen Experten prifen lassen. Daher freuen wir
uns sehr, jetzt endlich starten zu kénnen und sind
davon Uberzeugt, Bauherren eine sehr attraktive,
liquiditdtsschonende und sichere Alternative zum
Bankkredit oder Mietkauf zu bieten”, sagt Gerald
Evans, Griinder der Gecci Gruppe und Geschaftsfih-
rer der Gecci Investment KG.

Alternative zur klassischen
Baufinanzierung

Ziel von Gecci ist es, in den nachsten 5 Jahren bun-
desweit mindestens 40 Eigenheime und 20 Mehrfa-
milienhduser mit je 11 Wohneinheiten zu realisieren
und in der Folge stetige Ertrage zu generieren, um
langfristig Gecci Rent And Buy(R) als wichtigste
Alternative zur klassischen Baufinanzierung Uber
Banken zu etablieren. >


https://www.miet�bereignung.de/
http://www.miet�bereignung.de
https://www.anleihen-finder.de/anleihe/aves-one-ag-2020-2025

Die Neue ZWL Zahnradwerk Leipzig GmbH
(NZWL) begibt eine neue zweijdhrige Anleihe
2020/22 (ISIN: DEOOOA289EX3) im Volumen von
bis zu 15 Mio. Euro, die liber ihre kurze Laufzeit mit
6,50% p.a. verzinst sind. Das Angebot fiir die neue
NZWL-Anleihe 2020/22 setzt sich aus einem 6f-
fentlichen Umtauschangebot, einem 6ffentlichen
Angebot und einer Privatplatzierung zusammen.

Der Emissionserlds - aus dem 6ffentlichen Angebot
und der Privatplatzierung - soll die Finanzkraft der
NZWL fir Investitionen in Wachstum sowie in neue
Produkte bei Hybrid- und alternativen Antrieben
und in Produkte der E-Mobilitat starken.

Zeichnungsphase im
November 2020

Das offentliche Angebot zur Neuzeichnung in
Deutschland und Luxemburg wird vom 2. Novem-
ber 2020 bis zum 13. November 2020 (12:00 MEZ)
Uber die Zeichnungsfunktionalitat ,DirectPlace”
der Borse Frankfurt durchgefiihrt. Gleichzeitig er-
folgt durch die Quirin Privatbank AG als Bookrun-
ner eine Privatplatzierung an qualifizierte Anleger
in Deutschland und bestimmten anderen europai-
schen Landern. Als Financial Advisor fungiert die
Lewisfield Deutschland GmbH.

Umtauschangebot startet am
14. Oktober 2020

Vorher wird es vom 14. Oktober 2020 bis zum 6.
November 2020 ein 6ffentliches Umtauschangebot
geben, im Rahmen dessen die Inhaber der aktuell
mit 14,29 Mio. Euro ausstehenden NZWL-Anleihe
2015/21 (ISIN: DEOOOA13SAD4) ihre Schuldver-
schreibungen im Verhaltnis 1 zu 1 in die neue
6,50%-Anleihe 2020/22 tauschen koénnen. Dabei
erhalten sie je umgetauschter Schuldverschreibung
2015/21 einen Zusatzbetrag in Héhe von 10,00 Euro
sowie die aufgelaufenen Stickzinsen in Héhe von
56,15 Euro.

Die neue NZWL-2020/22 soll voraussichtlich am 17.
November 2020 in den Handel im Open Market der
Boérse Frankfurt einbezogen werden.

Weiterer Immobilien-Bond - auch die BENO Hol-
ding AG plant in den kommenden Wochen die
Emission einer Unternehmensanleihe an der Boérse
Miinchen. Schon Anfang September hatte der Im-
mobilien-Investor mitgeteilt, im vierten Quartal des
Jahres eine neue Anleihe mit einem Volumen von
bis zu 30 Mio. Euro begeben zu wollen. Der Emissi-
onserlds soll im Wesentlichen der Wachstumsfinan-
zierung durch den Kauf weiterer Inmobilien dienen.
Zudem soll die BENO-Wandelanleihe 2014/21 refi-
nanziert werden. Weitere Eckdaten zur geplanten
Anleihe nannte das in Starnberg ansdssige Unter-
nehmen noch nicht. >

Die BENO Gruppe ist ein Immobilienbestandshalter
und investiert seit dem Jahr 2008 in Light Industrial
Immobilien im deutschsprachigen Raum.
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Immobilien-Portfolio

Im breit diversifizierten Portfolio befinden sich der-
zeit an 11 Standorten 37 Gewerbeeinheiten mit einer
Nutzflache von insgesamt rund 140.000 m2. Der
Verkehrswert des Portfolios liegt bei rund 59 Mio.
Euro (Stand 31. Dezember 2019). Zu den derzeit
37 Mietern gehoéren Uberwiegend mittelstandische
Unternehmen aus unterschiedlichen Branchen. Die
Assetklasse Light Industrial umfasst Gewerbeareale
mit gemischter Nutzung aus Logistik, Verwaltung
und Produktion.

LAls Spezialist fUr betriebsnotwendige Immobilien
halten wir einen sehr engen Kontakt zu unseren
Mietern und entwickeln bedarfsgerecht unsere
Bestandsobjekte laufend weiter. Durch konsequen-
tes Property-Management sind wir in der Lage,
Mietertrage, Mietlaufzeiten und Werte nachhaltig
zu steigern. Unsere Mieter verbessern durch einen
Verkauf an uns sowohl Bilanzstruktur als auch
Bonitat und profitieren durch die im Vergleich mit
einem Neubau sehr ginstigen Mieten. Die in den
letzten Jahren stark gestiegenen Baukosten spie-

len uns dabei in die Hande", sagt Florian Renner,
Vorstand der BENO Holding AG. ,,Im Bereich dieser
betriebsnotwendigen Immobilien sehen wir in stei-
gendem MahB attraktive Méglichkeiten, unser Port-
folio zu erweitern und Wertpotenziale zu heben.
Daher jetzt der Schritt an den Kapitalmarkt.” |

BENO-WANDELANLEIHE 2014/21

Die im April 2014 begebene Wandelanleihe der BENO
Holding AG (A11QP9) mit Laufzeit bis 14.04.2021 ver-
flgt Uber einen Zinskupon von 5,00% p.a. (Zinstermin
halbjahrlich am 15.04. und 15.10.). Das Emissionsvolu-
men betragt 10 Mio. Euro

Anzeige



https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-beno-wandelanleihe-a11qp9-weiterhin-durchschnittlich-attraktiv-00043577.html
http://behrens.ag/anleihe-2020/
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Européischer
Mittelstandsanleihen
FONDS

Die Weiterentwicklung eines Erfolgskonzeptes:
Der Europaische Mittelstandsanleihen FONDS

Der europaische Mittelstand in einem Fonds

* Selektion durch Analyseverfahren KFM-Scoring
WKN: A2PFOP

« Umfassende Transparenz Uber alle Investments ISIN: DEOOOA2PEOP7

Weitere Informationen erhalten Sie unter:

www.europaeischer-mittelstandsanleihen-fonds.eu

%\I

/
K FM Rathausufer 10 Tel.: +49 (0) 211 21073741 Web:www.kfmag.de
Deutsche Mittelstand AG 40213 Dusseldorf Fax: +49 (0) 211 21073733 Mail: info@kfmag.de

Hinweise zur Beachtung

Die Inhalte dieser Anzeige stellen keine Handlungsempfehlung dar, sondern dienen der werblichen Darstellung. Sie ersetzen weder die indivi-
duelle Anlageberatung durch eine Bank noch die Beurteilung der individuellen Verhaltnisse durch einen Steuerberater. Der Kauf oder Verkauf
von Fondsanteilen erfolgt ausschlie3lich auf der Grundlage des aktuellen Verkaufsprospektes, der aktuellen Jahres- und Halbjahresberichte und
der wesentlichen Anlegerinformationen (wAl), die kostenlos auf der Homepage der Gesellschaft unter www.europaeischer-mittelstandsanlei-
hen-fonds.de oder am Sitz der Verwaltungsgesellschaft (Monega Kapitalanlagegesellschaft mbH, Stolkgasse 25-45, 50667 K&ln, www.monega.
de) erhaltlich sind. Diese Anzeige wurde mit Sorgfalt entworfen und hergestellt, dennoch Gbernimmt die Gesellschaft keine Gewahr fur die Aktu-
alitat, Richtigkeit und Vollstandigkeit. Stand aller Informationen, Darstellungen und Erlduterungen ist Juni 2020, soweit nicht anders angegeben.


https://www.europaeischer-mittelstandsanleihen-fonds.eu

»sKMU-FINANZIERUNG: KAPITAL-
SPRITZE IN DER KRISE - ES MUSS
KEIN KLASSISCHES DARLEHEN SEIN“

Mittelstdndler, die Geld fiir die Finanzierung ihres Un-
ternehmens benétigen denken meist direkt an einen
Bankkredit. Dabei kénnen KMU auch auf ganz andere
Finanzierungsquellen zuriickgreifen. Mittelstands-
anleihen, IPO, Debt-Fonds und Schuldscheine sind
lohnenswerte Optionen fiir einen breit aufgestellten
Finanzierungsmix.

Die Kreditnachfrage von deutschen und europaischen
Unternehmen ist im Zuge der Corona-Krise auf einen
neuen Hoéchststand geklettert. Laut einem Bericht der
Europaischen Zentralbank (EZB) war die Nachfrage nach
Krediten in der Eurozone im zweiten Quartal so hoch
wie seit 2003 nicht mehr. Bei der Unternehmenskre-
ditnachfrage ergab sich laut EZB demnach ein Anstieg
um 62 Punkte. Die hohe Nachfrage spiegelt den Liqui-
ditatsdurst der Unternehmen wider, denn seit der Pan-
demie ist ihr Umsatz stark zurlickgegangen. Woméglich
legen sich Firmen zudem einen Kapitalpuffer fir den Fall
zu, dass bald ein weiterer Wirtschaftseinbruch kommt.
Eine so groBe Anzahl von Kreditaufnahmen bleibt nicht
folgenlos: Unternehmen mussen ab dem dritten Quartal

mit Konsequenzen rechnen. Demnach wird eine deut-
liche Straffung der Standards fir Unternehmenskredite
erwartet. Grund dafir sind in diesem Zeitraum auslau-
fende staatliche Kreditgarantieprogramme.

Basel-Bestimmungen sorgen fiir Kampf
um die Finanzierung

Der Bedarf an hohen Krediten ist in Krisenzeiten voll-
kommen nachvollziehbar. Dennoch zeichnete sich schon
vor der Krise der Trend ab, dass deutsche Mittelstandler
ihr Wachstum durch Kredite zu einseitig finanzieren.
Wenn KMU nur auf das klassische Bankdarlehen setzen,
verschenken sie jedoch nicht nur Chancen, sondern
begeben sich auch in mogliche Schwierigkeiten.
Denn nach der Corona-Krise missen Unternehmen
hdéchstwahrscheinlich mit einer starken Anhebung der
Kreditstandards rechnen. Das hat dann negative Aus-
wirkungen auf Zinsen, Anforderungen, Kreditlaufzeiten
und Tilgungsraten.

Doch damit nicht genug kénnten mit den Banken- »
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richtlinien Basel Il und Basel IV langfristig weitere
starke Restriktionen auf die Geldhauser zukommen. Das
bekommen dann auch kapitalhungrige Unternehmen
zu splren. So sorgen die Eigenkapitalbestimmungen
der Basel-Richtlinien daftr, dass Kredite zu weniger er-
schwinglichen Konditionen angeboten werden. Banken
sieben dann noch starker aus und schauen noch ge-
nauer, wem sie ein Darlehen gewahren und wem nicht.
Unternehmen sollten sich daher schon jetzt Gedanken
machen, welche alternativen Finanzierungsquellen ab-
seits des klassischen Bankenkredits infrage kommen.

Der Schritt aufs Bérsenparkett kann
fir KMU lohnenswert sein

Vier alternative Finanzierungsformen neben dem
Darlehen sind bei Unternehmen vor allem gefragt.
Mittelstandsanleihen oder ein IPO bringen KMU dabei
die meisten Vorteile: So wird durch frisches Kapital von
der Borse etwa das Klumpenrisiko deutlich verringert.
Es gibt Mittelstandlern mehr Freiheiten, da sich keine
machtigen Gesellschafter in das operative Geschaft ein-
mischen. Die Borsenprasenz verleiht dem Unternehmen
eine gute Bonitat, zudem kdnnen KMU bei der Forderung

nach einem Kredit deutlich selbstbewusster auftreten.
Denn wer einen breit aufgestellten Finanzierungsmix
vorweist, macht sich nicht von einer Kapitalguelle ab-
hdngig und starkt seine Verhandlungsposition.

Debt-Fonds bieten eine weitere Mdglichkeit der Finan-
zierung mit Fremdkapital. Hier besteht der Vorteil, dass
vergleichsweise weniger Sicherheiten hinterlegt werden
mussen. Zuletzt sind Schuldscheindarlehen eine geeig-
nete Alternative zum Hausbankkredit. Dabei handelt es
sich um verbriefte Darlehen, jedoch nicht um Wertpa-
piere im eigentlichen Sinne; die Schuldscheindarlehen
sind anders als etwa klassische Anleihen nicht an der
Borse notiert. Daher sind Unternehmen auch von den an
den Kapitalmarkten sonst Ublichen Publizitatspflichten
befreit, was unter anderem deutlich geringere Emissi-
onskosten bedeutet.

Quirin Privatbank Redaktion. [ |

Lesen Sie weitere Beitrdge zum Thema Mittelstands-
Finanzierung auf dem Quirin Kapitalmarkt-Blog.

Wichtige Hinweise:

WERBUNG

Die Billigung des Prospekts durch die Commission de Surveillance du Secteur Financier (CSSF) ist nicht als Befiirwortung der angebotenen Wertpapiere zu verstehen.
Potentiellen Anlegern wird empfohlen, den Prospekt zu lesen, bevor sie eine Anlageentscheidung treffen, um die potentiellen Risiken und Chancen der Entscheidung,
in die Wertpapiere zu investieren, vollends zu verstehen. Rechtlich maBgeblicher Wertpapierprospekt abrufbar unter: www. i

dinn de/ac/anleih
a

g/



https://kapitalmarkt.blog/finanzierung-in-der-krise-doch-es-muss-kein-klassisches-darlehen-sein/
https://kapitalmarkt.blog/
http://www.pandion.de/ag/anleihe

TOBIAS FISCHER-ZERNIN

,»DAS VERTRAUEN DES KAPITAL-
MARKTES IST FUR UNS
ENTSCHEIDEND*

Die Joh. Friedrich Behrens AG bietet derzeit eine fiinf-
jahrige Unternehmensanleihe (ISIN: DEOOOA3H2SM7)
mit einem Emissionsvolumen von bis zu 15,0 Mio. Euro.
Die nunmehr vierte Anleihe des Herstellers von Befes-
tigungstechnik aus Ahrensberg wird jahrlich mit 7,25%
verzinst. Wir haben mit Unternehmens-Chef Tobias Fi-
scher-Zernin iiber die Emission und die gegenwartige
Geschidftsentwicklung gesprochen.

Anleihen Finder: Sehr geehrter Fischer-Zernin, wie lauft
es derzeit bei der Joh. Friedrich Behrens AG? Was hat
die Corona-Krise bei Ihrem Unternehmen bewirkt?

Tobias Fischer-Zernin: Ich wirde sagen, wir schlagen
uns operativ ganz gut angesichts der enormen welt-
weiten Herausforderungen. Wir haben uns frihzeitig
bemiht, das Unternehmen an die verdnderten Rahmen-

bedingungen und Risiken anzupassen und sehen jetzt,
dass es nach einem schwierigen zweiten Quartal be-
reits seit Juni langsam wieder bergauf geht und wir uns
umsatzseitig den Vorjahreszahlen anndahern. Wir waren
jederzeit handlungsfahig und konnten unseren Verkauf,
Logistik und Service sicherstellen - das ist schlieBlich ei-
ner unserer Wettbewerbsvorteile. Naturlich fordert uns
die Corona-Krise. Wir haben strategische Anpassungen
vorgenommen und fokussieren uns noch mehr auf un-
sere Starken und die Potentiale des Marktes.

Anleihen Finder: Wo liegen geschaftsseitig aktuell die
groBten Herausforderungen - auch ungeachtet der Pan-

demie?

Tobias Fischer-Zernin: Vollig losgeldst von dem Thema
Corona-Pandemie kann man das aktuell gar nicht »
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betrachten. Viele Themen, die uns beschaftigen, sind
davon beeinflusst oder dadurch angestof3en worden.
Wir fokussieren uns zum Beispiel ganz gezielt auf die
Optimierungspotentiale im Unternehmen. Das sind ei-
nerseits Prozessablaufe und Kostensenkungen z.B. im
Bereich Service- und Reparaturkosten, daneben aber
auch die Digitalisierung unseres Vertriebs bei den bei-
den Marken BeA und KMR.

,Mindestens 20% Marktanteil
in den relevanten Markten*

Die Herausforderung ist es dabei immer, die Potentiale
und Entwicklungen des Marktes friihzeitig zu erkennen
und sich unternehmensseitig darauf einzustellen, um
diese gezielt und erfolgreich zu nutzen. Das spiegelt
sich dann unter anderem in unserem vertrieblichen Fo-
kus auf Absatzmarkte mit besonderem Potential wider.
Vor allem Europa ist wichtig fir uns und wir arbeiten
daran, hier in allen industriellen Markten einen Marktan-
teil von mindestens 20 % zu erreichen. Das betrifft aber
auch die Erweiterung unseres Produktportfolios und
damit einhergehend die weitere MarkterschlieBung.

Anleihen Finder: Sie haben Unterstlitzung bei Bund
und Land angefragt - in welcher Form hoffen Sie diese
zu bekommen? Warum ist die Staatshilfe nétig?

Tobias Fischer-Zernin: Wir sind da mittlerweile schon
einige Schritte weiter: wir hatten bereits im Juli vor
dem Hintergrund von signifikanten Auswirkungen der
Covid-19-Pandemie auf die Geschaftsentwicklung pro-
aktiv den Antrag beim Bundesministerium fur Wirt-
schaft und Energie (BMWi) gestellt. Zunachst ging es
dabei um eine Garantieunterlegung einer neuen An-
leihe aus dem Wirtschaftsstabilisierungsfonds (WSF)
des Bundes, im Verlauf wurde dann bekannt, dass diese
Garantien nur fir Anleihen mit einem Volumen von Uber
100 Mio. Euro vergeben werden. Daraufhin haben wir
unseren Antrag angepasst auf eine stille Beteiligung
des Bundes. Hintergrund dieser Staatshilfe ist eine
Eigenkapitalstarkung der Behrens AG vor dem Hin-
tergrund Corona-bedingter Verluste. Nach einem sehr
umfangreichen Prifprozess sind wir optimistisch und
hoffen kurzfristig auf eine Bewilligung im einstelligen
Millionenbereich.

Anleihen Finder: Neben dieser Eigenkapitalstarkung
legt die Behrens AG auch eine neue Anleihe 2020/25
auf? Warum machen Sie das und wozu sollen die Mittel
konkret verwendet werden?

Anleihen Finder

CREDIT: JOH. F. BEHRENS AG

Tobias Fischer-Zernin: Eine weitere Anleihe stand durchaus
immer im Fokus - schlieBlich haben wir in den letzten Jah-
ren positive Kapitalmarkterfahrungen gesammelt und mitt-
lerweile auch viele Anleger, die uns langfristig begleiten.

Die Mittel aus dem Wirtschaftsstabilisierungsfonds dienen
der Eigenkapitalstarkung und nicht der Refinanzierung
unserer Anleihe 2015/2020 - letztere ist mit einem Rest-
volumen von rund 16 Mio. Euro im November zur Rick-
zahlung féllig. Hierflr haben wir eine Gesamtfinanzierung
strukturiert, die aus mehreren Bausteinen besteht. Ein we-
sentlicher Baustein ist die geplante Anleiheemission bzw.
der Umtausch, erganzt werden soll dies durch eine bereits
vorliegende Zusage des Landes Schleswig-Holstein fir ein
Darlehen und eine stille Beteiligung sowie eine geplante
Briickenfinanzierung von einem Debt Fonds.

Anleihen Finder: Die Anleihekurse der beiden laufenden
Behrens-Anleihen liegen derzeit teils deutlich unter pari
- haben Sie das Vertrauen der Anleger verloren? Wie be-
werten Sie die Kursentwicklung?

,Landes-Zusagen sind positive Signale*

Tobias Fischer-Zernin: Wir haben Ende August unsere
Halbjahreszahlen, die natdrlich auch das Corona-bedingt
sehr schwache zweite Quartal widerspiegeln, veroffent-
licht. Im Rahmen dessen mussten wir vor dem Hinter-
grund der Kurzfristigkeit der anstehenden Refinanzie-
rung allein schon aus rechtlichen Griinden darauf hinweisen,
dass die Fortfihrung des Unternehmens von der erfolg-
reichen Refinanzierung der Anleihe 2015/20 abhangt. Uns
war und ist es sehr wichtig, hier Transparenz zu zeigen »
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und solche Entwicklungen ernst zu nehmen. Das Vertrauen
des Kapitalmarktes in Behrens ist fir uns entscheidend und
daran arbeiten wir kontinuierlich. Wir sind zuversichtlich,
langfristig wieder zu unserer alten Kursentwicklung zurtick-
zufinden - unsere Anleihen lagen zuvor in der Regel immer
bei Uber 100 %. Die Zusagen des Landes Schleswig-Holstein
sehen wir dabei als positive Signale an den Kapitalmarkt, die
das Vertrauen in die Zukunftsfahigkeit und Nachhaltigkeit
unseres Geschaftsmodells demonstrieren.

Anleihen Finder: Der aktuelle Kupon liegt mit 7,25% Utber
dem der 2019er Anleihe (6,25%) - wie begrinden Sie das?
Ist das ein Corona-Aufschlag? Und wie sollen die Verbind-
lichkeiten, darunter auch Anleihen-Zinsen, in den kommen-
den Jahren bedient werden?

Tobias Fischer-Zernin: Wir bemuhen uns bei der Festlegung
des Kupons die aktuelle Geschaftslage des Unternehmens
sowie das wirtschaftliche Umfeld und Risiken zu bertcksich-
tigen, um am Ende einen fUr den Anleger attraktiven Zins zu
erreichen und gleichzeitig Behrens nicht mit unnétig hohen
Fremdkapitalkosten zu belasten. Sicherlich ware fiir Behrens
ein Kupon wie der der Anleihe 2019/2024 passender, aber
wie Sie zurecht anmerken, mussen wir derzeit auch Coro-
na-bedingte Faktoren einbeziehen. Andererseits liegen wir
mit dem Kupon ja auch unter dem der Anleihe 2015 und pla-
nen insgesamt nach wie vor, unsere Finanzierungskosten zu
senken. Das geht natlrlich nur Schritt fir Schritt und Corona
hat uns da auch ein Stlck zurtickgeworfen.

CREDIT: JOH. F. BEHRENS AG

Neben den Zinskosten spielen fiir uns aber auch die Lauf-
zeiten und Falligkeiten im Fremdkapital eine wichtige Rolle
und hier kdnnen wir mit der neuen Gesamtfinanzierung eine
deutliche Entzerrung und Diversifizierung erreichen.

Anleihen Finder: Was ware die Folge einer - sagen wir mal
- schwachen Umtauschannahmequote und Platzierung?
Konnten Sie die Refinanzierung der Anleihe 2015/20 den-
noch stemmen?

,,Wir setzen nicht alles auf eine Karte*

Tobias Fischer-Zernin: Wir rechnen im ersten Schritt gar
nicht mit einer Vollplatzierung und bendtigen nach unseren
Planen auch nicht das gesamte Volumen von bis zu 15 Mio.
Euro fir die erfolgreiche Rickzahlung der Anleihe 2015, da
wir nicht alles auf eine Karte setzen. Ich hatte ja schon er-
ldutert, dass sich unsere Gesamtfinanzierung aus mehreren
Bausteinen zusammensetzen soll und die Anleihe insofern
nur einen Teil davon ausmacht. Insgesamt sind wir zuver-
sichtlich, dass wir die Refinanzierung wie geplant umsetzen
kdnnen. Nichtsdestotrotz freuen wir uns Uber jeden Anlei-
heglaubiger, der uns auch weiterhin begleiten méchte und
vom Umtausch Gebrauch macht - und naturlich Gber jede
Neuzeichnung.

Anleihen Finder: Nennen Sie uns doch die kurz die wichtigs-
ten Unternehmenskennzahlen und ordnen Sie uns diese ein?

Tobias Fischer-Zernin: Fur uns liegt der Fokus derzeit vor
dem Hintergrund der Corona-bedingten Entwicklungen im
wirtschaftlichen Umfeld zum einen auf unseren Umsatzerl®-
sen und zum anderen auf der nachhaltigen Steigerung un-
serer Marge und des Rohertrags.

Im ersten Halbjahr haben wir einen Umsatzrickgang um 11,6
% auf 54,4 Mio. Euro verzeichnet, weil wir uns im zweiten
Quartal den Folgen der Corona-Krise, wie das gesamte
wirtschaftlichen Umfeld, nicht entziehen konnten. Bereits im
Juni haben wir aber nach zwei schwachen Monaten wieder
einen Anstieg der Umsatzerldse verzeichnet und entwickeln
uns jetzt wieder in Richtung Vorjahresniveau. Im Septem-
ber lagen wir sogar schon darlber. Der Ausblick auf das
Gesamtjahr 2020 ist nattrlich nach wie vor noch durch die
Corona-Pandemie beeinflusst. Unsere Materialaufwands-
quote hat sich im ersten Halbjahr erfreulicherweise positiv
entwickelt: wir konnten diese um 0,4 Prozentpunkte auf 58,4
% verbessern und die Rohertragsquote auf 41,6 % steigern.
Diese Entwicklung geht in die richtige Richtung und darauf
legen wir auch in Zukunft unser Augenmerk. 2
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Anleihen Finder: Wie entwickelt sich aktuell das
Markt-Umfeld? Kénnen Sie auf Nachholeffekte (in der Post-
Corona-Zeit) hoffen?

Tobias Fischer-Zernin: Wir sehen insgesamt schon jetzt
wieder verbesserte Perspektiven fir die Behrens-Gruppe
als noch im ersten Halbjahr. Corona wird uns zwar weiter-
hin begleiten, aber viele unserer Kundenbranchen kommen
durchaus ganz gut durch diese Krise, manche profitieren
sogar von gewissen Effekten und bei vielen lduft zumindest
die Erholung. Wir splren zum Beispiel die gute Nachfrage
im Bereich Wohnmobel in Europa, der Campingboom hat
durch Corona erneut Auftrieb erhalten, was sich vermutlich
l[angerfristig auf einen stabilen Absatz auswirkt und der Be-
reich Bau ist absatzmaBig bisher nahezu normal weiterge-
laufen. Nachholeffekte erwarten wir eher nicht, aber unser
Absatz entwickelt sich aktuell sehr vielversprechend in Rich-
tung Vorjahresniveau.

Anleihen Finder: Was macht Sie generell optimistisch fir
die zukinftige Unternehmensentwicklung? Wo sehen Sie
Marktchancen?

,»Erweiterung unseres Produktportfolios*

Tobias Fischer-Zernin: Behrens hat als Systemanbieter
und Experte flr Befestigungstechnik eine gute und stabile
Marktposition mit einer sehr breiten Kundenbasis. Zugleich
sind wir als Mittelsténdler dynamisch und flexibel genug,
um uns auf veranderte Rahmenbedingungen einzustellen,
Marktpotentiale gezielt nutzen zu kénnen und uns so zu-
kunftsfahig weiterzuentwickeln.

Unsere Unternehmensstrategie umfasst neben einem
starken Vertrieb mit Fokus auf den europdischen Markt
auch eine Erweiterung unserer Produktportfolios da, wo
es sinnvoll ist und wir Potentiale sehen. Das sind zum
Beispiel aktuell unsere BeFix Schrauben, die wir seit 4
Jahren im Sortiment und mittlerweile modifiziert und
weiterentwickelt haben - hier verzeichnen wir eine
sehr gute Nachfrageentwicklung, unter anderem durch
Corona-bedingte Entwicklungen. Auch der Bereich
Nagelplatten wird mittelfristig unsere Umsatzentwick-
lung stltzen. Hier werden wir im Verlauf des Jahres
2021 in Deutschland, Frankreich und Skandinavien
expandieren und unsere Marktstellung ausbauen.
Natlrlich setzen wir daneben auch auf Kostensen-
kungen und Optimierungspotentiale innerhalb des
Unternehmens, um unsere Marge weiter zu verbessern.

Anleihen Finder: |hr Schlusspladoyer: Warum sollten die
Behrens-Anleiheinhaber am Umtausch partizipieren und
auch neue Anleger dem deutschen Mittelstandler Behrens
AG ihr Vertrauen schenken?

Tobias Fischer-Zernin: Behrens hat in den letzten Jahren die
Erwartungen des Kapitalmarktes mit zuverlassigen Zinszah-
lungen sowie einer attraktiven Rendite erfillt. Wir mdch-
ten unsere langjahrigen Anleger gern weiterhin halten und
zahlen daher eine Umtauschpramie von 25,00 Euro fir jede
Schuldverschreibung der Anleihe 2015/2020 und bieten so
die Mdglichkeit, uns weiter am Kapitalmarkt zu begleiten.

Anleihen Finder: Herr Fischer-Zernin,
besten Dank fir das Gesprach. [ |

Anzeige

QUIRIN

PRIVATBANK

Die erfahrensten Kapitalmarktspezialisten
fur Ihre Finanzierung

Ist es Ihnen wichtig, eine erfolgreiche Finanzierungsform im Kapitalmarktd-
schungel zu finden? Wollen Sie Outperformance durch ehrlichen Dialog erzie-
len? Oder die beste Anlage als Erster entdecken?

Fur alle Unternehmen und Investoren, die noch etwas vorhaben - wir stehen
lhnen gerne zur Seite:

¢ Erfahrung aus Uber 250 erfolgreichen Transaktionen mit mehr als 6,5 Mrd.
Euro Platzierungsvolumen

¢ Privatbank-Prinzip: flr uns zahlt das erfolgreich finanzierte Unternehmen
und die Menschen dahinter

¢ Zugang zu mehr als 300 Investoren in den europaischen Finanzmetropolen

Kontakt

Quirin Privatbank
Kapitalmarktgeschaft
www.quirinprivatbank.de
kapitalmarktgeschaeft@
quirinprivatbank.de

Holger Clemens Hinz

Leiter Kapitalmarktgeschaft

+49 (0)69 247 50 49-30
holger.hinz@quirinprivatbank.de

Unternehmensanleihe

Kapitalerhéhung Unternehmensanleihe



https://www.quirinprivatbank.de

SUNfarming-Anleihe 2020/25

Branche
ISIN
Volumen
Zinskupon
Zinszahlung
Laufzeit
Endfalligkeit
Zeichnung

Mindestzeich-
nungssumme

Borse

} Hier finden Sie den Wertpapierprospekt

Erneuerbare Energie
DEOOOA254UP9

10 Mio. Euro

5,50% p.a.

halbj. am 16.05. und 16.11
5 Jahre

16.11.2025

14.09. - 12.11.2020

1.000 Euro

Boérse Frankfurt

Pandion-Anleihe 2020/25

Branche
ISIN
Volumen
Zinsspanne
Zinszahlung
Laufzeit
Endfalligkeit
Zeichnung

Mindestzeich-
nungssumme

Borse

} Hier finden Sie den Wertpapierprospekt

Anleihen Finder

Immobilien
DEOOOA289YC5
50 Mio. Euro

5,50 bis 5,75% p.a.
jahrlich am 30.10.
5 Jahre
30.10.2025

20.10. - 26.10.2020

1.000 Euro

Borse Frankfurt

Gecci-Anleihe 2020/25
Branche
ISIN
Volumen
Zinskupon
Zinszahlung
Laufzeit

Endfalligkeit

Kauf

Mindestzeich-
nungssumme

Bérse

Immobilien
DEOOOA3E46C5
8 Mio. Euro
5,75% p.a.
jahrlich am 02.08.
5 Jahre

31.07.2025

Uber Borse Frankfurt
(inkl. Stuckzinsen)

1.000 Euro

Borse Frankfurt

Hier finden Sie das Wertpapier-
Informationsblatt (WIB)

NZWL-Anleihe 2020/22

Branche

ISIN

Volumen
Zinskupon
Zinszahlung
Laufzeit
Endfalligkeit
Umtauschangebot

Zeichnung

Mindestzeich-
nungssumme

Borse

} Hier finden Sie den Wertpapierprospekt

Verarbeitendes Gewerbe
DEOOOA289EX3

15 Mio. Euro

6,50% p.a.

jahrlich am 17.11.

2 Jahre

17.11.2022

14.10. - 06.11.2020

02.11. - 13.11.2020

1.000 Euro

Borse Frankfurt
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https://www.gecci-investment.de/fileadmin/inhalte-rentandbuy/dokumente/WpPG_Gecci_Erste_Anleihe_Zweite_Nachtragsfassung_WIB.pdf
https://www.gecci-investment.de/fileadmin/inhalte-rentandbuy/dokumente/WpPG_Gecci_Erste_Anleihe_Zweite_Nachtragsfassung_WIB.pdf
https://www.nzwl.de/investor-relations/anleihe-2020-2022/
https://sunfarming.de/unternehmen/ir/anleihe-20-25
https://www.pandion.de/ag/anleihe/

Behrens-Anleihe 2020/25

C_iIragcac

Euroboden-Anleihe 2020/25

Branche Verarbeitendes Gewerbe Branche Immobilien

ISIN DEOOOA3H2SM7 ISIN DEOOOA289EM6
Volumen 15 Mio. Euro Volumen 75 Mio. Euro

Zinskupon 7,25% p.a. Zinskupon 5,50% p.a.

Zinszahlung halbj. am 09.05. und 09.11. Zinszahlung halbj. am 18.05. und 18.11.
Laufzeit 5 Jahre Laufzeit 5 Jahre

Endfalligkeit 09.11.2025 Endfalligkeit 18.11.2025
Umtauschangebot 08.10. - 02.11.2020 Umtauschangebot 12.10. - 28.10.2020
Zeichnung 08.10. - 05.11.2020 Zeichnung 02.11. - 13.11.2020

Borse Borse Frankfurt Borse Borse Frankfurt

Hier finden Sie den Wertpapierprospekt

} Hier finden Sie den Wertpapierprospekt

Noratis-Anleihe 2020/25

Branche Immobilien
AnleihenFinder
Zinsspanne 5,00 bis 5,50% p.a. Die Plattform fiir Anleihenim Mittelstand
Volumen 50 Mio. Euro

Zinszahlung noch nicht bekannt

Laufzeit 5 Jahre

Endfalligkeit I — IMMER AUF DEM NEUESTEN STAND:
Zeichnung Ab Ende Oktober www.anleihen-finder.de

Mindestzeich-

nungssumme 1.000 Euro

Borse Borse Frankfurt

} Prospekt-Billigung noch ausstehend

Anleihen Finder 20


https://behrens.ag/anleihe-2020/
https://www.euroboden.de/anleihen/anleihe-2020-2025
https://www.anleihen-finder.de
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EMITTENTENNEWS

” Corona-Krise: Vedes AG muss Jahres-
prognose nach unten korrigieren

” Joh. Friedrich Behrens AG erhélt Darle-
hens-Zusage vom Land Schleswig-Holstein

» UniDevice AG funkt ,,erfolgreich in den
ersten neun Monaten 2020

» VST Building Technologies AG: Mit
~Schwarzer Null“ durch die Corona-Krise

” reconcept GmbH: Zweite Tranche der
griinen 4,50%-Multi Asset-Anleihe gedffnet

» PREOS: publity AG zeichnet weitere 40
Mio. Euro der 7,50%-PREOS-Wandelanleihe

(A254NA)

”» ERWE Immobilien AG griindet Invest-
ment-Tochter ERWE Invest GmbH

”» IMMOFINANZ AG platziert 500 Mio.
Euro-Anleihe mit 2,75%-Kupon vollstandig

”» Neue ZWL Zahnradwerk Leipzig GmbH:
Deutlicher Aufwarts- und Erholungstrend
im 3. Quartal 2020

”» REO Spanien Projektentwicklungs GmbH
verldngert Anleihe 2015/20 um sechs
Monate

MARKTSTATISTIK

» Der Markt flr mittelstandische
Unternehmensanleihen in Zahlen

Anleihen Finder

MEISTGEKLICKT IN
DER LETZTEN WOCHE

» +++ Neuemission +++ Joh. F. Behrens AG
begibt neue 7,25%-Anleihe - Zeichnungsfrist
und Umtauschangebot starten am 08.
Oktober 2020

» ANLEIHEN-Woche #KW41 - 2020: Joh. F.
Behrens, Noratis, Aves, PREOS, Agri Resour-
ces, NZWL, UniDevice, ERWE, Nordex, VST, ...

» ANLEIHEN-Woche #KW40 - 2020: NZWL,
SeniVita, Gecci, SUNfarming, Metalcorp,
Schalke 04, R-LOGITECH, publity, VST,
Homann Holzwerkstoffe, Karlsberg,
reconcept, EMAF, ...

ANLEIHEN-BAROMETER

» Anleihen-Barometer: 8,00%-Agri Resour-
ces-Anleihe (A183JV) im Analysten-Check

» Anleihen-Barometer: R-LOGITECH-Anleihe
2018/23 (A19WVN) erhélt weiterhin 5 Sterne -

.Ideale Verstarkung“

» Anleihen-Barometer: Metalcorp-Anleihen
weiterhin mit Bestnote - ,,Postive Ergebnisse
auch in schwierigen Zeiten*

ADHOC-MELDUNGEN

» SeniVita Social Estate AG verkauft 75 Woh-
nungen - Mittelzufluss von 11,4 Mio. Euro

» SeniVita Social Estate AG zahlt gestundete
Zinsen in H6he von 2,00% nach
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https://www.anleihen-finder.de/joh-friedrich-behrens-ag-erhaelt-darlehens-zusage-vom-land-schleswig-holstein-00048618.html
https://www.anleihen-finder.de/joh-friedrich-behrens-ag-erhaelt-darlehens-zusage-vom-land-schleswig-holstein-00048618.html
https://www.anleihen-finder.de/unidevice-ag-funkt-erfolgreich-in-den-ersten-neun-monaten-2020-00048607.html
https://www.anleihen-finder.de/unidevice-ag-funkt-erfolgreich-in-den-ersten-neun-monaten-2020-00048607.html
https://www.anleihen-finder.de/vst-building-technologies-ag-mit-schwarzer-null-durch-die-corona-krise-00048515.html
https://www.anleihen-finder.de/vst-building-technologies-ag-mit-schwarzer-null-durch-die-corona-krise-00048515.html
https://www.anleihen-finder.de/reconcept-gmbh-zweite-tranche-der-gruenen-450-multi-asset-anleihe-geoeffnet-00048669.html
https://www.anleihen-finder.de/reconcept-gmbh-zweite-tranche-der-gruenen-450-multi-asset-anleihe-geoeffnet-00048669.html
https://www.anleihen-finder.de/preos-publity-ag-zeichnet-weitere-40-mio-euro-der-750-preos-wandelanleihe-a254na-00048658.html
https://www.anleihen-finder.de/preos-publity-ag-zeichnet-weitere-40-mio-euro-der-750-preos-wandelanleihe-a254na-00048658.html
https://www.anleihen-finder.de/preos-publity-ag-zeichnet-weitere-40-mio-euro-der-750-preos-wandelanleihe-a254na-00048658.html
https://www.anleihen-finder.de/erwe-immobilien-ag-gruendet-investment-tochter-erwe-invest-gmbh-00048643.html
https://www.anleihen-finder.de/erwe-immobilien-ag-gruendet-investment-tochter-erwe-invest-gmbh-00048643.html
https://www.anleihen-finder.de/immofinanz-ag-platziert-500-mio-euro-anleihe-mit-275-kupon-vollstaendig-00048688.html
https://www.anleihen-finder.de/immofinanz-ag-platziert-500-mio-euro-anleihe-mit-275-kupon-vollstaendig-00048688.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-zwl-zahnradwerk-leipzig-gmbh-deutlicher-aufwaerts-und-erholungstrend-im-3-quartal-2020-00048595.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-zwl-zahnradwerk-leipzig-gmbh-deutlicher-aufwaerts-und-erholungstrend-im-3-quartal-2020-00048595.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-zwl-zahnradwerk-leipzig-gmbh-deutlicher-aufwaerts-und-erholungstrend-im-3-quartal-2020-00048595.html
https://www.anleihen-finder.de/reo-spanien-projektentwicklungs-gmbh-verlaengert-anleihe-2015-20-um-sechs-monate-00048573.html
https://www.anleihen-finder.de/reo-spanien-projektentwicklungs-gmbh-verlaengert-anleihe-2015-20-um-sechs-monate-00048573.html
https://www.anleihen-finder.de/reo-spanien-projektentwicklungs-gmbh-verlaengert-anleihe-2015-20-um-sechs-monate-00048573.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-finder-marktstatistiken
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-finder-marktstatistiken
https://www.anleihen-finder.de/neuemission-joh-f-behrens-ag-begibt-neue-725-anleihe-zeichnungsfrist-und-umtauschangebot-starten-am-08-oktober-2020-00048626.html
https://www.anleihen-finder.de/neuemission-joh-f-behrens-ag-begibt-neue-725-anleihe-zeichnungsfrist-und-umtauschangebot-starten-am-08-oktober-2020-00048626.html
https://www.anleihen-finder.de/neuemission-joh-f-behrens-ag-begibt-neue-725-anleihe-zeichnungsfrist-und-umtauschangebot-starten-am-08-oktober-2020-00048626.html
https://www.anleihen-finder.de/neuemission-joh-f-behrens-ag-begibt-neue-725-anleihe-zeichnungsfrist-und-umtauschangebot-starten-am-08-oktober-2020-00048626.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw41-2020-joh-f-behrens-noratis-aves-preos-agri-resources-nzwl-unidevice-erwe-nordex-vst-00048645.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw41-2020-joh-f-behrens-noratis-aves-preos-agri-resources-nzwl-unidevice-erwe-nordex-vst-00048645.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw41-2020-joh-f-behrens-noratis-aves-preos-agri-resources-nzwl-unidevice-erwe-nordex-vst-00048645.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw40-2020-nzwl-senivita-gecci-sunfarming-metalcorp-schalke-04-r-logitech-publity-vst-homann-holzwerkstoffe-karlsberg-reconcept-emaf-00048541.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw40-2020-nzwl-senivita-gecci-sunfarming-metalcorp-schalke-04-r-logitech-publity-vst-homann-holzwerkstoffe-karlsberg-reconcept-emaf-00048541.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw40-2020-nzwl-senivita-gecci-sunfarming-metalcorp-schalke-04-r-logitech-publity-vst-homann-holzwerkstoffe-karlsberg-reconcept-emaf-00048541.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw40-2020-nzwl-senivita-gecci-sunfarming-metalcorp-schalke-04-r-logitech-publity-vst-homann-holzwerkstoffe-karlsberg-reconcept-emaf-00048541.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw40-2020-nzwl-senivita-gecci-sunfarming-metalcorp-schalke-04-r-logitech-publity-vst-homann-holzwerkstoffe-karlsberg-reconcept-emaf-00048541.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-800-agri-resources-anleihe-a183jv-im-analysten-check-00048614.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-800-agri-resources-anleihe-a183jv-im-analysten-check-00048614.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-r-logitech-anleihe-2018-23-a19wvn-erhaelt-weiterhin-5-sterne-ideale-verstaerkung-00048523.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-r-logitech-anleihe-2018-23-a19wvn-erhaelt-weiterhin-5-sterne-ideale-verstaerkung-00048523.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-r-logitech-anleihe-2018-23-a19wvn-erhaelt-weiterhin-5-sterne-ideale-verstaerkung-00048523.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-metalcorp-anleihen-weiterhin-mit-bestnote-postive-ergebnisse-auch-in-schwierigen-zeiten-00048503.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-metalcorp-anleihen-weiterhin-mit-bestnote-postive-ergebnisse-auch-in-schwierigen-zeiten-00048503.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-metalcorp-anleihen-weiterhin-mit-bestnote-postive-ergebnisse-auch-in-schwierigen-zeiten-00048503.html
https://www.anleihen-finder.de/senivita-social-estate-ag-verkauft-75-wohnungen-mittelzufluss-von-114-mio-euro-00048564.html
https://www.anleihen-finder.de/senivita-social-estate-ag-verkauft-75-wohnungen-mittelzufluss-von-114-mio-euro-00048564.html
https://www.anleihen-finder.de/senivita-social-estate-ag-zahlt-gestundete-zinsen-in-hoehe-von-200-nach-00048539.html
https://www.anleihen-finder.de/senivita-social-estate-ag-zahlt-gestundete-zinsen-in-hoehe-von-200-nach-00048539.html
https://www.anleihen-finder.de/corona-krise-vedes-ag-muss-jahresprognose-nach-unten-korrigieren-00048699.html

- 1
1]
=
-
o
<
o

better-orange.de

www.dgap.de

www.egs.com

QUIRIN

PRIVATBANK

www.b-communication.de

www.quirinprivatbank.de

KAPITALMARKT

KMU

www.kapitalmarkt-kmu.de

www.bankm.de

www.sdg-investments.com.

www.walter-ludwig.com/

Anleihen Finder

www.mwbfairtrade.com
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http://www.b-communication.de
http://www.dgap.de
http://www.better-orange.de
http://www.eqs.com
http://www.quirinprivatbank.de
http://www.bankm.de
http://www.mwbfairtrade.com/de/home/
http://www.kapitalmarkt-kmu.de
http://www.quirinprivatbank.de
http://www.sdg-investments.com.
http://www.mwbfairtrade.com
http://www.walter-ludwig.com/
http://www.bankm.de
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AnleihenF?nder

Die Plattform fiir Anleihen im Mittelstand

ANLEIHEN FINDER

Redaktion

Anfragen fir werbliche und
redaktionelle Inhalte richten
Sie bitte an:

Tel.: +49 (0)173-4512759
henecker@anleihen-finder.de

GESTALTUNG

HU Design
Biiro fiir Kreatives

Far Text- & Bildinhalte ist die
Redaktion verantwortlich.

www.h.ungar.de
info@h.ungar.de

KONTAKT

Geschiftsfiihrer &
Redaktionsleitung

Timm Henecker

Anleihen Finder GmbH
Hinter Hahn 21
65611 Brechen

Tel.: +49 (0) 6483 - 918 66 47

Anleihen Finder

DAS ABONNEMENT DES ANLEIHEN FINDERS
IST UNVERBINDLICH.

Die im Anleihen Finder dargestellten Inhalte
manifestieren keine Beratungs- oder Vermitt-
lungsleistung, insbesondere keine Vermittlungs-
leistungen im Sinne des Gesetzes lber das
Kreditwesen (KWG), vor allem nicht im Sinne
des §32 KWG. Werbende Inhalte sind als

solche gekennzeichnet.

Alle redaktionellen Informationen im Anleihen
Finder sind sorgfaltig recherchiert. Dennoch
kann keine Haftung fir die Richtigkeit der
gemachten Angaben Ubernommen werden
Weiterhin ist www.anleihen-finder.de nicht fur
Inhalte fremder Seiten verantwortlich, die
Uber einen Link erreicht werden.

Auch fur unverlangt eingesandte Manuskripte
kann keine Haftung Gbernommen werden.
Namentlich gekennzeichnete Beitrage von
Unternehmen geben nicht unbedingt die
Meinung der Redaktion wieder.

Verfielfaltigung jeder Art, auch auszugsweise
oder als Aufnahme in andere Online-Dienste
und Internet-Angebote oder die Verfielfaltigung
auf Datentrager, durfen nur unter der Angabe
der Quelle, www.anleihen-finder.de, erfolgen.

Wir wissen das Vertrauen, das unsere Leser/
innen in uns setzen, zu schatzen. Deshalb be-
handeln wir alle Daten, die Sie uns anvertrauen,
mit auBerster Sorgfalt. Mehr dazu lesen Sie auf
unserer Homepage.

Fur Fragen, Anregungen und Kritik
wenden Sie sich bitte direkt an Timm Henecker

(henecker@anleihen-finder.de)

Alle Inhalte und bisherigen Ausgaben kdnnen

Sie im Anleihen Finder-Online-Archiv nachlesen.

Sie kdnnen sich entweder per E-Mail an
henecker@anleihen-finder.de oder per Link in
der Newsletter-E-Mail vom Bezug des News-
letters abmelden.
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mailto:henecker%40anleihen-finder.de?subject=
http://www.yulydesign.de
mailto:info%40yulydesign.de?subject=Bitte%20schicken%20Sie%20mir%20Informationen%21

