
Der KMU-Anleihen-Markt präsentiert sich im frühen  
September äußerst aktiv, so bringen zahlreiche Emitten-
ten derzeit neue Anleihen wie „reife Früchte“ aufs Parkett.  
Allen voran nutzen Unternehmen aus der Immobilien-Bran-
che momentan das Finanzierungsinstrument Anleihe. 
So kann etwa über die Finanzplattform iFunded in eine 
5,5%-Crowdinvest-Immobilien-Anleihe investiert werden. 
Die österreichische Uni Immo GmbH bietet derzeit in Öster-
reich ihre 5,0%-Debut-Anleihe an, die LEG Immobilien AG 
hat bereits in der vergangenen Woche eine unbesicherte 
Wandelanleihe im Volumen von 400 Millionen Euro plat-
ziert und für die kommenden Wochen und Monate haben 
sich Anleihen der Insofinance Industrial Real Estate Holding 
sowie der am Markt gutbekannten FCR Immobilien AG und 
der EUROBODEN GmbH angekündigt.

„Reife Früchte“
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METALCORP
 
Ein anderer bekannter Markt-Teilnehmer ist nach der 
kurzen Sommerpause ebenfalls am Kapitalmarkt tätig. 
Die Metalcorp Group B.V. bietet nämlich ab kommender  
Woche (11. September) eine neue fünfjährige Anleihe im 
Volumen von 50 Millionen Euro mit einer jährlichen Verzins-
ung von 7,00 Prozent öffentlich an. Ein Umtauschangebot 
für Alt-Anleger hat bereits am 30. August begonnen. Wir 
haben mit Ricardo Phielix, dem CFO der Metalcorp Group 
B.V., über die Anleihe-Emission gesprochen und erfahren, 
warum sich das Unternehmen nach der Privatplatzierung 
im Juni dieses Jahres nochmals für eine öffentliche Anleihe 
entschieden hat. Auf den folgenden Seiten finden Sie alles 
zur neuen Anleihen-Emission des Stahlhändlers Metalcorp. 
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2EDITORIAL

Ein Schritt weiter als Metalcorp ist die BDT Media Auto-
mation GmbH, die ebenfalls ein Neuzeichnungs- bzw. Um-
tauschangebot in die neue nachrangige 8,00%-Anleihe 
2017 / 24 anbietet. Das Angebot für Neu-Investoren läuft 
aber nur noch bis zum 08. September 2017, die Umtauschopti-
on noch bis zum 22. September 2017. Die bereits erwähnte ös-
terreichischen Uni Immo GmbH bietet seit dieser Woche ihre 
erste Anleihe im Heimatmarkt Österreich an. Warum sich das 
Immobilien-Unternehmen für die Begebung einer 5,0-Millio-
nen-Euro-Anleihe entschieden hat und wie auch Anleger aus 
anderen Ländern den Bond zeichnen können, erfahren Sie im 
Interview mit Unternehmensgründer Roberto Maier auf Seite 
12. Wie man eine Crowdfunding-Immobilien-Anleihe ganz ein-
fach online zeichnen kann und in welches spannende Projekt 
dabei inmitten von Berlin investiert wird, kann dem Beitrag auf 
Seite 10 entnommen werden.

SANHA

Neben Neuemissionen finden im September auch zwei 
interessante Gläubigerversammlungen am Markt statt.
Der Essener Hersteller für Rohrleitungssysteme und Ver-
bindungsstücke im Sanitärbereich SANHA kämpft für die 
Prolongation seiner Unternehmensanleihe um fünf Jahre zu 
veränderten Bedingungen. Am 15. September müssen die 
SANHA-Anleger auf der zweiten Gläubigerversammlung 

des Unternehmens über eine Laufzeit-Verlängerung ent-
scheiden. Die Hintergründe und den aktuellen Stand der 
Dinge erfahren Sie auf Seite 6. Bei der insolventen ALNO 
AG geht es am 26. September darum, einen gemeinsamen 
Vertreter für die Gläubiger zu wählen. Vergangene Woche 
hatte ALNO beim zuständigen Insolvenzgericht in Hechin-
gen übrigens den Wechsel in ein Regelinsolvenzverfahren 
beantragt, da eine übertragende Sanierung im Wege eines 
‚Asset Deals‘ wahrscheinlicher geworden sei. Mehr dazu so-
wie zahlreiche Halbjahreszahlen von Anleihen-Emittenten 
finden Sie in unseren ONLINE-News auf Seite 17.

Befreien Sie sich aus den Klauen der EZB

• marktneutral 
• abgesichert 

• attraktive Rendite 
• jährliche Ausschüttung

Tel.: 0211 / 540 666 40 . Email: info@hinkel-vv.de . erfahren sie mehr: www.hinkel-vv.de

Hinkel 
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Die Plattform für Anleihen im Mittelstand

INTERVIEW

Emissions-Interview mit Ricardo Phielix, 
CFO der Metalcorp Group B.V.

„

Die Metalcorp Group B.V. begibt eine neue fünfjährige An-
leihe (ISIN: DE000A19MDV0) im Volumen von bis zu 50 
Millionen Euro mit einer jährlichen Verzinsung von 7,00 Pro-
zent. Die Anleihe-Offerte umfasst ein Umtauschangebot an 
Alt-Anleger (seit dem 30. August 2017), eine Privatplatzie-
rung bei institutionellen Investoren sowie ein öffentliches 
Angebot für Neuinteressierte (11. bis 28. September 2017). 
Die Anleihen Finder Redaktion hat mit Ricardo Phielix, CFO 
der Metalcorp Group B.V., über die erneute Anleihe-Emission 
gesprochen.

Anleihen Finder: Sehr geehrter Herr Phielix, nun bietet 
Metalcorp also doch nochmal öffentlich eine Anleihe für 
50 Mio. € an. Nach der Privatplatzierung eines 70-Mio.-
€-Bonds im Juni kommt das doch etwas überraschend.  

Warum haben Sie sich erneut für eine Anleihe-Begebung 
(und dieses Mal öffentlich) entschieden?

Ricardo Phielix: Mit dem im Juni international platzierten 
Bond ist die Refinanzierung unserer ersten Anleihe, die im 
Juni 2018 fällig wird, schon frühzeitig gesichert. Mit der ak-
tuellen Anleihe-Emission verfolgen wir mehrere Zielrichtun-
gen: Wir stellen unseren Finanzierungsmix insgesamt neu 
auf mit einer Perspektive bis 2022. Darin wird die Anleihefi-
nanzierung auch weiterhin einen wichtigen Platz haben mit 
einem perspektivisch ausstehenden Volumen von bis zu 120 
Mio. Euro nach erfolgter Tilgung der Anleihe 2013/2018. Das 
ist eine passende Größenordnung angesichts unseres stabilen 
Wachstums. Wir fühlen uns auf dem deutschen Kapitalmarkt 
sehr wohl. 

Wir fühlen uns auf dem  
deutschen Kapitalmarkt  
sehr wohl“
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Die Plattform für Anleihen im Mittelstand

Die Investoren verstehen unser Business-Modell sehr gut und 
unsere risikoaverse Grundausrichtung wird gut angenommen. 
Deshalb wollen wir mit der dritten Anleihe ein wichtiges In-
strument weiterhin langfristig im deutschen Kapitalmarkt 
platziert wissen und dadurch diesen Investorenzugang weiter 
pflegen. Gleichzeitig sind wir als weltweit aufgestelltes Un-
ternehmen mit 21 Niederlassungen in 18 Ländern und auf 5 
Kontinenten einfach prädestiniert für einen internationalen 
Kapitalmarktzugang. Dass das wunderbar funktioniert, hat 
die Bond-Platzierung bei internationalen institutionellen In-
vestoren im Juni gezeigt, die ein voller Erfolg war. Jetzt haben 
wir zwei Standbeine am Kapitalmarkt, die uns entsprechende 
Optionen eröffnen und die wir pflegen und weiterentwickeln 
werden.

„Der Schuldschein ist ein schönes Instrument“

Anleihen Finder Redaktion: Wurden hinter den Kulissen wei-
tere Finanzierungsformen diskutiert – etwa die Begebung ei-
nes Schuldscheindarlehens? 

Ricardo Phielix: Selbstverständlich prüfen wir ständig sämtli-
che Optionen. Finanzierungsfragen gehören für uns im Rah-
men unserer Handelsaktivitäten zum Kerngeschäft – sowohl 
für die konkreten Back-to-Back-Geschäfte als auch in der 
allgemeinen Unternehmensfinanzierung. Der Schuldschein 
ist ein schönes Instrument, allerdings auch eher auf Deutsch-
land ausgerichtet. Wir haben der strategischen Ausrichtung 

den Vorzug gegeben, einen international platzierten Bond 
und eine eher auf den deutschen Kapitalmarkt ausgerichtete  
Anleihe zu begeben.

Anleihen Finder Redaktion: Wofür sollen die Anleihemittel 
explizit genutzt werden? Stehen Akquisitionen weiterer As-
sets (nach Stockach) auf der Agenda?

Ricardo Phielix: Wie bereits erwähnt, ist durch den internati-
onalen Bond die Refinanzierung der Alt-Anleihe bereits gesi-
chert. Formal wollen wir die Mittel aus der aktuellen Emission 
zur anteiligen Tilgung verwenden beziehungsweise möglichst 
viele Investoren der Altanleihe davon überzeugen, in die neue 
Anleihe zu tauschen. Und ich denke, wir haben da gute Ar-
gumente mit einem weiterhin attraktiven Zinskupon von 7 % 
p.a. und 25 Euro Umtauschprämie pro getauschte Schuld
verschreibung.

„Barhinterlegungen und Akquisitionen“

Die nach den Transaktionen insgesamt höhere Kapitalausstat-
tung wollen wir einerseits im normalen Handelsgeschäft als 
Barhinterlegungen einsetzen – so wie wir das vorrangig mit 
der Anleihe 2013/2018 gemacht haben. Andererseits halten 
wir aber auch die Augen nach Opportunitäten offen, die sich 
durch Akquisitionen ergeben könnten. Wir haben hier bereits 
bewiesen, dass wir schnell und wirkungsvoll integrieren kön-
nen. Es muss aber in der Größe und Ausrichtung zu uns passen.

Ricardo Phielix,  
CFO der Metalcorp  

Group B.V.
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Die Plattform für Anleihen im Mittelstand

Anleihen Finder Redaktion: Das Geschäftsmodell der Metalcorp 
ist durchaus speziell. Erklären Sie möglichen Neu-Investoren 
doch bitte, wie die Metalcorp ihr Geld verdient und wie die bei-
den in 2017 begeben Anleihen refinanziert werden sollen?

Ricardo Phielix: Ich fange von hinten an: Wir sprechen hier 
über Anleihen, die 2022 fällig werden. Wir haben bewiesen, 
dass wir einen funktionierenden Kapitalmarktzugang haben 
und dass unsere Marge und unser Gewinn stabil wachsen – 
weitgehend unabhängig von Umfeld-Faktoren. Damit stehen 
uns verschiedene Möglichkeiten offen: von der Refinanzierung 
bis zur Rückzahlung. Welche Optionen wir 2022 letztlich nut-
zen werden, werden wir 2020/2021 prüfen und entscheiden.
Unser Geschäftsmodell im Handel ist eigentlich ganz einfach: 
Wir bieten regionalen Stahlproduzenten, Metallherstellern und 
Minenbetreibern den fehlenden internationalen Marktzugang, 
kostengünstige Logistik sowie Handelsfinanzierungen über 
unsere Gruppe, indem wir ihnen als Handelshaus unsere welt-
weite Struktur zur Verfügung stellen. 

Wir führen Anbieter und Kunde in Back-to-Back-Geschäften 
zusammen, erbringen unsere Dienstleistung und erhalten da-
für eine feste Marge. In unserem Produktionsgeschäft ist es 
gar nicht viel anders: Wir produzieren Aluminiumwalzbarren 
aus wiederaufbereitetem Aluminium im Auftrag unserer Kun-
den oder Kupfergranulat aus Kupferschrott. Ohne konkreten 
Kundenauftrag beschaffen wir gar keine Vormaterialien. Wir 
können also auch hier mit gut kalkulierbaren Margen arbeiten.

Anleihen Finder Redaktion: Inwieweit ist der Preisrückgang 
auf den Metall- und Rohstoffmärkten problematisch? Mit wel-
cher Strategie soll dem entgegengewirkt werden?

„Preisschwankungen sind für unser 
Geschäftsmodell zweitrangig“

Ricardo Phielix: Wir verzichten ganz bewusst auf speku-
lative Gewinne in Bullmärkten, erhalten aber dank unseres 
Geschäftsmodells dafür auch in Bearmärkten unsere stabile 
Marge. Preisschwankungen sind für unser Geschäftsmodell 
zweitrangig. Sie wirken sich vor allem auf den Umsatz aus. 
Aber unser Geschäftserfolg bemisst sich nicht an der Um-
satzentwicklung, sondern an der Entwicklung der Rohertrags-
marge, weil wir pro Tonne vergütet werden. Die Gegenstra-
tegie zu volatilen Preisen in den Metall- und Rohstoffpreisen 
ist also schon gewissermaßen in unserer Unternehmens-DNA 
verankert. Deshalb arbeiten wir seit Unternehmensgründung 
2006 profitabel und deshalb haben wir seit 2011 jedes Jahr 
unser EBITDA signifikant gesteigert – unabhängig von den 
Schwankungen der Rohstoffpreise.

Anleihen Finder Redaktion: Können Sie uns die aktuelle  
Finanzsituation der Metalcorp Group (EBITDA, Cashflow, Ver-
schuldung, Eigenkapital) kurz vorstellen?

Ricardo Phielix: Im ersten Halbjahr 2017 haben wir den Um-
satz von 209,0 Mio. Euro auf 312,9 Mio. Euro gesteigert – und 
für uns viel entscheidender: Den Rohertrag konnten wir in den 
ersten sechs Monaten von 13,0 Mio. Euro auf 20,4 Mio. Euro 
heben. Vor Steuern verblieb uns ein Gewinn von 9,5 Mio. Euro 
nach 2,3 Mio. Euro im Jahr zuvor. Unsere Ver-schuldung kann 
man nicht mit nur einer Zahl analysieren. Aufgrund unseres 
Business-Modells muss man die kurzfristigen Verbindlichkei-
ten immer im Zusammenspiel mit den Vorräten und Forde-
rungen betrachten. Unser Eigenkapital in Höhe von 135,4 Mio. 
Euro führt zu einer EK-Quote von 31,5 %. Das ist rechnerisch et-
was weniger als zum 31. Dezember 2016 mit 34,8 %. Der Grund 
ist die erfolgreiche Bondplatzierung im Juni.

Keine großen Unterschiede in der Anleihen-Struktur

Anleihen Finder Redaktion: Was hat sich im Vergleich zur Be-
gebung des ersten Bonds im Jahr 2013 aus Emittenten-Sicht 
geändert? Welche Anleihen-Strukturen sind neu?

Ricardo Phielix: In der Grundstruktur der Anleihen gibt es keine 
großen Unterschiede. Das Unternehmen hat sich seit 2013 aber 
verändert, indem es nachhaltig und renditestark gewachsen 
und heute deutlich breiter aufgestellt ist als vor vier Jahren. So 
haben wir nunmehr vier produzierende Werke und gehören zu 
den führenden unabhängigen Stahlhändlern in Europa.

Anleihen Finder Redaktion: Thema Sicherheiten – was können 
Sie Ihren Anleihegläubigern diesbezüglich bieten? 

Ricardo Phielix: Vorrangig ein Unternehmen, das bewiesen 
hat, dass es stabil steigende Gewinne erwirtschaftet und in 
von der Natur her volatilen Märkten wie den Rohstoffen mit ei-
nem risikoaversen Geschäftsmodell reüssiert. Die neue Anleihe 
ist wie die beiden vorherigen Anleihen nicht dinglich besichert.

Anleihen Finder Redaktion: Ihr Schlussplädoyer: Wieso ist die 
Metalcorp-Anleihe ein „Muss“ für Investoren? 

Ricardo Phielix: Welches andere Unternehmen mit diesem 
Track-Record, diesen soliden Finanzkennzahlen und dieser in 
allen Bereichen intakten Geschäftsentwicklung bietet Ihnen 
bis 2022 jährlich 7 % Zinsen?

Anleihen Finder Redaktion: Besten Dank für das Gespräch, 
Herr Phielix.

INTERVIEW
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9,6 %) laut SANHA ebenfalls auf Planniveau. SANHA plant im 
Gesamtjahr 2017 einen Umsatz von etwas über 100 Millionen 
Euro und eine EBITDA-Marge von rund 10% zu erreichen.

Im Gespräch mit dem Anleihen Finder nennt Bernd Kaimer, 
geschäftsführender Gesellschafter des Familienunterneh-
mens, die Stellschrauben, an denen das Unternehmen jetzt 
auf operativer Seite drehen muss, um seine Ziele zu erreichen: 
„Wir müssen unseren Fokus weiterhin auf den intensiven Vor-
verkauf und das Objektmanagement legen, und zwar europa-
weit. Dadurch können wir i. d. R. mittels entsprechender Be-
ratung alle unsere Produkte in einem Bauvorhaben unterbrin-
gen. Der (Projekt-)Investor bevorzugt diese Situation – alleine 
schon deswegen, weil er nur einen Ansprechpartner für alle 
Leitungssysteme hat. In diesem Zuge werden wir kontinuier-
lich die Systemtechnik weiter fördern und vorantreiben. 

Die Entscheidung über die Prolongation der SANHA-Unter-
nehmensanleihe naht. Am Freitag, den 15. September 2017, 
werden die Anleihegläubiger des Unternehmens in einer 
Präsenzveranstaltung im Hotel Atlantic in Essen über die fünf-
jährige Laufzeit-Verlängerung und weitere Maßnahmen des 
Refinanzierungskonzeptes der Anleihe 2013/18 abstimmen. 

Das Unternehmen veröffentlichte zuletzt die Zahlen für die 
ersten sechs Monate 2017, die mit einem Konzernumsatz von 
rund 51 Millionen Euro zwar leicht unter dem Vorjahresergeb-
nis, aber dennoch im Soll liegen. Das Periodenergebnis nach 
Steuern liegt mit 0,12 Millionen Euro noch knapp im positiven 
Bereich. Das EBITDA liegt mit 4,9 Millionen Euro (Marge von 

IM FOKUS

„SANHA-Anleihe –  
Woche der Entscheidung 
steht bevor “

INFO: Die Anmeldung zur 2. SANHA-AGV muss bis zum 12. September 

2017 eingereicht werden.
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eines Jahres umgestellt werden. Darüber hinaus sieht das 
Refinanzierungskonzept des Unternehmens eine jährliche 
Tilgung der Anleihe aus dem Cashflow ab 2019 in Höhe von 
jeweils nominal 10 Prozent des derzeitigen Anleihevolumens 
(rund 3,7 Millionen Euro) vor.

Strukturwandel

Der Grund für die geplante Prolongation ist, dass SANHA bei 
seiner Planung zum Zeitpunkt der Anleiheemission im Jahr 
2013 von einem schnelleren „Return on Invest“ ausgegangen 
war, seine Einschätzungen zu einzelnen Märkten und Produk-
ten aber korrigieren musste. So habe der unerwartet starke 
Strukturwandel in der SHK-Branche (Konzentration des 
Großhandels, Fachkräftemangel) gerade in Deutschland die 
Umsatzentwicklung gedämpft. In Zukunft sei das Unterneh-
men für solche Entwicklungen aber gewappnet, prophezeit 
Bernd Kaimer: „Durch die direkte Ansprache von Investoren, 
Planern, Betreibern und Bauherren schaffen wir Nachfrage 
am langen Ende des Marktes. Unsere Logistik erlaubt inzwi-
schen eine Baustellenbelieferung überall in Deutschland.  

IM FOKUS

Daneben müssen wir das Kostenkorsett weiterhin eng schnü-
ren und die geplanten Investitionen nicht überschreiten, was 
aufgrund des Abschlusses des größeren Investitionszyklus 
kein Problem ist. Das zeigen auch die Investitionen zum Halb-
jahr. Insgesamt haben wir für die Prolongation eine sehr kon-
servative Planung mit genügend Puffer zugrunde gelegt und 
damit ein tragfähiges Konzept für die Anleger entwickelt.“

Refinanzierungskonzept

Das Prolongationskonzept des Essener Unternehmens sieht 
wie folgt aus: Ab Fälligkeit im Juni 2018 soll die Laufzeit der 
Anleihe bis Juni 2023 unter veränderten Anleihebedingun-
gen verlängert werden. Der Anleihe-Zinssatz soll sich in die-
ser Zeit, also ab 2018, von 7,75 auf 5,5 Prozent p.a. reduzie-
ren. Das Unternehmen bietet seinen Anlegern im Gegenzug 
zusätzliche Sicherheiten. So sollen den Anleihegläubigern 
Grundbuchsicherheiten mit Grundschulden auf bestehende 
Immobilien an den Standorten Essen, Schmiedefeld und Ber-
lin von knapp 10 Millionen Euro gewährt werden. Auch soll 
auf eine halbjährliche Zinszahlung jeweils zum 4.6. und 4.12. 

Zweite Gläubigerversammlung  
zur Abstimmung über  
die Verlängerung der 
SANHA-Anleihe 2013/2018:
Nutzen Sie Ihr Stimmrecht!

Fordern Sie jetzt einen Depotnachweis  
mit Sperrvermerk bei Ihrer Bank an.  
Weitere Informationen sowie das Anmelde-  
und Vollmachtsformular finden Sie unter  

www.sanha.com/de/ueber-sanha/anleihe/ 
zweite-glaeubigerversammlung/.
 

Zweite 

Gläubigerversammlung

am 15. September 2017  

in Essen Die Anmeldung bis zum 12. September 2017  
ist erforderlich! 

A
nz

ei
ge

http://www.sanha.com/de/ueber-sanha/anleihe/zweite-glaeubigerversammlung/


8

Die Plattform für Anleihen im Mittelstand

Gegenantrag von OSA

Nicht alle sind vom SANHA-Finanzierungskonzept überzeugt, 
so hat die One Square Advisory (OSA), eine auf Restruktu-
rierungen spezialisierte Beratungsfirma, sowohl zur ersten als 
auch zur zweiten Gläubigerversammlung einen Gegenantrag 
gestellt, weil das SANHA-Konzept nicht nachhaltig tragfähig 
sei. OSA fordert ergänzend etwa eine bankübliche Besiche-
rung der Anleihe, die Einführung von Finanzkennzahlen, de-
ren Verletzung eine hohe Strafzahlung von 3,5 Millionen Euro 
zur Folge haben soll, eine Beschränkung zur Aufnahme wei-
terer Finanzverbindlichkeiten sowie eine Ausschüttungs- und 
Tilgungssperre für Gesellschafter.

Laut SANHA seien diese Forderungen jedoch wirtschaftlich 
überzogen und nicht umsetzbar. „Wir haben u. E. ein attrak-
tives Gesamtpaket geschnürt mit einem marktgerechten Zins 
und einer kontinuierlichen Reduzierung des Risikos für die 
Anleiheinvestoren mittels Teiltilgung und – vor dem Hinter-
grund einer sehr konservativen Planung – in Richtung 2023 
ständig verbesserten Finanzkennzahlen. Der Gegenantrag 
von OSA sieht in den wichtigen Eckdaten dieses Pakets auch 
keinen Änderungsbedarf, fordert allerdings die Platzierung 

IM FOKUS

Wir bieten – neben Leihwerkzeugen – auf Wunsch Mietcont-
ainer für die Baustellen an, die je nach Bauablauf nachbefüllt 
werden können. Welcher Vertriebspartner oder -kanal dann 
letztlich zum Einsatz kommt, ist in diesen Fällen zweitrangig. 
Und natürlich können das auch internetbasierte Vertriebska-
näle sein. Der digitale Wandel macht auch vor unserer Bran-
che nicht halt, die Wertschöpfungskette verändert sich in 
Richtung höherer Effizienz. Da wir mit unseren IT-Prozessen 
sehr gut durchorganisiert sind, könnten wir zukünftig von 
dem fortschreitenden Strukturwandel stärker profitieren.“ 

ANLEIHE CHECK: Die SANHA-Anleihe 2013/18 (WKN: A1TNA7) 
wurde mit einem Volumen von 25 Millionen Euro bege-
ben, das Anfang 2014 auf insgesamt 37,5 Millionen Euro 
aufgestockt wurde. Der jährliche Zinskupon liegt bei 7,75 
Prozent. Dieser wird in der ursprünglich angedachten An-
leihe-Laufzeit (bis 4. Juni 2018) auch gezahlt, soll aber 
im Verlängerungszeitraum (bis 4. Juni 2023) auf 5,5 Pro-
zent reduziert werden. Die Creditreform Rating AG hat 
das Unternehmensrating der SANHA GmbH & Co. KG seit 
Bekanntwerden der Prolongations-Absichten aus techni-
schen Gründen von „B-“ auf „C“ (watch) herabgestuft. 
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von OSA als „gemeinsamer Vertreter“ aller Anleiheinvestoren 
sowie Covenants für Planverfehlungen. Wir kommunizieren 
mit unseren Anlegern seit Beginn der Emission direkt. Dies 
wird von den uns bekannten Anlegern auch explizit so ge-
wünscht, insofern wollen wir es nicht ändern. Und die Straf-
maßnahmen halte ich für weit überzogen. Es fällt mir schwer, 
unser Konzept als einen umfangreichen Verzicht der Anlei-
hegläubiger zu interpretieren, deshalb sehen wir hierzu keine 
Notwendigkeit“, so Bernd Kaimer. 

Jetzt müssen die Anleger am 15. September über das weitere 
Vorgehen entscheiden. Die durchaus übliche Begebung einer 
Folgenanleihe kam für SANHA übrigens nicht in Frage, denn 
„für eine Folgeanleihe hätten wir bis Mitte nächsten Jahres 
warten müssen, um doppelte Zinsen zu vermeiden. Die Pro-
longation hingegen ist jetzt bereits frühzeitig ein Jahr vor Fäl-
ligkeit möglich. Darüber hinaus ist sie mit niedrigeren Trans-
aktionskosten verbunden, was bei unserem zentralen Thema 
– Abbau der Verschuldung – letztendlich auch den Anleihein-
vestoren zugutekommt“, so Bernd Kaimer abschließend.  C
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http://www.deutscher-mittelstandsanleihen-fonds.de
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BEITRAG

Anleihe über Plattform zeichnen - über die Online-Immo-
bilien-Investmentplattform iFunded.de wird aktuell eine 
Crowdfunding-Immobilien-Anleihe (WKN/ISIN: A2E4FQ / 
DE000A2E4FQ5) öffentlich angeboten, die an der Frank-
furter Börse gelistet werden soll. Für das neue Projekt  
„Eisenzahnstraße Berlin“ nahe des Berliner Kurfürsten-
damms sollen insgesamt 10 Millionen Euro via Crowdfunding 
eingesammelt werden. Die Anleger erhalten einen jährlichen 
Zinskupon von 5,5 Prozent, der halbjährlich ausgeschüttet 
wird. Emittentin der Anleihe ist SCP Eisenzahnstraße 11–16 
GmbH & Co. KG.

Zeichnung ab 1.000 Euro möglich

Zunächst konnten institutionelle sowie semi-professionelle An-
leger mit einem Mindestanlagevolumen von 100.000 Euro im 
Zuge des Private-Placements in das Projekt investieren. In der 
zweiten Phase, dem Public-Placement, können derzeit auch pri-
vate Investoren per Crowdfunding ab einer Summe von 1.000 
Euro die Anleihe zeichnen. Interessierte Anleger können sich 
ganz einfach über die Online-Plattform iFunded registrieren.

Neuemission: Immobilien-Projekt-Anleihe im  
Volumen von bis zu 10 Millionen Euro —  
Zinskupon von 5,5 % p.a. – Laufzeit von 41 Monaten 

Eisenzahnstraße Berlin 

Bei dem Investitions-Case „Eisenzahnstraße Berlin“ handelt 
es sich um eine circa 13.000 Quadratmeter große Bestand-
simmobilie, bestehend aus drei Objekten mit Wohn- und Ge-
werbeflächen, die sich in der Berliner City-West nahe des 
Kurfürstendamms befindet, genauer gesagt im Bezirk Char-
lottenburg-Wilmersdorf, der nahezu flächendeckend als gute 
Wohnadresse gilt. Mithilfe des eingesammelten Kapitals sollen 
die Gebäude revitalisiert und rund 280 moderne Mikro-Apart-
ments vertrieben werden. Zudem ist geplant, eine rund 370 m2 

große Penthouse-Wohnung auszubauen. 

Die Gesamtinvestitionskosten für das Projekt betragen 49,6 
Millionen Euro und sind in der aktuellen Finanzierungsstruktur 

INFO: Der von der Luxemburgischen Wertpapieraufsichtsbe-
hörde (Commission de Surveillance du Secteur Financier) 
gebilligte und in Deutschland sowie Österreich notifizierte 
Wertpapierprospekt ist hier einsehbar. 
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https://ifunded.de/de/projekt/eisenzahnstrasse-berlin
https://ifunded.de/de/jetzt-investieren?utm_source=anleihefinder&utm_medium=banner
https://ifunded.de/de/download/project/eisenzahnstrasse-berlin/document/Prospectus_Eisenzahnstrasse_Berlin_pdf
https://ifunded.de/de/download/project/eisenzahnstrasse-berlin/document/Prospectus_Eisenzahnstrasse_Berlin_pdf
https://ifunded.de/de/download/project/eisenzahnstrasse-berlin/document/Prospectus_Eisenzahnstrasse_Berlin_pdf
https://ifunded.de/de/download/project/eisenzahnstrasse-berlin/document/Prospectus_Eisenzahnstrasse_Berlin_pdf
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BEITRAG

Emittent:

Laufzeit

Verzinsung

WKN / ISIN

Darlehensgeber

Börsenhandel /  
Liquidität

Sicherheiten
treuhandvertrag

Sicherheitentreuhänder

Sicherheiten

Immobiliengutachter

Gebilligtes  
Wertpapierprospekt

Platzierungsagent

Zahlstelle

Zeichnungsfrist

Stückelung /  
Mindestinvestment

Ausgabekurs

Zinsberechnungsmethode

Zinszahlungsperioden

Art des Finanz
instruments

Vorzeitige  
Rückzahlung

Emission /  
Emissionsvolumen

SCP Eisenzahnstraße 11-16 GmbH & Co. KG, 
eine Einzweckgesellschaft 

Anleihe  
(Inhaberschuldverschreibung), besichert 

durch Verpfändung Sicherungskonto  
(die „Sicherheit“), siehe unten Sicherheit 

Öffentliches Angebot /  
Gesamtnennbetrag in Höhe  

von EUR 10.000.000 

Die Emittentin ist berechtigt, Teilkündi-
gungen nach 12 bzw. 24 Monaten gegen 
Zahlung eines Kündigungszinses von 1% 
(vom Nennbetrag der gekündigten Teil-
schuldverschreibungen) vorzunehmen. 

26.07.2017 – 31.12.2020 

5,5 % p.a. 

A2E4FQ / DE000A2E4FQ5 

DGHYP – Deutsche Genossenschafts- 
Hypothekenbank AG

Eine Einbeziehung in den Freiverkehr  
(Open Market) der Frankfurter Wertpapier-

börse ist zum Emissionstag beabsichtigt. 

Der Sicherheitentreuhänder verwaltet die 
ihm eingeräumte Sicherheit im wirt-

schaftlichen Interesse der Anleihegläubi-
ger. Jedem Anleihegläubiger stehen die 

Rechte gegen den Treuhänder und die 
Emittentin aus dem Treuhandvertrag aus 

eigenem Recht zu (§ 328 BGB). 

TAXON GmbH,  
Zweigniederlassung Berlin,  

(www.taxon.de) 

Verpfändung eines Sicherungskontos an 
einen Sicherheitentreuhänder auf das 

aus jeder Veräußerung ein bestimmter 
Kaufpreisanteil einzuzahlen ist. Aus 

dem Emissionserlös wird ein Teilbetrag 
in Höhe der erforderlichen Mittel für 
die Zinszahlungen am 31.12.2017 und 
30.06.2018 auf das Sicherungskonto 
eingestellt. Eine Verfügung über das 

Konto durch die Emittentin kann nur mit 
Zustimmung des Treuhänders erfolgen. 

Knight Frank Valuation & 
Advisory GmbH & Co. KG 

Der Wertpapierprospekt der  
Emittentin wurde am 13.07.2017 von 

der Luxemburgischen Wertpapier-
aufsichtsbehörde (Commission de 
Surveillance du Secteur Financier) 

gebilligt und in die Bundesrepublik 
Deutschland und die  

Republik Österreich notifiziert. 

iEstate GmbH, Berlin, als vertraglich 
gebundener Vermittler der NFS Netfonds 

Financial Service GmbH, Hamburg 

Bankhaus Neelmeyer AG, Bremen 

ab dem 14.07.2017 

EUR 1.000 / EUR  1.000 

100 % zzgl. etwaiger Stückzinsen 

30 / 360

halbjährlich, zum 31.12. und  
30.06 – erstmalig zum 31.12.2017 

durch Einbringung von Eigenkapital und eigenkapital
ähnlicher Mittel (Gesellschafterdarlehen) in Höhe von 14,1 Mil-
lionen Euro sowie durch einen Darlehensvertrag in Höhe von 
35,5 Millionen Euro mit der erstfinanzierenden Bank gesichert 
und beinhalten auch die Vertriebs- und Marketingkosten. Die 
Anleihe-Emission in Höhe von zehn Millionen Euro dient der 
teilweisen Refinanzierung bereits eingebrachter eigenkapita-
lähnlicher Mittel.

Investitionsplattform iFunded

Die Plattform iFunded (www.ifunded.de) ist eine Marke der 
iEstate GmbH. Unter dieser Marke betreibt die iEstate GmbH 
eine Immobilien-Anlageplattform, die sich an private und in-
stitutionelle Investoren richtet. Mit der aktuell angebotenen 
Anleihe erweitert iFunded sein Produktportfolio. Bisher war 
es Anlegern lediglich möglich, mithilfe eines Nachrangdar-
lehens über Crowdfunding-Plattformen in Immobilien zu in-
vestieren. Das Kleinanlegerschutzgesetz, unter das die Nach-
rangdarlehen fallen, begrenzt die Emissionsvolumina bei 2,5 
Millionen Euro. Mithilfe der besicherten Wertpapiere, die zu-
dem in Frankfurt an der Börse gehandelt werden können, soll 
Anlegern nun eine größere Flexibilität geboten werden. 

„Mit der Anleihe verfolgen wir konsequent unsere Strategie, 
uns in den regulierten Bereich weiterzuentwickeln und brin-
gen digitale Immobilien-Investments auf eine neue Ebene. 
Mit höheren Volumina für Emittenten und mehr Sicherheit 
und Transparenz für Anleger wird Crowdfunding noch attrak-
tiver für private und institutionelle Anleger, die im derzeiti-
gen Niedrigzinsumfeld eine wertpapiergestützte Investitions-
möglichkeit mit vergleichsweise hoher Verzinsung suchen“,  
kommentiert Michael Stephan, Gründer und Geschäftsführer 
von iFunded.de.

ANLEIHE CHECK: Die Laufzeit der Anleihe (WKN: A2E4FQ) 
beträgt 3,5 Jahre, beginnend am 26. Juli dieses Jahres und 
endend am 31. Dezember 2020. Anleger erhalten eine jähr-
liche Rendite von 5,5 Prozent, wobei die Emittentin halb-
jährliche Zinszahlungen über iFunded.de vorsieht. Ein Treu-
händer verwaltet auf einem Sicherungskonto erforderliche 
Mittel für Zinszahlungen.
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http://www.taxon.de
http://www.ifunded.de
http://www.iFunded.de
http://www.iFunded.de
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INTERVIEW

Interview mit Roberto Maier,  
Geschäftsführer der Uni Immo GmbH

„

Ein Neuling am Anleihen-Markt – die österreichische Uni 
Immo GmbH begibt ihre erste Unternehmensanleihe im Vo-
lumen von bis zu 5 Millionen Euro und bietet dabei einen 
jährlichen Zinskupon von 5,00 Prozent an. Die Anleihen Fin-
der Redaktion hat mit Roberto Maier, dem Geschäftsführer 
des Immobilien-Unternehmens, über die Ziele der Emitten-
tin, die Anleihe-Emission und die Möglichkeiten einer Zeich-
nung gesprochen. 

Anleihen Finder: Sehr geehrter Herr Maier, können Sie uns 
und unseren Lesern die Uni Immo GmbH kurz vorstellen. Wie 
verdient das Unternehmen sein Geld? 

Roberto Maier: Damit Sie sich ein Bild von meiner Person ma-
chen können, stelle ich mich kurz vor. Nach einer über 10-jäh-
rigen Tätigkeit in einer renommierten österreichischen Bank, 
wurde von mir die Immo Agentur Maier GmbH gegründet. 
In den Jahren 2015 und 2016 wurde diese vom Immobilien-
magazin als stärkste Maklerfirma Vorarlbergs ausgezeichnet.  
Immobilien sind meine Leidenschaft, daher startete ich 2013 
mit den ersten Immobilienkäufen. Ich habe diese eigenstän-
dig weiterentwickelt und gewinnbringend verkauft. Dies ge-
schah schon vor meiner Zeit als Immobilienmakler. Durch die 
Gründung der Immo Agentur Maier GmbH und durch meine 
Tätigkeit als Immobilienmakler konnte ich mein Netzwerk 

Von einem guten Geschäft 
profitieren beide Seiten“

C
re

di
t: 

U
ni

 Im
m

o 
G

m
bH



13

Die Plattform für Anleihen im Mittelstand

Roberto Maier: Mit Immobilien kann man gute Gewinne er-
zielen, wenn man genügend liquide Mittel zur Verfügung hat.  
Für ertragreiche Wohnungspakete und Zinshäuser muss 
man schnell handeln können, dies ist nur mit entsprechender 
Liquidität möglich. Durch die Anleihe beschaffen wir uns die 
notwendige Liquidität für den großvolumigen Wohnungskauf. 
Somit können gute Renditen erzielt werden. Für uns ist der 
fixe Zinskupon ein weiterer Vorteil in der Kalkulation der zu-
künftigen Projekte. 

Anleihen Finder Redaktion: Die Anleihe soll an der Börse in 
Wien notieren. An welche Investoren richtet sich Ihr Angebot? 
Können auch deutsche Anleger den Bond zeichnen und wenn 
ja, wie?

Roberto Maier: Unser Grundgedanke ist und war, Privatan-
legern die Möglichkeit bieten, mit geringem Kapitalbedarf in 
Immobilien zu investieren. Wir richten uns ganz klar an Priva-
tanleger oder Vermögensverwalter die ihr Kapital in Immo-
bilien investieren möchten. Die Anleihe wurde ausschließlich 
für den österreichischen Markt und die Anleger aus Österreich 
geprüft. Sollten Anleger aus anderen Ländern die Anleihe er-
werben wollen, ist dies am einfachsten über unsere Website 
möglich. Sollte eine Order nicht bei jeder Hausbanken mit der 
ISIN (AT0000A1XFN2) möglich sein, bieten wir auf unserer 
Website www.uni-immo.at/anleihe die Möglichkeit, elektro-
nisch einen Zeichnungsschein auszufüllen und somit in den 
Genuss unserer Anleihe zu kommen. 

INTERVIEW

stetig ausbauen. Aktuell besitze ich ein Hotel und über 170 
Wohneinheiten im Raum Vorarlberg und Wien, der Gesamt-
wert liegt bei ca. 30 Mio. Euro.

Die Uni Immo GmbH entstand durch den Anlagenotstand der 
Privatanleger. Privatanleger waren und sind noch immer in 
der bedauerlichen Situation, dass die Inflation die hart erspar-
ten Einlagen auf den Sparbüchern regelrecht auffrisst. Privat-
personen mit geringerem Barvermögen sollten die Möglich-
keit haben, dies wirtschaftlich in Immobilien anzulegen. Aus 
den angeführten Gründen wurde im Jahr 2015 die Uni Immo 
GmbH gegründet. Es wurde anfangs mit einem geringen Ka-
pitaleinsatz das Geschäftskonzept getestet und geprüft. Man 
ließ sich mit dem Wachstum bewusst Zeit, um alle notwendi-
gen Bereiche für ein schnelles Wachstum vorzubereiten und 
zu optimieren. Diese Zeit war wichtig und notwendig, um das 
Risiko für alle Beteiligten zu verringern.

Wie verdient die Uni Immo GmbH ihr Geld? In guten Lagen von 
Vorarlberg und Wien werden Wohnimmobilien in Form von 
Wohnungspaketen und Zinshäusern (Mietshäusern) erworben, 
entwickelt und profitabel durch Einzelverkäufe verwertet.

„Großvolumiger Wohnungskauf“

Anleihen Finder Redaktion: Die Uni Immo GmbH wagt sich 
derzeit auf den Minibond-Markt. Warum ist eine Anleihe das 
richtige Finanzierungsinstrument für Ihre Vorhaben? 

Roberto Maier,  
Geschäftsführer  

Uni Immo GmbH

http://www.uni-immo.at/anleihe/
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Bodensee und Wien. Zudem investieren wir überwiegend nur 
in Wohnimmobilien, dies obwohl Gewerbeimmobilien höhere 
Renditen versprechen würden. Da wir sehr risikobewusst 
investieren, wollen wir das erhöhte Risiko von Gewerbe
immobilien nicht tragen. Uns ist bewusst, dass wir dadurch 
weniger Ertrag erwirtschaften, jedoch auch das Risiko für 
uns und unsere Investoren minimieren. Wohnimmobilien sind 
derzeit gefragt wie noch nie, allein in Wien gibt es einen Be-
darf von ca. 14.000 Wohnungen, der Zuzug ist weiterhin vor-
handen. Unsere Anleger haben somit die enorme Sicherheit 
und Attraktivität von städtischen Wohnimmobilien. 

Anleihen Finder Redaktion: Für welche Objekte/Projekte  
sollen die Emissionserlöse aus der Anleihe verwendet wer-
den? 

Roberto Maier: Geplant ist der Zukauf von 140 Wohneinheiten 
in Wien und ein Zinshaus in Vorarlberg. 

INTERVIEW

„Investition in Wohnimmobilien mit guter Lage“

Anleihen Finder Redaktion: Sie bieten ihren Anleihegläubi-
gern einen festen jährlichen Zinskupon von 5,0 Prozent. 
Warum ist dieser Kupon ein angemessener Anreiz für mög-
liche Investoren? Welche Sicherheiten bieten Sie den Anle-
gern?

Roberto Maier: In Zeiten wie diesen, wo es kaum Zinsen auf 
Sparbüchern und in Versicherungen gibt, sind 5,0 Prozent 
eine sehr gute Alternative bzw. Beimischung in einem Spar-
portfolio. Derzeit liegt der 3 Monats Euribor bei -0,33%, wir 
gehen davon aus, dass kurzfristig kein enormer Zinsanstieg 
zu erwarten ist. Sollte es zu einem Anstieg des 3 Monats Eu-
ribor kommen, gehen wir davon aus, dass dies kleine Schritte 
sein werden. Stichwort Sicherheiten für die Anleger. Sicher-
heit ist uns ein sehr wichtiges Anliegen, daher investieren 
wir ausschließlich in guten Lagen und dies in Vorarlberg am  
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„Das Stichwort ist Finanzierungsmix“

Anleihen Finder Redaktion: Sie sprechen davon, 17 Millionen 
Euro in Immobilienprojekte in Wien investieren zu wollen. Wo-
her kommen die anderen finanziellen Mittel?

Roberto Maier: Das Stichwort ist Finanzierungsmix. Es wird 
ein Mix aus Bankfinanzierung und Anleihen-Kapital. Durch 
den Finanzierungsmix können wir aktuell den Kupon von 5,00 
Prozent anbieten, da wir auf einen Mischzinssatz von ca. 2,60 
Prozent kommen. 

Anleihen Finder Redaktion: Wie planen Sie Zinszahlungen 
und Anleihe-Rückzahlung zu gewährleisten? Können Sie uns 
Ihre Kalkulation dazu darlegen? 

Roberto Maier: Unser Geschäftsmodell hat zur Folge, dass 
durch Mieteinnahmen und den regelmäßigen Immobilienver-
kauf die Uni Immo GmbH ständig liquide Mittel zur Verfügung 
hat. Bei der Rückzahlung der Anleihe gibt es mehrere Mög-
lichkeiten. Ist die Situation wie heute, wäre die Auflage einer 
weiteren Anleihe eine Option. Sollte absehbar sein, dass die 
Attraktivität von Immobilien schwindet, wovon wir aktuell 
nicht ausgehen, würde die Anleihe durch einen Teilverkauf 
des Immobilienportfolios zurückgeführt werden. Durch die 
Firmenstruktur sind wir in der Entscheidungsfindung und 
Umsetzung sehr schnell, was uns und unseren Anlegern zugu-
tekommen wird. Wir lassen uns hier alle Optionen offen und 
werden abhängig vom Markt handeln. 

Anleihen Finder Redaktion: Wie sieht die finanzielle Situa-
tion der Uni Immo GmbH aus? 

Roberto Maier: Die Uni Immo GmbH wurde Ende 2015 ge-
gründet, der Verlust von 14 Tausend Euro wurde in das Jahr 
2016 übernommen. Nach Optimierung des Projektes wurden 
im Jahr 2016 50% der Immobilien verkauft, somit wurde der 
Verlust in der Bilanz 2016 mit 15 Tausend nicht wesentlich aus-
geweitet. Die weiteren 50% wurden ebenfalls veräußert, die 
Gewinne vom Verkauf wurde durch die Vertragsgestaltung in 
das Jahr 2017 gebucht. Zu berücksichtigen ist, alle Ausgaben 
wurden im Jahr 2016 verbucht, was für die Uni Immo GmbH 
spricht. Die Gewinne aus dem Projekt kommen somit erst in 
der Bilanz 2017 zu tragen, somit genießen wir den Vorteil, dass 
Steuern aus dem ersten Projekt erst im Jahr 2018 anfallen.

„Zukauf von Immobilien“

Wesentliche Veränderung im Ergebnis bringt der Zukauf 
der Immobilien vom Jahr 2016. Im Oktober 2016 wurde die 

Immo Agentur Maier GmbH (Roberto Maier) mit dem Verkauf 
von 58 Wohneinheiten und einem Gesamtvolumen von ca. 
12 Mio. Euro beauftragt. Aus diesem Projekt konnte die Uni 
Immo GmbH Wohneinheiten zu einem Kaufpreis von ca. 1,6 
Mio. Euro erwerben. Nach Entwicklung und Optimierung der 
Wohneinheiten gehen wir davon aus, diese ab dem Jahr 2018 
mit einem angesetzten Verkaufswert von ca. 1,9 Mio. Euro zu 
verkaufen. Dieser Gewinn wird die Uni Immo GmbH und die 
Eigenkapitalquote stärken. 

Anleihen Finder Redaktion: Ihr Schlussplädoyer: Warum soll-
ten sowohl institutionelle als auch private Investoren die An-
leihe der Uni Immo GmbH zeichnen? 

Roberto Maier: Die Uni Immo GmbH ist von der Kostenstruk-
tur gut aufgestellt, da die Synergien zur Immo Agentur Maier 
GmbH voll genützt werden können. Sicherheit und Ertrag 
muss in einem ausgewogenen Maß stehen. Deswegen bezah-
len wir einen Kupon von 5,00 Prozent, der aus unserer Sicht 
für beide Parteien sehr fair ist. Dies muss jedoch jeder Anleger 
selbst für sich entscheiden. Ein Geschäft ist nur ein gutes Ge-
schäft, wenn beide Parteien langfristig davon profitieren. Dies 
ist unser Anspruch!

Anleihen Finder Redaktion: Herr Maier, vielen Dank für das 
Gespräch.

INTERVIEW
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Emittent:
Branche:
Volumen:
Laufzeit:
Kupontyp:
Stückelung:
Ausgabepreis:
ISIN:

Uni Immo GmbH
Immobilien

EUR  ........
. Jahre

Festzins  % p.a.
EUR  ....

...%
ATTTTTAAXFNN

Die Uni Immo GmbH entstand durch den 
Anlagenotstand der Privatanleger. 
Privatanleger waren und sind noch immer 
in der bedauerlichen Situation, dass die 
Inflation die hart ersparten Einlagen auf 
den Sparbüchern regelrecht auffrisst.
 
Privatpersonen mit geringerem Barvermö-
gen sollten die Möglichkeit haben, dies 
wirtschaftlich in Immobilien anzulegen. 
Aus den angeführten Gründen wurde im 
Jahr      die Uni Immo GmbH gegründet. 
Es wurde anfangs mit einem geringen 
Kapitaleinsatz das Geschäftskonzept gete-
stet und geprüft. Man ließ sich mit dem 
Wachstum bewusst Zeit, um alle notwendi-
gen Bereiche für ein schnelles Wachstum 
vorzubereiten und zu optimieren. Diese 
Zeit war wichtig und notwendig, um das 
Risiko für alle Beteiligten zu verringern.

Wie verdient die Uni Immo GmbH ihr 
Geld? 
In guten Lagen von Vorarlberg und Wien 
werden Wohnimmobilien in Form von 
Wohnungspaketen und Zinshäusern 
erworben, entwickelt und profitabel durch 
Einzelverkäufe verwertet.

Anzeige

https://www.uni-immo.at
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Meistgeklickte Meldungen

 �„Hochverzinsliche Unternehmensanleihen sind  

die letzten Zinsoasen gegen die verordnete EZB- 

Zinsarmut“ – Kolumne von Hans-Jürgen Friedrich

 �NEUEMISSION: Metalcorp begibt neue 50-Milli-

onen-Euro-Anleihe – Zinskupon bei 7,00% p.a. – 

Zeichnungsstart am 11. September 2017 

 �ANLEIHEN-Woche #KW35: Metalcorp, Ha-

pag-Lloyd, ALNO, SANHA, BDT Media, Uni Immo, 

VTG, SeniVita, PORR, EYEMAXX, LEG Immobilien, … 

Anleihen Barometer

 �Anleihen-Barometer: PORR-Anleihen bestehen den 

Analysten-Check – Bewertung: 3 von 5 Sterne

 �Anleihen-Barometer: Beide Unternehmensanlei-

hen der Neue ZWL Zahnradwerk Leipzig weiterhin 

„attraktiv“

 �Anleihen-Barometer: 8,875%-Anleihe der  

Zinc Capital S.A. (A1GQ95) im Check

Marktstatistiken

 �Der Markt für mittelständische  

Unternehmensanleihen in Zahlen

Emittentennews

 �NEUEMISSION: EUROBODEN GmbH plant neue 

25-Millionen-Euro-Anleihe – Öffentliches Angebot 

im Oktober 2017

 �Alfmeier Präzision SE: Vorzeitige Anleihe-Kündi-

gung beschlossen – Rückzahlung zu 101,5% am 30. 

Oktober 2017

 �More & More GmbH: Weiteres Rückkauf-Angebot 

für Anleihe 2013/18 beschlossen – Rückkauf nun zu 

61% 

 �Drastische Kostensenkung: Nordex SE will 45 

Millionen Euro einsparen – Abbau von bis zu 500 

Stellen geplant 

 �ALNO AG will Regelinsolvenzverfahren – Sanierung 

über „Asset Deal“ – Ansprüche gegen Ex-Manager 

 �ALNO AG: Gläubigerversammlung zur Wahl eines 

gem. Vertreters nicht beschlussfähig – 2. AGV am 

26. September in Pfullendorf

 �NEUEMISSION: Insofinance Industrial Real Estate 

Holding begibt Anleihe – Volumen von bis zu 15 

Mio. Euro – Zinskupon bei 7,00% p.a. – Zeichnungs-

start am 18. September 2017 

 �Halbjahresergebnisse 2017: Hapag-Lloyd, VTG und 

KTM Industries liefern neue Zahlen

 �SeniVita Social Estate AG: Halbjahresergebnis 

„überm Strich“

 �Neuemission: Dr. Holger Rath „Unsere Arbeit trägt 

täglich Früchte“ – BDT Media Automation GmbH 

bietet 8,00%-Anleihe an
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better-orange.de www.lindenpartners.eu

www.b-communication.de www.eqs.com www.scala-finance.eu

www.creditreform-rating.de www.ssma.de

www.dgap.de

www.icfag.de

http://ssma.de
http://www.better-orange.de
http://www.lindenpartners.eu
http://www.b-communication.de
http://www.eqs.com
http://www.scala-finance.eu
http://www.creditreform-rating.de
http://www.dgap.de
http://www.icfag.de
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Das Abonnement des Anleihen Finders  
ist unverbindlich. 

Die im Anleihen Finder dargestellten Inhalte 
manifestieren keine Beratungs- oder Vermitt-
lungsleistung, insbesondere keine Vermittlungs-
leistungen im Sinne des Gesetzes über das 
Kreditwesen (KWG), vor allem nicht im Sinne 
des §32 KWG. Werbende Inhalte sind als solche 
gekennzeichnet.

Alle redaktionellen Informationen im Anleihen 
Finder sind sorgfältig recherchiert. Dennoch 
kann keine Haftung für die Richtigkeit der 
gemachten Angaben übernommen werden 
Weiterhin ist www.anleihen-finder.de nicht für 
Inhalte fremder Seiten verantwortlich, die über 
einen Link erreicht werden. 

Auch für unverlangt eingesandte Manuskrip-
te kann keine Haftung übernommen werden. 
Namentlich gekennzeichnete Beiträge von Un-
ternehmen geben nicht unbedingt die Meinung 
der Redaktion wieder. 

Verfielfältigung jeder Art, auch auszugsweise 
oder als Aufnahme in andere Online-Dienste 
und Internet-Angebote oder die Verfielfältigung 
auf Datenträger, dürfen nur unter der Angabe 
der Quelle, www.anleihen-finder.de, erfolgen. 

Wir wissen das Vertrauen, das unsere Leser/
innen in uns setzen, zu schätzen. Deshalb be-
handeln wir alle Daten, die Sie uns anvertrauen, 
mit äußerster Sorgfalt. Mehr dazu lesen Sie auf 
unserer Homepage.

Für Fragen, Anregungen und Kritik  
wenden Sie sich bitte direkt an Timm Henecker  
(henecker@anleihen-finder.de)
 
Alle Inhalte und bisherigen Ausgaben können 
Sie im Anleihen Finder-Online-Archiv nachlesen. 
Sie können sich entweder per E-Mail an  
henecker@anleihen-finder.de oder per Link in 
der Newsletter-E-Mail vom Bezug des Newslet-
ters abmelden.
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