
Mit der ETERNA Mode Holding GmbH startet das erste Un-
ternehmen das Projekt „Refinanzierung“ im Jahr 2017 mit 
einem öffentlichen Anleihe-Angebot. Der Modekonzern, 
dessen Erst-Anleihe im Oktober fällig wird, konnte anders 
als andere Mode-Emittenten in den letzten Jahren den Be-
dingungen am schwierigen Mode-Markt trotzen und sich 
somit eine verbesserte Finanzierungs-Ausgangslage erar-
beiten. Alles zum neuen ETERNA-Bond, der ab heute ge-
zeichnet werden kann, und zum REfinanzierungsMIX, der 
sicherlich auch für andere Unternehmen interessant sein 
dürfte, erfahren Sie im anschließenden Beitrag auf Seite 3. 

Der erste Emittent am Gesamt-Markt in 2017 ist ETERNA 
allerdings nicht, denn mit PORR und Hapag-Lloyd haben 
bereits zwei Emittenten ihre Anleihen erfolgreich bei insti-
tutionellen Investoren platzieren können. PORR darf sich auf 
frische 125 Millionen Euro freuen, Hapag-Lloyd hat aufgrund 
hoher Nachfrage nach 250 Millionen Euro in einer ersten 

„REMIX“

C
re

di
t: 

Ja
so

n 
D

ev
au

n,
 R

[o
y]

G
B

, fl
ic

kr
.c

om

FEB Der Newsletter für Anleihen im Mittelstand

01	� EDITORIAL 
„REMIX“

03	� NEUEMISSION  
ETERNA eröffnet in 2017

05	� BEITRAG 
„Adieu, Entry Standard“

08	�� INTERVIEW  
mit dem gamigo-Vorstand 
Remco Westermann: „Können 
weitere Übernahmen aus  
unserem Cash-Flow tätigen“ 

11	 ONLINE NEWS
12	 PARTNER
13	 IMPRESSUM

A
U

S
G

A
B

E
 0

1/
17

Platzierung gar noch weitere 200 Millionen Euro begeben, 
wie gestern bekannt wurde. Mehr dazu finden Sie in unse-
ren ONLINE NEWS auf Seite 11. Dort erfahren Sie ebenfalls 
alles zur Rudolf Wöhrl AG, die mit Gründer-Enkel Christian  
Greiner ab März 2017 einen neuen Eigentümer haben 
wird. Die Wöhrl-Gläubiger hatten seinem Kauf-Angebot in 
der vergangenen Woche zugestimmt und zugleich große  
finanzielle Eingeständnisse gemacht. Sicherlich wird darü-
ber noch zu reden sein. 

Neues KMU-Segment

Nicht minder spannend wird zu sehen sein, wie die Unter-
nehmen das neue Segment der Börse Frankfurt annehmen 
werden, welches im März den „Entry Standard“ ablöst. Mit 
der Nabaltec AG und der Deutsche Rohstoff AG haben be-
reits zwei Handelsteilnehmer ihren Wechseln vom Entry 
Standard in das neue KMU-Segment der Börse Frankfurt 

https://www.flickr.com/photos/jdevaunphotography/6191267775/in/photolist-ar6Sd8-6vRxBu-iLJeF8-bzVAhK-pJ8sy6-bxh1bS-aErAyo-naNwUg-fL3hzT-f1nbfJ-ejboKb-bcQz8c-H6s6i8-pbk44r-dXcyE7-a5tCnh-iLMhC5-r2QtSX-83DXPL-a77XUj-7Z9QZ2-vJ2jXP-avZG2v-nRryTX-acDJ5s-rNBjJy-edi9rg-ndn8Ao-aB8Uw8-a5tCeb-dw7Hvb-aJADj2-aJABZH-8zYGru-ikeagc-a58An6-qkgVBJ-qqHi6r-o1XHA8-94e2U3-HAMdjN-5JCpPN-91rRKd-q9UAUz-nxauR3-8SWXN5-dxWLS4-bnDTvo-aw5FAH-dvCLNE
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öffentlich bestätigt. Welchen Effekt sich die Börse dadurch 
erhofft und welche Kriterien von Emittenten nun dringend 
eingehalten werden müssen, erfahren Sie auf Seite 5.

KMU-Jahr 2016

Das vergangene Jahr 2016 war alles anders als amüsant 
am KMU-Anleihen-Markt. Das hatten auch unsere Muster-
depot-Spieler zu spüren bekommen, die leider häufiger 
auf das falsche Pferd gesetzt hatten. Wer will es Ihnen ver-
übeln, wenn Anleger mutmaßlich getäuscht und im Stich 
gelassen werden. Die ernüchternden Fazits unserer Spieler 
zum Anleihen-Jahr 2016 können Sie auf unserer Homepage 
nachlesen. Als besten Einkauf im Musterdepot konnten 
wir die gamigo-Anleihe (WKN A1TJNY) identifizieren, die 
ab der zweiten Jahreshälfte durchweg über pari notierte.  

Mit Geschäftsführer Remco Westermann haben wir die  
Situation des Unternehmens besprochen und auch nochmal 
ausdrücklich nachgefragt, wie das Geschäftsmodell eines 
Online-Gaming-Unternehmens eigentlich funktioniert. Mehr 
dazu im Interview auf Seite 8. 

Veränderungen

Ein neues Jahr bringt stets Veränderungen und neue Ideen 
mit sich, auch der Anleihen Finder Newsletter hat ein Face-
lifting bekommen und zeigt sich in neuem Design. 

Dass der ein oder andere Emittent am KMU-Anleihen-Markt 
in diesem Jahr über ein Facelifting seiner Finanzierungs- 
und Kommunikationspolitik nachdenken sollte, ist nur ein 
unbeabsichtigter, aber irgendwie doch gewollter Hinweis.

Meisterhaft seit 1863.

ZEICHNUNGSSTART 
08.02.2017

UMTAUSCHANGEBOT
Prämie von 25 EUR

je Schuldverschreibung i.H.v.
nominal 1.000 EUR bei Umtausch 

einer Schuldverschreibung der Anleihe 
2012/17 in eine Schuldverschreibung

der Anleihe 2017/22

 LAUFZEIT
5 Jahre

ISIN
DE000A2E4XE4

SEGMENT
Freiverkehr,

Frankfurter Wertpapierbörse

Die 7,75 % Anleihe
JETZT ZEICHNEN!

Detaillierte Informationen und 
rechtlich maßgeblicher

Wertpapierprospekt unter
http://unternehmen.eterna.de

7,75 % sichern
PLUS

UMTAUSCH-ANGEBOT
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https://www.anleihen-finder.de/naechste-spielrunde-anleihen-finder-musterdepots-schlusskurse-vom-21-10-2016-00030267.html
http://unternehmen.eterna.de/de/anleihe/anleihe1722
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NEUEMISSION

ETERNA eröffnet in 2017

Die ETERNA Mode Holding GmbH refinanziert sich und 
begibt im Zuge eines Refinanzierungspaketes die erste öf-
fentliche KMU-Unternehmensanleihe im Jahr 2017. Der neue 
ETERNA-Minibond hat ein Volumen von 25 Millionen Euro, 
wird jährlich mit 7,75 Prozent verzinst  und kann ab heute 
gezeichnet werden. Er dient in erster Linie zur Ablösung der 
Alt-Anleihe 2012/17, die ein Volumen von 55 Millionen Euro 
aufweist. Zur Refinanzierung des restlichen Anleihevolumens  
hat der Modekonzern mit einem deutschen Kreditinstitut ein 
Schuldscheindarlehen über 33 Millionen Euro vereinbart. Mit 
dieser neuen Finanzierungsstruktur kann der Hemden- und 
Blusenhersteller aus Passau seine Zinslast in den kommen-
den Jahren deutlich verringern.

Unternehmensanleihe mit Volumen von 25 Millionen Euro

Die neue unbesicherte ETERNA-Anleihe 2017/22 (WKN 
A2E4XE) läuft bis März 2022 und soll ab dem 03. März 2017 
im Quotation Board der Börse Frankfurt gehandelt werden 
können. Zwischen dem 08. Februar und dem 01. März 2017 
kann der neue Bond über das Zeichnungstool der Börse ge-
zeichnet werden. Der Mindesteinsatz liegt bei 1.000 Euro.

Für aktuelle Anleihegläubiger des Passauer Modeunterneh-
mens besteht während dieses Zeitraums ebenfalls die Mög-
lichkeit, ihre Anleihe 2012/17 in die neue Anleihe 2017/22 mit 
einer Prämie von 25 Euro je Teilschuldverschreibung in Höhe 
von nominal 1.000 Euro zu tauschen. Hinweis: Als Sole Lead 
Manager und Sole Bookrunner fungiert die ICF BANK AG.

Financial Ratio-Vereinbarungen

Im Zuge der geplanten Neuemission wurden die Rangrück-
tritts- und Eigenkapitalbelassungsvereinbarungen für die 
Gesellschafterdarlehen der Hauptgesellschafterin verlän-
gert. Daher wird das Gesellschafterdarlehen auch gegenüber 
den Anleihegläubigern der neuen Anleihe nachrangig sein. 

Daneben hat sich ETERNA zur Einhaltung verschiedener Fi-
nancial Ratio-Vereinbarungen verpflichtet, wodurch das Un-
ternehmen für zusätzliche Transparenz und Risikokontrolle 
für die Anleihegläubiger sorgt. So kann sich die Verzinsung 
temporär im Falle eines Ratio-Verstoßes um 0,5 Prozent-
punkte erhöhen.

Emittent:� ETERNA Mode Holding GmbH 

Branche: � Mode 

Wertpapiertyp: � Anleihe

Volumen:� EUR 25.000.000

Laufzeit:� 5 Jahre 

Fälligkeit:� 03. März 2022

Zeichnung:� 08.02. – 01.03.2015  

Stückelung:� EUR 1.000 

Ausgabepreis:� 100% 

Kupontyp:� Festzins 7,75% p.a.  

Zahlungsweise:� jährlich 

ISIN:� DE000A2E4XE4 

� Quotation Board 

Börsennotierung:� Börse Frankfurt 

Emittenten-Rating:� „B+“ (Creditreform)

Wertpapierprospekt ansehen

http://unternehmen.eterna.de/de/anleihe/anleihe1722/downloads.html
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NEUEMISSION

Schuldscheindarlehen über 33 Millionen Euro

Das Konzept zur Refinanzierung der Anleihe 2012/17 sieht 
neben der Folgeanleihe 2017/22 auch die Begebung eines 
Schuldscheins vor. So wird der größere Teil der Alt-Anleihe 
über ein Schuldscheindarlehen in Höhe von 33 Millionen 
Euro refinanziert. Die entsprechende Vereinbarung mit ei-
ner deutschen Geschäftsbank sieht eine Laufzeit bis 2021 bei 
einem Zinssatz von 4,75 Prozent über dem 3-Monats EURI-
BOR vor.

„Haben attraktives Refinanzierungspaket geschnürt“

„Wir haben mit der Kombination aus Schuldscheindarlehen 
und Neuemission inklusive einer Umtauschmöglichkeit für 
ETERNA und unsere Anleihegläubiger ein attraktives Refi-
nanzierungspaket geschnürt. Mit diesem Konzept werden 
wir unsere jährliche Zinsbelastung gegenüber der aktuellen 
Finanzierung spürbar senken können. Auch zukünftig wer-
den wir über die gesetzlichen Veröffentlichungspflichten 
hinaus umfänglich über unseren Geschäftsverlauf informie-
ren. Zudem verpflichten wir uns freiwillig zur Einhaltung von 
Financial Ratios, womit wir das Vertrauen in das Traditions-
unternehmen ETERNA zusätzlich stärken. Mit erfolgreichem 
Abschluss der Anschlussfinanzierung und der eingeschla-
genen Strategie sehe ich ETERNA sehr gut für die Zukunft 
gerüstet“, so Henning Gerbaulet, geschäftsführender Gesell-
schafter der ETERNA Mode Holding GmbH. 

ETERNA konnte in den letzten Jahren der schwierigen  
Situation am Mode-Markt stets trotzen. Im vergangenen 
Jahr konnte das Unternehmen nach vorläufigen Zahlen den  

Refinanzierungspaket der  
Anleihe 2012/17 Im Überblick:

Die Anleihe 2012/17 der ETERNA Mode Holding 
GmbH (WKN A1REXA) ist mit einem Zinskupon von 
8,00 Prozent p.a. ausgestattet und hat eine Laufzeit 
bis zum 09.10.2017. Das Gesamtvolumen der Anleihe 
beträgt 55 Millionen Euro.

■	� Schuldscheindarlehen in Höhe von  
33 Millionen Euro vereinbart

■	 �Laufzeit des Schuldscheindarlehens bis 2021 
bei einer Verzinsung von 4,75 Prozent über 
dem 3-Monats EURIBOR

■	 �25 Millionen Euro der 2017 fälligen Anleihe im 
Gesamtvolumen von 55 Millionen Euro sollen 
durch Umtauschangebot und Neuplatzierung 
einer neuen Anleihe refinanziert werden

Umsatz zum vierten Mal in Folge steigern. Der Bruttoumsatz 
(Umsatz vor Erlösschmälerungen) erhöhte sich dabei um 4,2 
Prozent auf 106,7 Millionen Euro. Vor allem im Inland konnte 
ETERNA mit 5,3 Prozent deutlich wachsen.
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BEITRAG

Jetzt wird es so langsam ernst. In drei Wochen, am 01. März 
2017, startet das neue KMU-Segment an der Börse Frankfurt. 
Der im Jahre 2005 eingeführte Entry Standard verschwindet 
dann von der Bildfläche. Erste Handelsteilnehmer wie etwa 
die Nabaltec AG oder die Deutsche Rohstoff AG haben in 
den vergangenen Wochen bereits ihren Wechsel in das neue 
KMU-Segment angekündigt. 

Ziel des neuen Segments – dessen Name aktuell im Rahmen 
eines Wettbewerbs festgelegt und bislang als „KMU-Seg-
ment“ bezeichnet wird –  ist es, vor allem kleinen und mitt-
leren Unternehmen (KMU) den Zugang zu nationalen und 
internationalen Investoren zu erleichtern, aber auch mittel-
ständischen Unternehmen ein attraktives Schaufenster anzu-
bieten. Im vergangenen Dezember hatte die Deutsche Börse 
ihre Handelsteilnehmer mit einem Rundschreiben über den 

Was die Deutsche Börse mit dem neuen KMU-Segment bezweckt 
und welche Kriterien Unternehmen nun erfüllen müssen ...

„ Adieu, Entry Standard “

Segment-Wechsel und Ihre Vorhaben informiert. Neben dem 
neuen Segment wird es übrigens weiterhin das Quotation 
Board als Listing-Segment im Open  Market geben.

Hinweis für Unternehmen: Im KMU-Segment werden Entgeltanpassungen 

vorgenommen. Insbesondere sind im KMU-Segment gegenüber dem Entry 

Standard erhöhte Einbeziehungs-  und Notierungsentgelte zu entrichten, 

die auch für die Finanzierung des Researchs eingesetzt werden. 

Warum hat sich die Deutsche Börse  
für diesen Schritt entschieden?

„Mit dem neuen KMU-Segment wollen wir den Zugang zu 
Investoren und Kapital für kleine und mittelgroße Unterneh-
men verbessern. Der Kapitalbedarf dieser Unternehmen in 
Deutschland und Europa ist deutlich gestiegen, sie müssen 
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https://www.flickr.com/photos/giesing/14842086960/in/photolist-oBxzn3-eek4do-efttam-tHx4jG-a6Eu8j-FYjqGg-5nWQy7-8giJvb-g8xTQz-5sQ53m-aqAjJ3-7VtRRX-6Bqx49-h6Y7p6-byQiHU-aqAoML-5nSzLH-5bfn5x-61PbMV-oiUczX-eDQPeg-bMJMmx-aqAjJJ-bMJNQ8-aqAjJm-aqAjJy-9rL2a2-cL4YxW-5up8gH-igNAr1-cL3CWS-zYQWQ-bGpQdV-nzUmeG-88ewoj-cLvpLh-niprJs-zYQfV-cL4taw-cKWGHb-nipq5e-zYNWj-c1uHGh-bCe3Em-FRZsWj-byQgkE-aqAjJh-drR45p-7eGM8S-c8Kwrw
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auf Herausforderungen wie die Industrie 4.0 und die Digi-
talisierung reagieren, das kostet viel Geld. Durch klare Kri-
terien und erhöhte Anforderungen wie beispielsweise eine 
verpflichtende jährliche Investoren- und Analystenkonferenz 
sollen gegenüber Investoren agile Unternehmen Teil dieses 
Segments werden. Das neue Segment passt außerdem zum 
Bestreben auf europäischer Ebene, KMUs über die Kapital-
marktunion zu fördern. Die EU-Kommission erwägt derzeit 
europaweite Standards einzuführen“, so Eric Leupold, Head 
of Pre-IPO & Capital Markets der Deutschen Börse.

„Langfristig mehr Börsengänge“

Ziel der Deutschen Börse sei es, so Eric Leupold weiter, ein 
funktionierendes Ökosystem für Wachstum in Deutschland 
und Europa zu etablieren, das Unternehmen in allen Wachs-
tumsphasen bis hin zur Notierung an der Börse begleitet. 
Langfristig sollen dadurch mehr Börsengänge stattfinden. 
Damit unterstütze die Deutsche Börse auch die Ziele der 
Bundesregierung, Innovation und Wachstum in Deutschland 
voranzubringen und leiste einen Beitrag zur Zukunftsfähig-
keit des Standorts.

Unternehmen profitieren, weil... 

Das neue KMU-Segment soll Unternehmen durch erweiter-
te Einbeziehungsvoraussetzungen und neue Services eine 
hohe Visibilität und mehr Transparenz gegenüber Investo-

Eric Leupold, 
Head of Pre-IPO & Capital Markets, 

Deutsche Börse AG
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Innovation im Healthcare-Sektor

Jetzt mehr Informationen anfordern unter: anleihe@clinicall.de

Investieren Sie mit ClinicAll 

in einen dauerhaft wachsenden 

Zukunftsmarkt!

Die Unternehmensanleihe 
2016/2021 von ClinicAll: 

6% Zinsen p.A.

5 Jahre Laufzeit

Gelistet an der Börse Düsseldorf

ren ermöglichen. „Unternehmen profitieren von neuen Ser-
vices wie den Deutsche Börse Capital Market Partnern, die 
Emittenten auch nach der Emission an der Börse begleiten, 
und der Zeichnungsfunktionalität DirectPlace, die es Emit-
tenten ermöglicht, neue Investorengruppen zu erschließen“, 
so Leupold im Gespräch mit der Anleihen Finder Redaktion.
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http://www.clinicall-invest.de/information/
http://deutsche-boerse.com/dbg-de/ueber-uns/insights/Eric-Leupold---Wachstumsfinanzierung-ist-fuer-uns-ein-zentrales-Thema.-/2750158
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Kriterien für eine Anleihe-Emission*

BEITRAG

INFO: Wertpapiere, die bis einschließlich dem 28. 
Februar 2017 in den Entry Standard einbezogen 
sind, gelten ab dem 1. März 2017 unter der gelten-
den Fassung der AGB Deutsche Börse AG vom 1. 
März 2017 als in das Basic Board einbezogen, ohne 
dass es einer erneuten Einbeziehung bedarf. 

Emittenten haben bis einschließlich dem 24. März 
2017 die Möglichkeit, eine Einbeziehung dieser 
Wertpapiere in das KMU-Segment unter erleichter-
ten Einbeziehungsvoraussetzungen zu beantragen.

Höhere Standards

Auch Anleger profitieren von einer höheren Transparenz, 
z.B. durch mindestens eine verpflichtende Analysten- und 
Investorenkonferenz pro Jahr. Zudem müssen alle Emit-
tenten im neuen Segment die vorgegebenen Mindest-KPIs 
erfüllen (siehe Tabelle), damit gelten deutlich höhere Stan-
dards als im bisherigen Entry Standard. Aktuelle Emittenten 
im Entry Standard können in das neue Segment wechseln, 
sofern sie die Kriterien erfüllen. Alternativ werden sie zum 1. 
März automatisch in das Basic Board des Open Market auf-
genommen. Der Entry Standard wird durch das neue Seg-
ment abgelöst.

Deutsche Börse Capital Market Partner

Emittenten müssen mit einem Deutsche Börse Capital 
Market Partner vor und während des Listings zusammen-
arbeiten. Der akkreditierte Capital Market Partner ist auch 
gemeinsamer Antragsteller mit dem Emittenten und muss 
die Eignung des Emittenten für das neue Segment anhand 
einer Financial und Legal Due Dilligence prüfen. Ferner gilt 
die EU-weite Marktmissbrauchsrichtlinie im neuen Segment, 
u.a. sind dadurch Ad-Hoc-Mitteilungen, die Veröffentlichung 
von Managers’ Transactions und das Führen von Insiderlisten 
Pflicht.

Die Plattform für Anleihen im Mittelstand

*Mindestplatzierungsvolumen: 20 Millionen Euro
*Erfüllung von mind. 3 von 6 KPIs:
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1.	 EBIT Interest Coverage (min. 1,5)

2.	 EBITDA Interest Coverage (min. 2,5)

3.	 Total Debt/EBITDA (max. 7,5)

4.	 Total Net Debt/EBITDA (max. 5)

5.	 Risk Bearing Capital (min. 0,2)

6.	 Total Debt/Capital (max. 0,85)

https://www.flickr.com/photos/bankenverband/9930786376/in/photolist-g8xSNL-aw175B-kPn6gj-5DbSR3-Gos3ye-h6WtCW-g8xNAB-F1tM9m-e77ZSv-9ZJvAK-cfKPwo-9ZMnYd-h6Wtrc-9ZMnCb-9ZJvmT-9ZMnUU-9ZJvpT-9ZJvxi-9ZJvoT-9ZMnyo-9ZJvit-9ZJv3z-9ZJvre-9ZJv5v-9ZJvtM-9ZMnR5-9ZJvFT-9ZMnZL-9ZMnvY-g8xTsk-9ZJvbz-9ZMnrf-6j2Dic-66A6jS-hLyQmh-4vtb3o-6j6PNS-6j2DtD-6j6PU7-6j2Dki-h6WBBS-6j2DoT-6cyXuW-3aQusY-pC51qY-6j6Q4C-kxP4U-g8yxyZ-6Z5BTR-6j2Dxz
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INTERVIEW

Interview mit dem Vorstand der gamigo AG, Remco Westermann

Können weitere Übernahmen aus 
unserem Cash-Flow tätigen “

Heimlich, still und leise hat sich die gamigo AG zu einem 
Big Player am Online-Gaming-Markt gemausert, nicht ohne 
in der Vergangenheit dabei die eine oder andere Hürde zu 
überspringen. Im Mai 2014 lag der Anleihe-Kurs beispiels-
weise gerade noch bei 50 Prozent, heute notiert die ga-
migo-Anleihe über 103 Prozent und zeigt sich als stabiles 
Investment am Markt. Auch im Anleihen Finder-Muster-
depotspiel, das im schwierigen Jahr 2016 einige große 
Erschütterungen durchleben musste (die Fazits der Spie-
ler lesen Sie auf unser Webseite) ist der gamigo-Bond der 
beste Performer. Grund genug für die Anleihen Finder Re-
daktion mit dem aktuellen gamigo-Vorstandschef Remco 
Westermann über die derzeitige Unternehmensentwick-
lung, die zukünftigen Ziele sowie die in 2018 anstehende 
Refinanzierung der Anleihe zu sprechen.

Anleihen Finder Redaktion: Herr Westermann, für mögliche 
Anleger die vom Gaming und gamigo nur wenig Ahnung ha-
ben: Wie genau verdient das Unternehmen sein Geld? Wa-
rum sind Zukäufe in dieser Branche nötig?

Remco Westermann: Kern unseres Geschäftsmodelles ist 

unsere Plattformstrategie. Wir publishen eine große Zahl 
etablierter Online-Spiele über unsere Plattform. Hierzu ge-
hören zum Beispiel erfolgreiche Multiplayer-Online-Rollen-
spiele wie Aura Kingdom, Fiesta Online und Dragon’s Pro-
phet. Mit unserer Plattform haben wir Zugang zu über 100 
Millionen registrierten Nutzerkonten. Unsere Erlöse werden 
hauptsächlich erzielt durch Einnahmen aus dem Verkauf von 
virtuellen Items und Gegenständen. Diese können die Spie-
ler erwerben, um schneller ein höheres Spielelevel zu errei-
chen oder zum Beispiel auch um ihre Spiel-Charaktere zu 
personalisieren. Die monatlich von zahlenden Spielern aus-
gegebenen Beträge unterscheiden sich je nach Spiel stark: 
von durchschnittlich 10 Euro im Monat für ein Casual Game 
bis zu 50 Euro und zum Teil weitaus mehr für ein komple-
xeres Strategie- oder Rollenspiel. Zusätzlich generieren wir 
auch Erlöse über den Verkauf von Werbung. 

„Spielemarkt hat Volumen von 100 Milliarden US-Dollar“

Der stark wachsende Spielemarkt hat ein weltweites Volu-
men von über 100 Milliarden US-Dollar. Bis 2018 könnte der 
Markt nach aktuellen Schätzungen von Newzoo auf 113,3 Mil-

„
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Remco Westermann,
Vorstand der gamigo AG

INFO: Die gamigo group ist eines der 
führenden Gaming-Unternehmen in 
Europa und Nordamerika mit über 
100 Millionen registrierten Nutzer
konten sowie über 300 Mitarbeitern in 
Hamburg, Berlin, Münster, Darmstadt 
(Deutschland), Chicago (USA) und 
Seoul (Korea). 

Das Unternehmen ist als Publisher von 
Free-to-Play Mobile- und Online-Ga-
mes tätig und bietet im Rahmen der 
gamigo-Plattformstrategie auch modu-
lare Software as a Service-Lösungen für 
den Geschäftskundenbereich an. Über 
die gamigo-Plattform können Publis-
her und Entwickler aus aller Welt ihre 
Produkte effizient und kostengünstig 
veröffentlichen und vermarkten.

https://de.gamigo.com/unternehmen/presse/#pressematerial
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INTERVIEW

liarden Dollar wachsen. Durch gestiegene technische Anfor-
derungen, steigende Preise bei der Vermarktung sowie dem 
grundsätzlichen Hit-getriebenen Charakter des Marktes bei 
Spiele-Launches brauchen Unternehmen im Spielemarkt 
inzwischen eine gewisse Umsatzgröße und Reichweite, um 
langfristig erfolgreich in diesem Markt aktiv zu sein. Beson-
ders für kleinere Spieleentwickler wird der Markt zunehmend 
schwierig, was für uns den Vorteil hat, dass viele interessante 
Targets für unsere Konsolidierungsstrategie verfügbar sind. 
Für diese Unternehmen ist es sinnvoll, sich einem größeren 
Player wie gamigo anzuschließen und von dessen Effizienz 
zu profitieren.

Anleihen Finder Redaktion: Wie sind Sie mit der Ge-
samt-Entwicklung im abgelaufenen Geschäftsjahr 2016 zu-
frieden und wie soll die Buy & Build-Strategie in den kom-
menden Jahren fortgesetzt werden?

Remco Westermann: 2016 war für gamigo ein überaus er-
freuliches Geschäftsjahr. Wir haben unsere Position als 
Online-Spiele Spezialist im schnell wachsenden Markt für 
Spiele in Europa und Nordamerika mit strategischen Zukäu-
fen weiter ausgebaut und unsere Buy & Build-Strategie er-
folgreich umgesetzt. Ein wichtiger Meilenstein war 2016 die 
Übernahme und die erfolgreiche Integration der ProSieben-
Sat.1-Töchter Aeria Games GmbH und SevenGames Network 

GmbH, welche jetzt als adspree media GmbH firmiert. Durch 
den Merger mit Aeria gehören wir mit insgesamt über 100 
Millionen registrierten Nutzerkonten, über 500 Spieletiteln 
und über 300 Mitarbeitern zu einem der größten Anbieter 
im europäischen und nordamerikanischen Markt.

„15 Unternehmen und Spiele-Assets akquiriert“

Inzwischen verfügen wir bei Zukäufen über einen langjäh-
rigen und erfolgreichen Track Record. Seit 2013 ist es uns 
gelungen, über 15 Unternehmen und Spiele-Assets zu akqui-
rieren und erfolgreich zu integrieren. Auf Grund der positi-
ven Resultate werden wir unsere Buy & Build-Strategie in 
2017 fortsetzen. 

Die Geschäftszahlen für das Gesamtjahr 2016 werden zur-
zeit noch erstellt. Die Halbjahreszahlen für das erste Halb-
jahr 2016 haben bereits ein starkes Wachstum gezeigt – mit 
einem Umsatzanstieg um 59 Prozent auf 13,9 Millionen Euro 
und einem um 61 Prozent verbesserten EBITDA von 2,5 Mil-
lionen Euro. In den Halbjahreszahlen 2016 ist Aeria Games 
nicht enthalten. Die Restrukturierung und Integration der 
Aeria Games ist inzwischen erfolgreich abgeschlossen und 
führt im zweiten Halbjahr zu Einmalkosten ebenso wie zu ei-
ner weiteren starken Umsatzsteigerung und ist damit ein gu-
tes Fundament für eine weitere positive Entwicklung in 2017. 

C
re

di
t: 

df
ac

to
ry

, d
ót

a,
 fl

ic
kr

.c
om

https://www.flickr.com/photos/dannyfactory/11847620495/in/photolist-j3W9NT-hBXwSj-8DSxt3-eR7hdr-8QXRCa-55d1tu-9AX8JR-8QXRup-8R1XBW-8QXKh6-wazkH6-8DPqnp-nzaffD-558Q2D-8R1YRJ-8R1TAf-558NeM-8R1XsG-8QXKKF-8QXJY4-8QXDkX-8QXKx4-8QXRj4-8R1MEJ-pkzrS-auGrTF-8QXRca-61BhRp-hBXnBK-hE5oza-oQ48PJ-jFg5TL-9gRuVs-8R1YDE-8R1WnG-9eGhPT-bFRXvc-8VHkm5-8VHkSd-8VHkHL-6tKKQB-8VEhjB-e6j9PC-4r976w-3GUmcW-aD2QxL-5G8Hoj-9Cy3o9-3GU87h-e6Buvc
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F I N A L I S T
Großer Preis des 
MITTELSTANDES

Erfahren Sie mehr darüber, wie Sie am Erfolg mittelständischer Unternehmen partizipieren können!

•  Einmalige Transparenz aller Investments

•  Sicherheit durch gewissenhafte Auswahl und Überwachung

•  Jährliche Ausschüttung

www.dma-fonds.de | Fon 0211 - 210 73740
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Unseren Geschäftsbericht werden wir spätestens Ende Juni 
veröffentlichen. 

Anleihen Finder Redaktion: Wie will sich das Unternehmen 
gerade im Hinblick auf die Buy & Build-Strategie finanziell 
noch breiter aufstellen und welche finanziellen Meilensteine 
(Umsatz, EBITDA, Cash-Flow) werden 2017 angepeilt? 

Remco Westermann: Unser klares Ziel ist es, 2017 an die po-
sitive Geschäftsentwicklung der vergangenen Jahre anzu-
knüpfen. Neben einem organischen Wachstum sollen dazu 
auch weitere Übernahmen beitragen. Wir interessieren uns 
besonders für den deutschen und europäischen sowie nord-
amerikanischen Markt. 

„Gesundes EBITDA“

Für 2017 ist unser Ziel, den Umsatz und unsere Rendite klar 
weiter zu steigern. Wir generieren inzwischen ein gesundes 
EBITDA und damit auch einen Cash-Überschuss aus dem 
operativen Geschäft. Das erlaubt uns, weitere Übernahmen 
aus dem eigenen Cash-Flow zu tätigen bzw. auch unsere mit 

8,5% relativ teure Anleihe – die noch bis Juni 2018 läuft –  
abzulösen. Alternativ prüfen wir aktuell auch eine Refinan-
zierung der Anleihe, was den Vorteil hätte, mehr frei verfüg-
bare Mittel für unsere Buy & Build-Strategie zur Verfügung 
zu haben und so schneller wachsen zu können. 

Anleihen Finder Redaktion: Herr Westermann, besten Dank 
für das aufschlussreiche Gespräch.

ANLEIHE CHECK: 

Die fünfjährige gamigo-Anleihe 2013/18 (WKN: A1T-
NJY) hat ein platziertes Volumen von 7,42 Millionen 
Euro und wird jährlich mit 8,50 Prozent verzinst. Die 
Anleihe läuft noch bis Juni 2018. 

Der Anleihe-Kurswert liegt aktuell bei 103,40 Pro-
zent (Stand: 07.02.2017).

INTERVIEW

http://www.deutscher-mittelstandsanleihen-fonds.de
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Emittentennews

 �NEUEMISSION: Hapag-Lloyd begibt zusätzliche 

Anleihe über 200 Millionen Euro

 �PORR AG: Deutscher Mittelstandsanleihen Fonds 

kauft neue PORR-Hybrid-Anleihe – Zinskupon liegt  

bei 5,50 Prozent p.a.

 �Neue Details zur ETERNA-Anleihe (WKN A2E4XE): 

Zinskupon beträgt 7,75 Prozent p.a. 

 �Deutscher Mittelstandsanleihen Fonds verkauft 

SNP-Anleihe (A14J6N): „Vorzeitige Kündigung der 

Anleihe wahrscheinlich und aus Unternehmenssicht 

logisch“ 

 �Neue ZWL Zahnradwerk Leipzig GmbH: Umsatz- 

und EBITDA-Rückgang in 2016, Verbesserung in 

2017 prognostiziert 

 �Rudolf Wöhrl AG: Wöhrl-Sohn und Textilunterneh-

mer Christian Greiner wird neuer Eigentümer – 

Insolvenzquote zwischen 10 und 20 Prozent 

 �SRV Group Plc. in 2016 mit weiterem Wachstum – 

SRV-Anleihe notiert bei 108 Prozent

 �KTG Energie AG: Gläubiger-Mehrheit verfehlt – 

Gericht muss am 10. Februar über Insolvenzplan 

entscheiden

Meistgeklickte Meldungen

 �ANLEIHEN-Woche #KW05: NZWL, Wöhrl,  

Karlsberg, Beate Uhse, Berentzen, Nordex,  

Laurèl, 3W Power, Peach Property, …

 �Neue ZWL Zahnradwerk Leipzig GmbH: Rating  

mit „B“ bestätigt – Ausblick jedoch negativ

 �Übernahme! Nordex-Gruppe übernimmt  

SSP Technology A/S

Anleihen Barometer

 �Anleihen-Barometer: Neue 8,00%-Golfino-Anleihe 

„durchschnittlich attraktiv“

Marktstatistiken

 �Der Markt für mittelständische  

Unternehmensanleihen in Zahlen

Musterdepot

 �Anleihen Finder Musterdepot-Spiel –  

(inkl. FAZIT der Spieler)

https://www.anleihen-finder.de/neuemission-hapag-lloyd-begibt-zusaetzliche-anleihe-ueber-150-millionen-euro-00031850.html
https://www.anleihen-finder.de/neuemission-hapag-lloyd-begibt-zusaetzliche-anleihe-ueber-150-millionen-euro-00031850.html
https://www.anleihen-finder.de/deutscher-mittelstandsanleihen-fonds-kauft-neue-porr-hybrid-anleihe-00031838.html
https://www.anleihen-finder.de/deutscher-mittelstandsanleihen-fonds-kauft-neue-porr-hybrid-anleihe-00031838.html
https://www.anleihen-finder.de/deutscher-mittelstandsanleihen-fonds-kauft-neue-porr-hybrid-anleihe-00031838.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-details-zur-eterna-anleihe-zinskupon-liegt-bei-775-prozent-p-a-00031844.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-details-zur-eterna-anleihe-zinskupon-liegt-bei-775-prozent-p-a-00031844.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-mittelstandsanleihen-fonds-verkauft-snp-anleihe-vorzeitige-der-anleihe-wahrscheinlich-und-logisch-00031857.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-mittelstandsanleihen-fonds-verkauft-snp-anleihe-vorzeitige-der-anleihe-wahrscheinlich-und-logisch-00031857.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-mittelstandsanleihen-fonds-verkauft-snp-anleihe-vorzeitige-der-anleihe-wahrscheinlich-und-logisch-00031857.html
https://www.anleihen-finder.de/deutsche-mittelstandsanleihen-fonds-verkauft-snp-anleihe-vorzeitige-der-anleihe-wahrscheinlich-und-logisch-00031857.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-zwl-zahnradwerk-leipzig-gmbh-umsatz-und-ebitda-rueckgang-in-2016-verbesserung-in-2017-angestrebt-00031794.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-zwl-zahnradwerk-leipzig-gmbh-umsatz-und-ebitda-rueckgang-in-2016-verbesserung-in-2017-angestrebt-00031794.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-zwl-zahnradwerk-leipzig-gmbh-umsatz-und-ebitda-rueckgang-in-2016-verbesserung-in-2017-angestrebt-00031794.html
https://www.anleihen-finder.de/31771rudolf-woehrl-ag-woehrl-sohn-und-textilunternehmer-christian-greiner-wird-neuer-eigentuemer-insolvenzquote-zwischen-10-und-20-prozent-00031771.html
https://www.anleihen-finder.de/31771rudolf-woehrl-ag-woehrl-sohn-und-textilunternehmer-christian-greiner-wird-neuer-eigentuemer-insolvenzquote-zwischen-10-und-20-prozent-00031771.html
https://www.anleihen-finder.de/31771rudolf-woehrl-ag-woehrl-sohn-und-textilunternehmer-christian-greiner-wird-neuer-eigentuemer-insolvenzquote-zwischen-10-und-20-prozent-00031771.html
https://www.anleihen-finder.de/srv-group-plc-in-2016-mit-weiterem-wachstum-00031842.html
https://www.anleihen-finder.de/srv-group-plc-in-2016-mit-weiterem-wachstum-00031842.html
https://www.anleihen-finder.de/ktg-energie-ag-glaeubiger-mehrheit-verfehlt-gericht-muss-am-10-februar-ueber-insolvenzplan-entscheiden-00031836.html
https://www.anleihen-finder.de/ktg-energie-ag-glaeubiger-mehrheit-verfehlt-gericht-muss-am-10-februar-ueber-insolvenzplan-entscheiden-00031836.html
https://www.anleihen-finder.de/ktg-energie-ag-glaeubiger-mehrheit-verfehlt-gericht-muss-am-10-februar-ueber-insolvenzplan-entscheiden-00031836.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw05-nzwl-woehrl-karlsberg-beate-uhse-berentzen-nordex-laurel-3w-power-peach-property-00031799.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw05-nzwl-woehrl-karlsberg-beate-uhse-berentzen-nordex-laurel-3w-power-peach-property-00031799.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-woche-kw05-nzwl-woehrl-karlsberg-beate-uhse-berentzen-nordex-laurel-3w-power-peach-property-00031799.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-zwl-zahnradwerk-leipzig-gmbh-rating-mit-b-bestaetigt-ausblick-jedoch-negativ-00031755.html
https://www.anleihen-finder.de/neue-zwl-zahnradwerk-leipzig-gmbh-rating-mit-b-bestaetigt-ausblick-jedoch-negativ-00031755.html
https://www.anleihen-finder.de/uebernahme-nordex-gruppe-uebernimmt-ssp-technology-as-00031769.html
https://www.anleihen-finder.de/uebernahme-nordex-gruppe-uebernimmt-ssp-technology-as-00031769.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-neue-800-golfino-anleihe-durchschnittlich-attraktiv-00031642.html
https://www.anleihen-finder.de/anleihen-barometer-neue-800-golfino-anleihe-durchschnittlich-attraktiv-00031642.html
http://www.anleihen-finder.de/anleihen-finder-marktstatistiken
http://www.anleihen-finder.de/anleihen-finder-marktstatistiken
http://www.anleihen-finder.de/naechste-spielrunde-anleihen-finder-musterdepots-schlusskurse-vom-21-10-2016-00030267.html
http://www.anleihen-finder.de/naechste-spielrunde-anleihen-finder-musterdepots-schlusskurse-vom-21-10-2016-00030267.html
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better-orange.de www.rechtinfo.de www.lindenpartners.eu

www.b-communication.de www.eqs.com www.scala-finance.eu

www.creditreform-rating.de

www.bvmw.de www.mittelstandsberater.de

www.ibwf.org

www.dgap.de www.mattil.de

www.icfag.de

http://www.better-orange.de
http://www.rechtinfo.de
http://www.lindenpartners.eu
http://www.b-communication.de
http://www.eqs.com
http://www.scala-finance.eu
http://www.creditreform-rating.de
http://www.bvmw.de
http://www.mittelstandsberater.de
http://www.ibwf.org
http://www.dgap.de
http://www.mattil.de
http://www.icfag.de
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ANLEIHEN FINDER

Redaktion

Anfragen für werbliche und 
redaktionelle Inhalte richten  
Sie bitte an

GESTALTUNG

Yulydesign  
Kreativagentur

Für Text- & Bildinhalte ist die 
Redaktion verantwortlich.

KONTAKT

Geschäftsführer &  
Redaktionsleitung

Timm Henecker

Anleihen Finder GmbH
Hinter Hahn 21
65611 Brechen

Tel.: +49 (0) 69-71 91 60 55

Tel.: +49 (0) 173 - 45 12 75 9
henecker@anleihen-finder.de

www.yulydesign.de 
info@yulydesign.de

Das Abonnement des Anleihen Finders  
ist unverbindlich. 

Die im Anleihen Finder dargestellten Inhalte 
manifestieren keine Beratungs- oder Vermitt-
lungsleistung, insbesondere keine Vermittlungs-
leistungen im Sinne des Gesetzes über das 
Kreditwesen (KWG), vor allem nicht im Sinne 
des §32 KWG. Werbende Inhalte sind als solche 
gekennzeichnet.

Alle redaktionellen Informationen im Anleihen 
Finder sind sorgfältig recherchiert. Dennoch 
kann keine Haftung für die Richtigkeit der 
gemachten Angaben übernommen werden 
Weiterhin ist www.anleihen-finder.de nicht für 
Inhalte fremder Seiten verantwortlich, die über 
einen Link erreicht werden. 

Auch für unverlangt eingesandte Manuskrip-
te kann keine Haftung übernommen werden. 
Namentlich gekennzeichnete Beiträge von Un-
ternehmen geben nicht unbedingt die Meinung 
der Redaktion wieder. 

Verfielfältigung jeder Art, auch auszugsweise 
oder als Aufnahme in andere Online-Dienste 
und Internet-Angebote oder die Verfielfältigung 
auf Datenträger, dürfen nur unter der Angabe 
der Quelle, www.anleihen-finder.de, erfolgen. 

Wir wissen das Vertrauen, das unsere Leser/
innen in uns setzen, zu schätzen. Deshalb be-
handeln wir alle Daten, die Sie uns anvertrauen, 
mit äußerster Sorgfalt. Mehr dazu lesen Sie auf 
unserer Homepage.

Für Fragen, Anregungen und Kritik  
wenden Sie sich bitte direkt an Timm Henecker  
(henecker@anleihen-finder.de)
 
Alle Inhalte und bisherigen Ausgaben können 
Sie im Anleihen Finder-Online-Archiv nachlesen. 
Sie können sich entweder per E-Mail an  
henecker@anleihen-finder.de oder per Link in 
der Newsletter-E-Mail vom Bezug des Newslet-
ters abmelden.
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