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Verlässliche Energie.

Exergia S.p.A.

Gründung 7. März 2002

Sitz Via Cardinal De Luca 1, 00196 Rom, Italien

Geschäftsadresse Corso Sempione 15/a, Gallarate (Varese), Italien

Eigentümer F.I.S.I. S.p.A. (100%) 

Angestellte 50 (zum 30.06.2010)

Profil
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Verlässliche Energie.

 Exergia vertreibt Strom und Erdgas auf dem Regulierten und dem Freien Markt in Italien, 
hauptsächlich an Unternehmen und öffentliche Einrichtungen (Krankenhäuser, Universitäten, 
das Militär, etc.)

 Dabei erbringt Exergia alle Dienstleistungen, die zur Lieferung von elektrischer Energie und 
Erdgas an den Endkunden notwendig sind. Dazu zählen die Garantie der Versorgungssicherheit, 
der Transport, die Lieferung, der Vertrieb sowie die Abrechnung und die Kundenbetreuung.

 Der Fokus von Exergia liegt in der Belieferung von mittelgroßen bis kleinen Unternehmen mit
elektrischer Energie auf dem Freien Markt. 

 Dabei ist die Gesellschaft überwiegend in Nord- und Zentral- Italien tätig.
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Geschäftstätigkeit
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Verlässliche Energie.

Exergia auf einen Blick

Die Gesellschaft ist einer
der führenden privaten

Stromversorger in Italien

Mehr als 15.000 Kunden
mit über 70.000 
Abnahmestellen
überwiegend in 

Norditalien

Erwartetes
Handelsvolumen 2010: 
3,2 TWh Strom und 23 

Mio. m3 Erdgas

Erwarteter Umsatz in 
2010 von über € 460 

Mio. sowie einem EBIT 
von ca. € 6,5 Mio.
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Verlässliche Energie.

Das Kerngeschäft: Der Vertrieb von elektrischer Energie
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Verlässliche Energie.

Kunden

kleine Kunden <200 T€ Umsatz p.a., mittlere+große Kunden >200 T€ Umsatz p.a.
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Verlässliche Energie.

Umsatz 2002-2010

(e) = erwartet

Umsatz

461,7

9

27,5%
durchschnittliches 

Wachstum 2004-2009



Verlässliche Energie.

Ebit 2002-2010

(e) = erwartet
10

14,4%
durchschnittliches 

Wachstum 2004-2009



Verlässliche Energie.

Entwicklung des Handelsvolumens

(e) = erwartet

Menge an verkaufter elektrischer Energie (in TWh)
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26,2%
durchschnittliches 

Wachstum 2004-2009



Verlässliche Energie.

Der Regulierte und der Freie Energiemarkt in Italien

2 FREIER MARKT

1 REGULIERTER MARKT

Servizio di 
Salvaguardia

Servizio di 
Maggior Tutela

(Unternehmen und öffentliche Einrichtungen mit einem
Umsatz >10 Mio. € p.a. oder mehr als 50 Beschäftigten)

(Private Haushalte und kleine Unternehmen sowie
öffentliche Einrichtungen )
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Verlässliche Energie.

Exergia und der Regulierte Markt (Servizio di Salvaguardia)

Regionen, die von Exergia versorgt werden:

2009-2010
Exergia S.p.A. belieferte die Regionen:  

Veneto, Trentino Alto Adige, Friuli Venezia 
Giulia ed Emilia Romagna. 

2011-2013
Exergia S.p.A. beliefert die Regionen:  

Veneto, Trentino Alto Adige, Friuli Venezia 
Giulia ed Emilia Romagna
Und drei weitere Regionen:

Valle d’Aosta, Piemonte and Liguria 
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Verlässliche Energie.

Der Regulierte Markt (Servizio di Salvaguardia)

 Seit der Liberalisierung des italienischen Energiemarktes in 2007 kann jeder Kunde seinen
Stromanbieter auf dem Freien Markt wählen.

 Unternehmen oder öffentliche Einrichtungen (mit einem Umsatz von mehr als 10 Mio.€ p.a. 
oder mehr als 50 Angestellten), die keinen Anbeiter wählen, verbleiben im Regulierten Markt
im “Servizio di Salvaguardia”. 

 Der exklusive Versorger für die einzelnen Regionen des “Servizio di Salvaguardia” wird von 
der Gesellschaft “Acquirente Unico S.p.A.” über ein Ausschreibungsverfahren ernannt.

 Die Vergabe ist jeweils auf eine bestimmte Region beschränkt und für bis zu drei Jahre. 
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 Der Kunde verbraucht Energie...

 …Exergia kauft diese Energie zum aktuellen Marktpreis (PUN=Prezzo Unico Nazionale)… 

 …und verkauft diese dann an den Kunden für PUN + eine festgeschriebene Marge.

 Der Strompreis für den Kunden wird von den saisonalen und konjunkturbedingten
Preisschwankungen am Energiemarkt beeinflusst.P
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Verlässliche Energie.

Der Regulierte Markt (Servizio di Salvaguardia)

 Eine große Anzahl an Kunden mit einer garantierten Marge ohne Preisrisiko und ohne
Marketingaufwand

 Die Möglichkeit eine große Datenbank über alle Kunden in der jeweiligen Region mit
Kontaktdaten sowie detaillierten Verbrauchsprofilen zu sammeln.

 Zugang zu den profitablen Kunden und die Möglichkeit diese zum Wechsel in den freien
Markt zu bewegen
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 Eine geringere Marge als auf dem Freien Markt

 Teilweise eine schlechte Zahlungsmoral

 Schwierige Abwicklung und hoher Verwaltungsaufwand

 Vergabe der Lizenzen für einen Zeitraum von drei Jahren (in der Vergangenheit 1-2 Jahre) 

 Kriterien für die Vergabe sind nicht vorhersehbar

 Die Anzahl an interessanten und profitablen Zielkunden (mittlere und kleinere Unternehmen) 
im “Servizio di Salvaguardia” nimmt von Jahr zu Jahr ab

 Kunden im “Servizio di Salvaguardia” können ohne Kündigungsfrist wechseln

N
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Verlässliche Energie.

Der Freie Markt

Freier Markt

Alle Unternehmen und 
öffentliche Einrichtungen
in Italien können Kunden

von Exergia werden, 
unabhängig davon, ob
Exergia sie bereits im

Servizio di Salvaguardia
betreut hat oder nicht.

16



Verlässliche Energie.

Der Freie Markt

 Im Freien Markt befinden sich alle Kunden, die nicht mehr im Regulierten Markt sind

 Auf dem Freien Markt haben die Kunden ihren Stromversorger frei gewählt

 Ein Versorger kann dem Kunden gemäß seinen Bedürfnissen ein maßgeschneidertes Angebot
unterbreiten
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 Exergia garantiert dem Kunden einen festen Preis pro Megawattstunde für ein Jahr

 Die Höhe des Preises hängt von den aktuellen Marktkonditionen und dem individuellen
Verbrauchsprofil des Kunden ab

 Das Verbrauchsprofil basiert auf dem historischen Verbrauch (bekannt aus der Belieferung
im “Servizio di Salvaguardia”) und auf den Planungen des Unternehmens

 Sobald ein Kunde einen Vertrag mit Exergia unterzeichnet, kauft Exergia ca. 95% des 
geplanten Stromverbrauchs des Kunden auf dem Energiemarkt

 Durch diesen Ansatz reduziert Exergia das Preisrisiko und sichert sich so einen Großteil der
Marge ab
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Verlässliche Energie.

Der Freie Markt

 Gesicherte Abnahmemengen und stabile Cash-Flows

 Die Marge ist mit einer hohen Wahrscheinlichkeit über die Vertragslaufzeit gesichert

 Preisstabilität für ein Jahr

 Möglichkeit die Kunden gezielt zu selektieren

 Möglichkeit flexible Angebote für den Markt zu entwickeln

 Höhere Marge

 Weniger Verwaltungsaufwand

 Höhere Kundentreue

V
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 Am Ende der Vertragslaufzeit kann der Kunde den Anbieter wieder wechseln

 Wettbewerb um die besten Kunden

N
ac
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Verlässliche Energie.

Exergia wird auf dem
Freien Markt stark

wachsen
und auf dem

Regulierten Markt
weiterhin aktiv

bleiben

Der Betrieb des 
“Servizio di 

Salvaguardia” ist
immer noch ein

bedeutender Teil der 
Geschäftstätigkeit, 
jedoch hat sich der  

Fokus zu Gunsten des 
Freien Marktes
verschoben, 

insbesondere auf die 
kleineren und 
mittelgroßen

Unternehmen.

Regulierter Markt vs. Freier Markt

Für das Wachstum der 
Exergia war es extrem

wichtig, soviele
Ausschreibungen wie

möglich für den 
“Servizio die 

Salvaguardia” zu
gewinnen. So konnte

Exergia die 
Kundenbasis

vergrößern und erhielt
Zugang zu den 

profitablen
Geschäftskunden. 

Vergangenheit Gegenwart Zukunft
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Verlässliche Energie.

Regulierter Markt vs. Freier Markt

 Der Regulierte Markt ist nur eine Übergangslösung. Das langfristige politische Ziel ist eine
Versorgung aller Kunden über den Freien Markt.

 Exergia wird zukünftig an allen weiteren Ausschreibungen für den Betrieb des “Servizio di
Salvaguardia” teilnehmen. Die langfristige Strategie von Exergia ist es, einer der führenden
Versorger auf dem Freien Markt in Italien zu werden und soviele Kunden wie
möglich zum Wechsel vom Regulierten Markt zum Freien Markt zu bewegen. 

 Markteintritt in Deutschland    

St
ra
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gi

e

Region 2
Region 3

Region 4
Region 5

Region 1
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Verlässliche Energie.

Unternehmensgeschichte

Akquisition der

Exergia durch die

F.I.S.I.-Gruppe 21

Zukunft

Von 2011 bis 

2013 wird

Exergia 7 

Regionen in 

Norditlaien

im

regulierten

Markt

beliefern.



Verlässliche Energie.

Strategie

Akquisition neuer
Zielkunden im
Freien Markt

Sicherung eines
Teils der

Energieversorgung
über

Stromkontingente

Erhöhung der
Margen

Freier Markt als
strategischer

Markt
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Verlässliche Energie.

Die Exergia Gruppe

Exergia S.p.A.

Risorse 
Energetiche S.r.l.

EXER D GmbH
Energia ed 
Impresa
S.p.A.

Entwicklung eines
Herstellungsprozesses

für Silizium aus
Reishülsen, Produktion
wird aufgebaut, noch

keine relevanten
Umsätze

Finanzierungs-
gesellschaft

Energie-
Handelsgesellschaft,   
nur Umsätze mit der
Exergia (ca. 30 Mio. 

Euro)

Emittentin der Anleihe
23



Verlässliche Energie.

Management und Organisation

Verwaltungsrat

Corrado Nela - Jahrgang 1959
- Studium der Betriebswirtschaftslehre an der Universität von Mailand
- Weiterbildung zum Wirtschaftsprüfer
- Über 10 Jahre Erfahrung im Energiesektor

Marco Marenco - Jahrgang 1955
- Studium der Ingenieurswissenschaften
- Gründer und Eigentümer des F.I.S.I.-Konzerns
- Über 25 Jahre Erfahrung im Energiesektor
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Verlässliche Energie.

Management und Organisation

Top Managers

Leiter Energiehandel Mr.Gianni Marziali
Jahrgang 1972, Studium der Betriebswirtschaft an der „Università
degli Studi di Firenze“, Masterstudium der Energie- und 
Finanzwirtschaft an der „MIP Politecnico di Milano“, 4 Jahre 
Berufserfahrung im Rentenhandel und 5 Jahre als Aktienhändler

Leiterin Kundenservice Mrs. Laura Lombardo
Jahrgang 1968, Studium der Betriebswirtschaft und der Linguistik, 
über 20 Jahre Berufserfahrung im Bereich Kundenservice, davon 10 
Jahre in der Kosmetikindustrie

Credit Manager Mr. Michele Pagliara
Jahrgang 1971, Studium der Betriebswirtschaft an der Universität in 
Varese, 10 Jahre Erfahrung im Finanz- und Rechnungswesen in der  
Industrie, 5 Jahre Erfahrung als Geschäftsführer in der 
Weinherstellung

Leiter Vertrieb Mr. Gianluca Perlangeli
Jahrgang 1974, Studium der Rechtswissenschaften an der Universität 
in Mailand, 10 Jahre Berufserfahrung im Bereich Telekommunikation 
und 5 Jahre im Energiesektor

Leiter Rechnungswesen Mr. Massimo Rossi
Jahrgang 1964, Studium der Betriebswirtschaft, 20 Jahre Erfahrung
als Führungsverantwortlicher in der Industrie
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Verlässliche Energie.

Management und Organisation

Aufsichtsrat

Ivo Pesato (Vorsitzender)

Roberto Conte

Francesco Martinengo

Angela Avidano

Manuela Goria

26



Verlässliche Energie.

Exergia und der «Scelgo Pulito green energy»

 GSE (Gestore dei Servizi Elettrici) verlieh der Exergia
die Möglichkeit ihren Endkunden eine Garantie zu
geben, dass die gelieferte Energie ausschließlich aus
erneuerbaren Quellen gewonnen wurde.
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 Der „Scelgo Pulito green energy“ ist zertifiziert vom RECS (international Renewable Energy 
Certificate System) und belegt damit, dass die Energie ausschließlich aus erneuerbaren
Quellen gewonnen wurde.

 Der „Scelgo Pulito green energy“ steht im Einklang mit dem Kyoto Protokolls für die 
Reduzierung von CO2 in der Atmosphäre.

 Die Kunden der Exergia, die „Scelgo Pulito green energy“ wählen, dürfen das entsprechende
Logo für Marketingzwecke verwenden. Sc
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Verlässliche Energie.

Corporate Responsibility

 Angesichts der Bedeutung der Bildung für die Entwicklung des Charakters eines Kindes, 
insbesondere bei körperlichen Einschränkungen oder psycho-neurologischen 
Benachteiligungen, unterstützt  Exergia das Bildungsprojekt in der Montessori-Schule in 
Varese. Es wird von der Iniatitive "Cooperativa ONLUS Percorsi per Crescere" in 
Zusammenarbeit mit der „Associazione Crescere Insieme" mit professionellen Engagement 
und der Unterstützung durch eine Vielzahl von Experten (Grazia Honegger Fresko, Konstanz 
Buttafava) geleitet.H
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 Die Schule wurde 1998/99 gegründet, als Initiative einer Gruppe 
von Familien, die ihren Kindern eine andere Art der Bildung 
ermöglichen wollten: ohne Aggression oder Autorität, an einem 
Ort, wo Lernen Freude bereitet und wo die Kinder die Möglichkeit 
haben, aus ihren Fehlern zu lernen und unabhängig und 
verantwortungsvoll zu handeln. 

 Gemäß dem pädagogischen Ansatz von Maria Montessori, 
wachsen Kinder  in einer geordneten und ruhigen Umwelt besser 
auf. Die Umwelt sollte den Kindern ein freies Handeln 
ermöglichen, sie sollten sich ihre Zeit selbst einteilen können. Die 
Regeln des Zusammenlebens sind für alle gleich und werden von 
den Lehrern mit Geduld und Freundlichkeit erläutert.  So 
entwickeln die Kinder ein Gefühl der Verantwortung. Sie erobern 
schrittweise ihre Unabhängigkeit und nehmen aufeinander 
Rücksicht. 

M
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www.montessorivarese.it
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Verlässliche Energie.

Günstige Preise in Kombination mit einem hervorragenden Kundenservice

Die Stärken von Exergia

1

Durchschnittliche Wachstumsrate der Umsätze von 2004-2010: 27,5%

2

Preisgarantie und Kostenersparnisse für die Kunden

3

Know how und Spezialisierung auf den Freien Markt für Strom und Erdgas mit einem Team von 
Spezialisten im Bereich der Energieeffizienz. Technische Kompetenz.

4

Exergia hat die Qualifikation als “ESCO” (Energy Service Company)

5

Angebot des “Scelgo Pulito green energy”: ein Zeichen für das Bewußtsein und den Respekt den die 
Gesellschaft dem Schutz der Umwelt entgegenbringt, belegt durch den ausschließlichen Verbrauch von 
Energie aus erneuerbaren Quellen.

6
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Verlässliche Energie.

EXERGIA ALS TEIL DER F.I.S.I. GRUPPE



Verlässliche Energie.

Die F.I.S.I. Gruppe

Ein internationaler Ansatz und ein hohes
technisches Know-How bei der

Produktion, dem Transport und dem
Verkauf von Energie aus erneuerbaren

Quellen

F.I.S.I. ist eine private, italienische
Gruppe im Besitz der Familie Marenco, 
die die Gruppe vor 20 Jahre gegründet

hat

Der Hauptsitz ist in Asti. Die Gruppe
verfügt über Tochtergesellschaften in 
Italien, der Schweiz, Deutschland, Ost

Europa und anderen Ländern.

Die F.I.S.I. Gruppe will weltweit zu einem der führenden Marktteilnehmer im
Energie Sektor werden

Die F.I.S.I. besitzt und betreibt mehr als
20 Wasserkraftwerke in Norditalien mit
einer Gesamtkapazität von über 300 

Millionen kWh pro Jahr.
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Verlässliche Energie.

Die F.I.S.I. Gruppe

Produktion & Handel von elektrischer Energie

Exploration, Bohrungen & Dienstleistungen

Produktion, Transport und Handel

Immobilien, Mode, Energie- und Finanzberatung, 
Logistik und mehr… 

Strom & Erneuerbare
Energie

Erdgas

Andere Sektoren

Hydrocarbons  
& Öl
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Verlässliche Energie.

Die F.I.S.I. Gruppe

1 Produktion und Vertrieb von Strom 
aus erneuerbaren Quellen

2 Bau und Betrieb von
Wasserkraftwerken

3 Bau und Betrieb von 
Windkraftanlagen

4 Bau und Betrieb von
Solarkraftwerken

5 Bau und Betrieb von
Geothermischen Kraftwerken

6 Projektfinanzierung

Strom & Erneuerbare Energie
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Verlässliche Energie.

Die Gesellschaften der F.I.S.I. Gruppe in Italien
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Verlässliche Energie.

Die Gesellschaften der F.I.S.I. Gruppe in Deutschland
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Verlässliche Energie.

F.I.S.I. Gruppe

Konzernumsatz der F.I.S.I. Gruppe

M
io

. 
E

u
r
o

Umsatz

PROGNOSE
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Verlässliche Energie.

ZAHLEN & ANLEIHE



Verlässliche Energie.

Zahlen – GuV

In 2008 war der Umsatz 65% höher als im
Vorjahr. In 2009 war der Umsatz um 43%
geringer als im Vergleich zu 2008. Die
Schwankungen stehen in Zusammenhang
mit der Nominierung für den „Servizio di
Salvaguardia“ und der Höhe des
Strompreises.

38

in Euro 31. Dez 07 31. Dez 08 31. Dez 09 30. Jun 10

Umsatzerlöse 481.646.388 793.040.574 459.470.920 224.907.613

sonstige Umsätze 98.327 1.432.856 2.782.421 5.828.281

Gesamtleistung 481.744.715 794.473.430 462.253.341 230.735.894

Materialaufwand -467.687.603 -725.988.232 -404.931.684 -200.978.908

Dienstleistungen -2.625.189 -14.134.702 -12.476.732 -5.675.167

Leasing / Mietaufwendungen -204.805 -200.337 -200.554 -105.425

sonstige operative Kosten -11.151.819 -45.570.227 -30.112.687 -17.991.862

Erhöhung (Verminderung) Vorräte 5.370.000 1.382.000 -6.752.000 0

Rohertrag 5.445.299 9.961.932 7.779.684 5.984.532

Personalaufwand -874.057 -1.148.344 -1.448.652 -623.915

Sozialversicherungsbeitrag -258.631 -271.719 -357.634 -165.650

Abfindungszahlungen -52.040 -57.122 -66.364 -1.470

Pensionszahlungen -4.444 -9.840 -18.394 -10.226

sonstige Kosten -3.567 0 0 0

EBITDA 4.252.560 8.474.907 5.888.640 5.183.271

Provisionen -552.209 -1.297.287 -1.035.734 0

Abschr. auf materielle VG -64.400 -86.510 -103.293 -51.639

Abschr. auf immaterielle VG -135.287 -131.366 -205.016 -81.380

EBIT 3.500.664 6.959.744 4.544.597 5.050.252

Finanzerträge 822.807 1.205.049 1.161.296 155.551

Finanzaufwendungen -604.609 -3.876.255 -3.301.805 -1.086.115

a.o. Aufwendungen 0 -2.602 -973.086 0

EBT 3.718.862 4.285.936 1.431.002 4.119.688

Steuern -1.016.221 -2.200.024 -726.678 0

EAT 2.702.641 2.085.912 704.324 4.119.688

Entwicklung der Umsätze 2002-2009

Alle Angaben beziehen sich auf den nicht konsolidierten Einzelabschluss der Exergia S.p.A., Rechnungslegung: Codice Civile



Verlässliche Energie.

Zahlen – Bilanz

39Alle Angaben beziehen sich auf den nicht konsolidierten Einzelabschluss der Exergia S.p.A., Rechnungslegung: Codice Civile

in Euro 31. Dez 07 31. Dez 08 31. Dez 09 30. Jun 10

Aktiva

liquide Mittel 8.937.731 30.150.532 23.438.872 32.331.820

Forderungen ggü. Kunden 123.875.996 271.294.127 215.320.531 207.906.768

sonstige Forderungen 11.827.138 54.406.929 33.467.563 34.653.703

ARAP 215.205 382.287 5.449.368 866.278

Vorräte 5.370.000 6.752.000 0 0

Gesamtes Umlaufvermögen 150.226.070 362.985.875 277.676.334 275.758.569

Sachanlagen 313.667 410.476 348.227 296.203

Finanzanlagen 1.593.576 2.978.363 24.116.489 23.617.087

immaterielle Vermögenswerte 317.328 296.631 506.861 493.974

Gesamtes Anlagevermögen 2.224.571 3.685.470 24.971.577 24.407.264

Summe der Aktiva 152.450.641 366.671.345 302.647.911 300.165.833

Passiva

Verbindlichkeiten ggü. Banken 11.425.479 18.471.886 41.608.069 48.182.439

Verbindlichkeiten ggü. Lieferanten 107.049.312 145.255.573 68.283.765 85.428.687

sonstige Verbindlichkeiten 10.198.695 66.174.949 30.878.942 44.472.779

PRAP 141.064 333.475 200.441 173.017

Gesamte kurzfr.Verbindlichkeiten 128.814.550 230.235.883 140.971.217 178.256.922

langfr. Verbindlichkeiten 9.063.126 112.759.583 137.246.751 90.774.006

Fonds für Mitarbeiterabfindungen 92.394 106.998 154.595 154.595

sonst. Verbindlichkeiten 2.121 4.516 6.660 6.933

Gesamte langfr. Verbindlichkeiten 9.157.641 112.871.097 137.408.006 90.935.534

Gesamte Verbindlichkeiten 137.972.191 343.106.980 278.379.223 269.192.456

Gezeichnetes Kapital 10.000.000 20.000.000 20.000.000 20.000.000

Rücklagen 1.775.809 1.478.453 3.564.364 6.853.689

Periodenüberschuss 2.702.641 2.085.912 704.324 4.119.688

Gesamtes Eigenkapital 14.478.450 23.564.365 24.268.688 30.973.377

Summe der Passiva 152.450.641 366.671.345 302.647.911 300.165.833



Verlässliche Energie.

Zahlen – Cash Flow

40

in Euro 31. Dez 08 31. Dez 09

Jahresüberschuss 2.085.912 704.324

Einkommenssteuer 2.200.024 726.678

Neubewertungen 2.600 0

nicht operativer Cash Flow 2 973.086

Abschreibungen 217.876 308.309

Provisionen 1.297.287 1.035.734

Abfindungen 57.122 66.364

Zinseinnahmen -1.205.049 -1.161.296

Zinsaufwand 3.876.255 3.301.805

CF aus op. Geschäft vor Änderungen 

im Working Capital 8.532.029 5.955.004

Erhöhungen / Verminderungen

   Vorräte -1.382.000 6.752.000

   Forderungen -191.295.209 75.877.228

   sonstige VG -167.082 -5.067.081

   Verbindlichkeiten 94.182.515 -112.267.815

   sonst. Schulden 192.411 -133.034

   Abfindungen -40.124 -16.622

Zinseinnahmen 1.205.049 1.161.296

Zinsaufwand -3.876.255 -3.301.805

bezahlte Eink.steuer -2.200.024 -726.678

CF aus operativer Geschäftstätikeit -94.848.690 -31.767.507

Investitionen in

   materielle VG -183.319 -41.044

   immaterielle VG -110.669 -415.246

   Investments -1.387.387 -21.138.126

   Verbindl. >12 Monate 105.031.986 25.114.765

CF aus Investitionstätigkeit 103.350.611 3.520.349

langfr. Schulden -1.335.529 -627.597

kurzfr. Schulden 7.046.407 23.136.183

Veränderungen in RL, Dividenden & Kapital 7.000.004 -2

nicht operativer Cash Flow -2 -973.086

Netto Cash-Flow 21.212.801 -6.711.660

Alle Angaben beziehen sich auf den nicht konsolidierten Einzelabschluss der Exergia S.p.A., Rechnungslegung: Codice Civile



Verlässliche Energie.

Anleihe

Emittentin Exer D GmbH, Frankfurt

Garantin Exergia S.p.A., Rome

Gesamtnennwert bis zu 50.000.000 €

Nennwert je Anleihe 1.000 €

Anteile bis zu 50.000 Stück

Laufzeit 01.02.2011 – 01.02.2016

Zinssatz / Ausgabepreis 5.7 % p.a. / 100%

Rating A5 (Investment Grade) von LINCE / Cerved Group

Vereinbarungen Negativerklärung, nicht nachrangig (Senior Debt)

Zahlstelle biw Bank für Investments und Wertpapiere AG, Willich

ISIN DE000A1E8TK1

Zeichnungsfrist 12.01.-31.01.2011 (stückzinsfrei)

Listing Open Market (Freiverkehr) in Frankfurt ab dem 01.02.2011

Selling Agents:

Lead Manager:
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https://www.cortalconsors.de/Home;jsessionid=B1E1320AC15E3772AC19FE53CE3FD12B.app258
http://www.flatex.de/home.html


Verlässliche Energie.

Rating
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Verlässliche Energie.

Rating

“Lince rating is an effective tool for the correct pricing of credit risk and for calculating capital 
requirements of banks vis-à-vis credit risk, according to the standard approach (use of external 
ratings) provided for by the Basel II Framework and as detailed by the EU directive on capital 
requirements for banks.”*

43* Quelle: LINCE / Cerved Group



Verlässliche Energie.

Rating

44Quelle: Cerved-Group (LINCE) - April 2010

Wie das Back-testing des 
beobachteten Zeitraums 2002 
bis 2009 zeigt, liegt das 
durchschnittliche, kumulative, 
3-Jahres Ausfallrisiko (CDR) 
der Rating Agentur LINCE in 
der Klassifizierung „A.5“ bei 
0,12%.



Verlässliche Energie.

LINCE Moody's S&P Definition

Aa-1 Aaa AAA Prime, Maximum Safety

Aa-1 Aa1 AA+

Aa-1 Aa2 AA High Grade - High Quality

A4 Aa3 AA-

A5 A1 A+

A6 A2 A Upper Medium Grade

Baa7 A3 A-

Baa8 Baa1 BBB+

Baa9 Baa2 BBB Lower Medium Grade

Ba10 Baa3 BBB-

Ba11 Ba1 BB+ non investment-grade

Ba12 Ba2 BB Speculat ive

B13 Ba3 BB-

B14 B1 B+

B15 B2 B Highly Speculat ive

B16 B3 B-

C17 Caa1 CCC+ Substantial Risk

C18 Caa2 CCC In poor standing

C19 Caa3 CCC-

Source: BankM ResearchQuelle: BankM Research 45



Verlässliche Energie.

Versorgungssicherheit
Möglichkeit von 

Sondertarifen für
strategisch wichtige Kunden

Mittelverwendung

EIN Jahr Laufzeit, aber
wiederkehrend

Barzahlung der Energie am
Anfang der Vertragslaufzeit

Antizyklischer Kauf der 
Energie zu einem
niedrigeren Preis
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Verlässliche Energie.

Folgepflichten

● Veröffentlichung der geprüften, konsolidierten Jahresabschlüsse

 Innerhalb von 6 Monaten nach Ende des Geschäftsjahres

 In englischer Sprache

 Auf der Internetseite der Gesellschaft

● Veröffentlichung der ungeprüften Halbjahreszahlen auf der Internetseite

● Veröffentlichung von wichtigen Neuigkeiten der Gesellschaft

● Update des Unternehmensprofils (im Falle einer Änderung)

● Jährliches Update des LINCE Ratings

● Veröffentlichung des Unternehmenskalenders

47



Verlässliche Energie.

Kontakt

Exergia S.p.A.

Corso Sempione 15/a
21013 Gallarate (Varese)
Italy

Telefon:
Fax:       

www.exergia.it/de
anleihe@exergia.it

+39 0331 777214
+39 0331 784695

48


